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STRUKTURA I CECHY HANDLU ZAGRANICZNEGO
W KSZTALTOWANIU WRAZLIWOSCI

WZROSTU GOSPODARCZEGO

NA WPLYW OTOCZENIA EKONOMICZNEGO

A TRANSMISJA KRYZYSU 2007-2009

Streszczenie: Celem opracowania jest zarysowanie problematyki cech charakterystycznych
handlu zagranicznego, tj. struktury jego koszyka oraz struktury geograficznej jako czynni-
kéw okreslajacych poziom ,,wystawienia” (exposure) gospodarki na wptyw zewnetrznej
koniunktury, a takze zjawisk kryzysowych. Wystawienie za$ rozumiane tu bedzie (wasko)
jako tendencje zmian wzrostu gospodarczego (tempo i wahania PKB) implikowane impul-
sami koniunkturalnymi (gldwnie zmiany popytu) ze strony reszty §wiata, tj. od partnerow
handlowych. Przytoczone zostang wybrane pozycje inajwazniejsze wnioski ogniskujace
si¢ wokol przyjetych faktéw stylizowanych dotyczacych znaczenia struktury geograficznej
i produktowej handlu zagranicznego (ze szczegdlnym uwzglednieniem koszyka eksportowe-
£0). Zarysowany zostanie rowniez obraz ogoélnych tendencji w migdzynarodowym handlu
podczas ostatniego kryzysu §wiatowego 2007-2009 przy zaakcentowaniu znaczenia spadku
popytu w transmitowaniu zalamania w handlu mi¢dzy krajami. Istotne jest, ze w okresie re-
cesji doszto do zsynchronizowanych spadkow popytu na wszystkich rynkach (ograniczanie,
odktadanie w czasie wydatkéw konsumpcyjnych i inwestycyjnych). Natozyta si¢ na to struk-
tura eksportu krajow wysoko rozwinigtych, tj. duzy udziat dobr przemystowych wysoko prze-
tworzonych, jak samochody, maszyny i urzadzenia, niektére grupy chemikaliéw itd. wrazli-
wych na zmiany popytu u partneréw, co przyniosto poglebienie ujemnych tendencji wlasnie
w odniesieniu do tej grupy krajow i spowodowalo, ze spadki staty si¢ gtownie ich udziatem.
Zestawienie tego obrazu z wczesniejszymi badaniami nad znaczeniem struktury wymiany
handlowej w kreowaniu podatnosci gospodarek narodowych na skutki recesji doprowadzi
do nakreslenia dalszych pozadanych kierunkoéw badan nad rola jej struktury w rozprzestrze-
nianiu zjawisk kryzysowych. Takie badanie autorka planuje w toku dalszych prac nad zagad-
nieniem wrazliwosci gospodarek na skutki kryzysu 2007-2009.

Stowa kluczowe: handel zagraniczny, kryzys gospodarczy, mi¢dzynarodowa transmisja kry-
Zysu.

1. Wstep

Handel migdzynarodowy stanowi jeden z najwazniejszych kanatow transmisji im-
pulsow gospodarczych migdzy krajami, przez co staje si¢ czynnikiem o niejedno-
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znacznym wplywie na sytuacje gospodarcza w okresie zataman ekonomii §wiato-
wej. Wynika to z faktu, ze wymiana handlowa moze si¢ sta¢ kanatem transmisji
kryzysu migdzy krajami, a jej rola jako przekaznika ujemnych impulséw koniunktu-
ralnych jest wieloaspektowa i zwigzana nie tylko z prostg zaleznoscig poszczegol-
nych producentow i catych branz od zmiennego popytu na rynkach obcych. W zwigz-
ku z tym, w odniesieniu do otwarcia na wymian¢ handlowa, stawia si¢ w literaturze
pytanie, na ile wynikajacy z niej rozwoj eksportu (stymulacja dla firm produkuja-
cych na potrzeby rynkéw zagranicznych, rozwoj ich zatrudnienia, inwestycji, kre-
owanie przez nie popytu wewnetrznego skierowanego na rodzimych poddostawcow
i podwykonawcow itd.) przyczynia si¢ do wzrostu PKB, anaile w perspektywie
dtugookresowej (przecigtnie) przewazaja nad nim negatywne efekty ujemnych im-
pulsow (szokoéw gospodarczych) pochodzacych z rynkéw 1 od partneréw zagranicz-
nych w sytuacjach spadku ich popytu (konsumpcyjnego, inwestycyjnego, ograni-
czenia wydatkoéw rzagdowych z ujemnymi efektami mnoznikowymi itd.). Szczegolny
wymiar zyskuje ta kwestia w sytuacji ograniczenia aktywno$ci gospodarczej i pyta-
nia o to, na ile wymiana handlowa istotnie przyczynita si¢ do pogiebienia i synchro-
nizacji zjawisk kryzysowych w réznych czgsciach §wiata.

Z drugiej strony — i to zagadnienie jest szczegblnym przedmiotem zaintereso-
wania w niniejszym artykule — szybkos$¢ rozprzestrzeniania si¢ zjawisk koniunktu-
ralnych (w tym ujemnych, tj. kryzysow, recesji), a takze ,,gtebokos¢” reakcji krajow
nimi dotknigtych zalezna jest w znacznym stopniu od ich wrazliwos$ci, czyli podat-
nosci na wptyw zewngtrznego otoczenia ekonomicznego, tj. gospodarki globalne;j.
W tym wzgledzie nalezy si¢ przyjrze¢ dwom zasadniczym grupom owych potencjal-
nych czynnikow podatnosci: po pierwsze, tzw. cechom fundamentalnym gospoda-
rek zwigzanym z ich poziomem rozwoju (poziom i tempo wzrostu PKB, dochéd per
capita), strukturg sektorowa, rOwnowaga wewnetrzng i zewnetrzng (deficyt budze-
towy, dfug publiczny, saldo bilansu handlowego, poziom zadtuzenia zewn¢trznego,
stan rezerw itd.), po drugie — charakterystyce samej wymiany handlowej, a wiec jej
strukturze towarowej i podmiotowej (tj. geograficznej). Tym ostatnim zagadnieniem
zajmiemy si¢ w niniejszym artykule.

Celem opracowania jest zarysowanie problematyki cech charakterystycznych
handlu zagranicznego, tj. struktury jego koszyka oraz struktury geograficznej jako
czynnikow okreslajgcych poziom narazenia (wystawienia, exposure) gospodarki
na wplyw zewnetrznej koniunktury (w domysle — rowniez zjawisk kryzysowych).
Wystawienie za$ rozumiane tu bedzie (wasko) jako tendencje zmian wzrostu go-
spodarczego (tempo iwahania PKB) implikowane impulsami koniunkturalnymi
(gléwnie zmiany popytu) ze strony reszty §wiata (gldwnie partneré6w handlowych).
Stanowi to pewne zawezenie zagadnienia ogdlnej wrazliwosci gospodarki, niemniej
jednak skupiajace uwage na istotnym i w sposob poglebiony analizowanym w li-
teraturze aspekcie tego zagadnienia. Prezentacja ta zostanie dokonana w oparciu
o przeglad literatury Swiatowej na ten temat. Ze wzgledu na objgto$¢ opracowania
zostang przytoczone wybrane pozycje i najwazniejsze wnioski wynikajace z przyje-
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tych faktoéw stylizowanych dotyczacych znaczenia struktury geograficznej i produk-
towej handlu zagranicznego (ze szczegdlnym uwzglednieniem koszyka eksportowe-
go0). Zarysowany zostanie rowniez obraz ogélnych tendencji w migdzynarodowym
handlu podczas ostatniego kryzysu $wiatowego 2007-2009 przy zaakcentowaniu
znaczenia spadku popytu w transmitowaniu zatamania w handlu mig¢dzy krajami.
Zestawienie tego obrazu z wczesniejszymi badaniami nad znaczeniem struktury wy-
miany handlowej w kreowaniu podatnosci gospodarek narodowych na skutki rece-
sji doprowadzi do nakres$lenia dalszych pozadanych kierunkéw badan nad jej rola
(. rolg jej struktury) w rozprzestrzenianiu zjawisk kryzysowych. Autorka planuje
przeprowadzi¢ takie badanie w toku dalszych prac nad zagadnieniem wrazliwosci
gospodarek na skutki kryzysu 2007-2009".

2. Handel miedzynarodowy
a rozprzestrzenianie si¢ kryzysu 2007-2009

Handel miedzynarodowy pozostaje gtdéwnym? kanatem miedzynarodowej transmisji
szokow gospodarczych (a wigc rowniez zjawisk kryzysowych) w sferze realnej,
przenoszacym mig¢dzy krajami zmiany w zakresie popytu na dobra i ustugi w rela-
cjach bilateralnych i multilateralnych oraz wahania cen towarow i czynnikéw wy-
tworczych. Potwierdzily to opisane ponizej tendencje w swiatowym handlu w okre-
siekryzysu2007-2009. Tempoi skalarozprzestrzenianiasi¢ zjawisk koniunkturalnych
miegdzy krajami stanowi za$, jak powiedziano, efekt okre§lonego poziomu podatno-
$ci (versus odpornos$ci) wzrostu gospodarczego danych krajow (grup krajéw) na ma-
kroekonomiczny wplyw reszty swiata. Warto tez przypomniec¢, ze impulsy gospo-
darcze przenoszone sg rowniez (a w obecnych czasach globalnej integracji rynkow
finansowych i miedzynarodowych przeptywow kapitalowych na wielka skalge —
przede wszystkim) w sferze finansowej, gdzie no$nikami sg gtownie zmiany stop
procentowych i kursow walutowych na $wiecie, ruchy kapitatu finansowego czy
wahania kursow akcji. Transmisja koniunktury (zwigzana czesto ze zjawiskiem ,,za-
razenia” na rynkach finansowych) wynika w tym przypadku w duzej mierze z tzw.

"W literaturze na okre$lenie zjawisk i procesow gospodarczych zwigzanych z zalamaniem ko-
niunktury (w tym tych, ktére rozpoczety si¢ w roku 2007, a ze szczegdlng intensywnoscia wystapity w
globalnej ekonomii w latach 2008-2009) uzywa si¢ poje¢ kryzys i recesja. W niniejszym opracowaniu
uzywac bedziemy tych terminéw zamiennie. Transmisja zapoczatkowanego w 2007 r. kryzysu z USA
na inne gospodarki $wiata (najpierw na rynki finansowe) rozwijata si¢ od 2008 r., z uwagi jednak na to,
ze zatamanie owo powszechnie (rowniez w literaturze fachowe;j) przyjeto si¢ okresla¢ kryzysem 2007-
-2009, rowniez w niniejszym opracowaniu przyjeto taka nazwe.

2Wsrod innych czynnikow sktadajacych sie na transmisje koniunktur w sferze realnej wymienié
mozna przeptyw kapitatu ludzkiego, zagraniczne inwestycje bezposrednie, migdzynarodowe fuzje i
przejecia czy transfer technologii.



Struktura i cechy handlu zagranicznego w ksztaltowaniu wrazliwosci wzrostu. .. 47

zachowan stadnych inwestorow, tendencji do paniki bankowej czy samospetniaja-
cych sie oczekiwan w warunkach asymetrii informacji (tj. informacji na temat rze-
czywistego stanu danych gospodarek, co moze si¢ przektada¢ na masowe wycofy-
wanie kapitatu ze wszystkich krajow danego regionu i potegowac kryzysy)*.

Umiejscawiajgc przebieg kryzysu 2007-2009 w wymiarach realnym i finanso-
wym, nalezy stwierdzi¢, ze zasadniczo mechanizmy i kanaty jego rozprzestrzeniania
si¢ wynikaly z powigzan obu tych sfer. Problemy gospodarki swiatowej rozpoczety
si¢ od zatamania na rynku finansowym: krach kredytéw hipotecznych o wysokim
poziomie ryzyka (tzw. subprime mortgage) w Stanach Zjednoczonych przeniost
si¢ w pierwszym rzedzie na spadki indekséw gietdowych, wycofywanie kapitatu,
ucieczke od obligacji rzagdowych USA, a w efekcie przyczynit si¢ do zagrozenia
wyplacalnosci lub bankructw najwiekszych bankéw i innych instytucji finansowych
(m.in. fundusze inwestycyjne banku Bear Stearns, bankructwo Lehman Brothers,
zagrozenie upadtoscig bankéw Merrill Lynch, Citigroup). Wzrost awersji do ryzyka
i masowe wycofywanie kapitalu wkrotce rozprzestrzenity si¢ na kolejne rynki, za-
znaczajac si¢ sprzedazg aktywow firm z branz i krajow uwazanych za najbardziej
zagrozone atakiem kryzysu*, co wywolato kolejne fale upadkow i bankructw (in-
stytucji finansowych, jak banki, fundusze inwestycyjne i gwarancyjne, biura ma-
klerskie), ,,nakrgcajac”™ spirale ucieczki inwestordéw i1 grozac globalng panika banko-
wa (zjawiska typowe dla ,,zachowan stadnych”). To z kolei spowodowato rosnace
obawy co do perspektyw rynkow realnych, zwlaszcza w krajach poprzednio mocno
uzaleznionych od zewngtrznego finansowania, i przyczynito si¢ do przeniesienia
turbulencji na rynki wschodzace (z krajow wysoko rozwinigtych, ktore jako pierw-
sze doswiadczyly zatamania). W efekcie doszto do ogdlnego zmniejszenia dostep-
nosci $rodkow finansowych na dziatalno$¢ gospodarcza i wygenerowania dalszych
problemow w sferze realnej: spadku popytu, inwestycji i produkcji (ograniczanie
dziatalno$ci, bankructwa firm produkcyjnych, uslugowych), a takze do ogromne-
go zatamania migdzynarodowego handlu. Ten ostatni okazat si¢ jedna z najbardziej
uderzajacych cech (skutkéw) globalnego kryzysu 2007-2009.

Gtebokosé, a takze zasigg przestrzenny zatamania w globalnej wymianie handlo-
wej w okresie ostatniej recesji byly najwigksze od ponad 70 lat, a czeste poréwnania

3 Analizie zjawiska zarazania w przypadku gdy szoki ptynnosci powodujg wzrost korelacji miedzy
rynkami nie wyjasnionej przez powigzania fundamentalne oraz mechanizmom paniki bankowej
poswigcona jest obszerna literatura. Wiele badan na ten temat dotyczyto kryzyséw walutowych obser-
wowanych w latach dziewigédziesiatych, tj. kryzysu azjatyckiego, kryzysu tequilla i in. Por. np. [Calvo
1999; Masson 1998].

*+ Kaskada rozlewajaca si¢ na reszte $wiatowego systemu finansowego zaznaczyla si¢ ostrym kryzy-
sem zaufania na rynku miedzybankowym (banki przestaty sobie pozyczaé pieniadze z powodu obaw o
niewyptacalno$¢). Symptomami transmisji kryzysu byty masowe wyzbywanie si¢ ptynnych aktywow
po znacznie obnizonych cenach, zamknigcie linii kredytowych dla funduszy hedgingowych i innych
posrednikéw finansowych, rozszerzenie spreadow, zaostrzenie regulacji pozyczkowych itd. W drugie;j
potowie 2008 r. faktycznie ustata emisja nowych papieréw wartosciowych, a rynki walutowe znalazty
si¢ pod ogromna presja. Kryzysem w pierwszej kolejnosci zarazone zostaty rynki europejskie.
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z okresem Wielkiego Kryzysu z lat trzydziestych wskazuja, ze to ostatnia recesja
miata dla handlu $wiatowego skutki znacznie powazniejsze. Przytacza si¢ np. dane
mowigce, ze obnizenie poziomu §wiatowego handlu w okresie 15 miesi¢cy od kra-
chu na rynku kredytow hipotecznych w USA bylo prawie dwukrotnie wigksze niz
obserwowane w podobnym okresie od rozpoczecia przedwojennego Wielkiego Kry-
zysu [Eichengreen, O’Rourke 2009]. Jednak o ile w 2007 i 2008 r. mozemy mowic
o ostabieniu dynamiki handlu, to wyrazne ,.,tapniecie” przyszio w 2009 r. Jeszcze
w 2007 r. obroty (wartosciowo) handlu §wiatowego, wspierane przez rosnace ceny
towarow i stabnacego dolara (liczone w tej walucie), rosty w tempie Sredniorocznym
ok. 16% (w ujeciu realnym w 2007 r. tempo wzrostu $wiatowego handlu wyniosto
6,4%), a dwucyfrowa dynamika wymiany utrzymata si¢ przez pierwsze potrocze
2008 r. To niewielkie zahamowanie tempa wzrostu w stosunku do roku 2006 (kiedy
to globalny handel rozwijat si¢ w tempie 8,5%) spowodowane byto zachwianiem
rynkow walutowych i niepewnoscia w systemie bankowym w konsekwencji ktopo-
tow na rynkach finansowych w Stanach Zjednoczonych oraz znacznymi fluktuacja-
mi cen kluczowych dobr handlowych, jak ropa i gaz. Wptyw finansowego kryzysu
na handel (gtdownie z powodu ujemnego oddziatywania obnizonego popytu ze stro-
ny Standéw Zjednoczonych, a takze Europy i Japonii) dat o sobie zna¢ wyrazniej do-
piero od sierpnia 2008 r., ale przecietny wynik dla catego 2008 r. to ok. 15% wzrostu
w ujeciu wartosciowym (w USD) 12,1% iloSciowo. Natomiast w pierwszym pot-
roczu 2009 r., po raz pierwszy od 1982 r., tempo $wiatowego handlu w ujeciu real-
nym wykazato warto$¢ ujemna, tj. —10,7%. Rok 2009 zaznaczyt si¢ systematyczny-
mi spadkami wymiany handlowej na catym $wiecie, dajac §rednioroczne obnizenie
0 12,2%, co — jak stwierdzono w raporcie na temat $wiatowego handlu WTO — nie
miato precedensu w najnowszej historii gospodarczej [International Trade... 2010]°.
W ujeciu warto$ciowym (w USD) zatamanie bylo jeszcze znaczniejsze, tj. spadek
0 22,6% globalnie, chociaz nalezy doda¢, ze warto$¢ ta wynika w znacznym stopniu
ze spadkoéw cenowych, w szczegdlnosci ze znacznego przecig¢tnego obnizenia cen
ropy naftowej, innych surowcéw oraz wielu pozostatych produktow gatezi pierwot-
nych.

3. Rola struktury handlu zagranicznego w przenoszeniu
impulsow i szokow gospodarczych miedzy krajami

Scharakteryzujmy teraz pokrotce mechanizm przenoszenia szokow za posrednic-
twem mig¢dzynarodowej wymiany handlowej. W podstawowym ujeciu samo zaan-
gazowanie w handel zagraniczny wystawia podmioty krajowe na szoki zewnetrzne:
impuls dodatni dla gospodarki pochodzi z dodatniego szoku popytowego za granica,

SHandel $wiatowy doswiadczat wigkszych spadkow od czaséw I wojny $wiatowej trzykrotnie: jego
tempo spadto do =7% w 1975 1., —2% w 2001 r. 1 —0,2% w 2001 r., ale wielko$¢ zatamania w 2009 r.
okazata si¢ nieporownanie wigksza.
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natomiast ,,import” niskiej koniunktury zwigzany jest ze spadkiem dochodu i ogra-
niczeniem chtonnosci rynkéw zagranicznych (co dodatkowo zostaje spotegowane
w sytuacji korelacji spadkow w przekroju migdzynarodowym, gdy wskutek spadku
krajowego PKB producenci bgda zmuszeni do alokacji towaréw na rynkach zbytu
za granicg). Mechanizm ten bg¢dzie mial r6zny przebieg w zalezno$ci od sektora go-
spodarki, dywersyfikacji rynkdw zaopatrzenia (niektére surowce mozna pozyskaé
z innych konkurencyjnych rynkéw, co moze potencjalnie ostabi¢ impuls stymuluja-
cy eksport partnera w relacjach bilateralnych), istnienia dlugoterminowych powia-
zan kooperacyjnych, oferowania przez inne rynki substytutow dobr produkowanych
w danym kraju itd. Mechanizmy te zostaly szerzej opisane w innym opracowaniu
autorki [Domanska 2011]. Istotna jest takze kwestia roznej wrazliwosci podazy po-
szczegoOlnych rodzajow dobr na ceny i na same warunki koniunkturalne. Przyktado-
wo, ceny surowcOw sa bardziej zalezne od koniunktury w poroéwnaniu z dobrami
mniej przetworzonymi (producenci maja tu wigksze pozacenowe mozliwosci dosto-
sowania do warunkow rynkowych). Produkcja zywnosci jest mato podatna na zmia-
ny cyklu koniunkturalnego (popyt jest bardziej stabilny, a podaz zalezna od warun-
kow pozakoniunkturalnych), tak wigc im wigkszy jest udzial zywnosci w handlu
zagranicznym, tym mniejsza podatnos¢ kraju na zewnetrzne impulsy gospodarcze
(co potwierdzit przebieg zjawisk recesyjnych w handlu swiatowym podczas kryzysu
2007-2009)°. Natomiast w przypadku surowcow wahania zapotrzebowania sg pro-
porcjonalne do zmiennego popytu wewngtrznego, aich duzy udziat w eksporcie
wigze si¢ ze znacznym uzaleznieniem gospodarki kraju od koniunktury gospodar-
czej u partneréw handlowych. Podobnie jest w przypadku dobr inwestycyjnych oraz
trwatych dobr konsumpcyjnych — wahania popytu wewnetrznego przenosza si¢
na handel zagraniczny. Dla przebiegu transmisji zewng¢trznego szoku popytowego
istotny jest takze rodzaj prowadzonej wymiany handlowej’.

Czesto w literaturze przytaczany jest poglad, ze o wrazliwosci gospodarki
na szoki zewngtrzne decyduje poziom generowanego w niej dochodu, tzn. im wyz-
szy jest poziom PKB, tym bardziej stabilna i mniej wrazliwa na wstrzasy globalne
jest gospodarka. Badania empiryczne wskazuja jednak, ze wazy tu nie tyle sam niski

®Nalezy tez zwrdci¢ uwage na rozng warto$¢ elastycznosci dochodowej importu i eksportu — ta
pierwsza jest wicksza od 1, natomiast druga przyjmuje wartosci pomigdzy 0 a 1, z czego wynika,
iz w fazie wzrostowej import ro$nie szybciej niz PKB (odwrotnie eksport), a w spadkowej spada w
tempie szybszym, niz obniza si¢ dochdd. Warto tez zaznaczy¢, ze w tym uproszczonym modelu bi-
lateralnej wymiany przyjeto, ze ceny sg jedynym czynnikiem konkurencyjnosci towarow na rynku
zagranicznym. W rzeczywistosci ceny odgrywaja tu decydujaca rolg, jednak oprdcz nich wystepuja
takie uwarunkowania handlu zagranicznego, jak jako$¢, terminy dostaw, dostepnos¢ substytutow na
rynkach krajow trzecich, ushugi zwiazane z towarem itd. Jednocze$nie nie zawsze wptyw koniunktury
na ceny jest tak jednoznaczny, np. w trakcie recesji ceny moga si¢ stabilizowac, a nawet wzrastac. Por.
[Lubinski 2004; Domanska 2011].

7 Chodzi zwlaszcza o rozroznienie importu wytacznego, importu uzupetiajacego oraz eksportu
wyspecjalizowanego i ich réznej ,,reakeji” na spadek koniunktury u partnerow handlowych. Wigcej na
ten temat w: [Lubinski 2004].
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poziom PKB, ale istnienie — ,,uwrazliwiajacych” na negatywne impulsy z zewnatrz
— wiasciwych réoznym grupom krajow (zwlaszcza jesli analizujemy je w podziale
na wysoko rozwinigte i rozwijajace si¢) cech struktury produkeji i eksportu, takich
jak poziom dywersyfikacji gateziowej i produktowej, zaleznosc¢ eksportu od towarow
podstawowych, zalezno$¢ od danych rynkéw zbytu itd. [Domanska 2011]. Trendy
w handlu zagranicznym zaobserwowane w okresie ostatniego zatamania globalnego
przynosza roéwniez niejednoznaczne wnioski: oddziatywania kryzysu doswiadczyty
powszechnie kraje rozwijajace si¢ i wschodzace, ale gospodarki z wysokim pozio-
mem dochodu i nowoczesng struktura produkcji (oraz eksportu) rowniez okazaty si¢
na niego nieodporne.

Badania na temat roli struktury przedmiotowe;j (tj. sktadu i stopnia dywersyfika-
cji koszyka eksportowego) oraz geograficznej handlu zagranicznego w okreslaniu
podatnosci poziomu i wahan wzrostu gospodarczego na zewnetrzne impulsy ko-
niunkturalne z zastosowaniem metod ilo§ciowych prowadzi si¢ od lat szesc¢dziesia-
tych (rozwoj ich przypada na lata osiemdziesiate i p6zniej). Studia, oparte na danych
empirycznych, doprowadzity do wyksztatcenia si¢ i przyjecia w tym obszarze tzw.
faktow stylizowanych.

Pierwszym z nich jest twierdzenie, Zze mniej zdywersyfikowana (bo nakierowana
na sprecyzowane potrzeby odbiorcow ze $wiata) struktura eksportu (na poziom PKB
wplywa wiec ze strony popytu Swiatowego mato zroznicowana gateziowo wymiana
handlowa) przyczynia si¢ do zwigkszenia fluktuacji koniunkturalnych w danej go-
spodarce i zwigkszenia jej podatno$ci na szoki zewngtrzne. Dzieje si¢ to gtownie po-
przez wystawienie krajowych producentéw na skutki niestabilno$ci cen na rynkach
Swiatowych 1 moze, zwlaszcza w sytuacji spadku popytu na rynkach zagranicznych,
ostabia¢ przecietne tempo rozwoju kraju. Oparcie eksportu na waskim koszyku dobr
powoduje wiec wieksza niestabilnos¢ wptywow wynikajaca z uzaleznienia od nie-
elastycznego i zmiennego popytu globalnego, niz miatoby to miejsce w przypadku
wigkszej dywersyfikacji oferty produktowo-ustugowej kraju na rynki Swiatowe.

W dyskusji nad problematyka zaleznosci mig¢dzy strukturg koszyka handlu
a wzrostem gospodarczym pojawiajg si¢ dwa zagadnienia: po pierwsze — czy kwe-
stig jest sam ,,sktad”, np. przewaga surowcoOw naturalnych, produktéw rolniczych
czy innych wytwordéw galezi pierwotnych versus towarow wysoko przetworzonych
w eksporcie danego kraju, czy tez istotne jest posiadanie przez dany kraj mniej lub
bardziej zroznicowanego produktowo koszyka eksportowego. Wielu autorow twier-
dzi, ze eksport surowcoéw naturalnych i produktéw rolniczych narazony jest bardziej
na niekorzystne odwrocenie terms of trade. Terms of trade dla surowcow natural-
nych charakteryzujg si¢ zazwyczaj glebszymi okresowymi spadkami (w poréwnaniu
z terms of trade dla produktow eksportowanych przez kraje wysoko rozwinigte: teza
Prebisha i Singera), a wysoki stopien koncentracji oferty eksportowej wokot pro-
duktow gatezi pierwotnych moze prowadzi¢ do wigkszych wahan przecigtnej ceny
koszyka eksportowego, co implicite prowadzi do fluktuacji wptywow ze sprzedazy
na rynki zagraniczne i w zwigzku z tym — wiekszych wahan dochodu. Wsrdd pozycji
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opisujacych ten aspekt omawianej problematyki mozna wymieni¢ prace W. Easterly
i R. Levina, W. Easterly, N. Loayza i P. Montiela i innych. Z nowszych analiz warto
zwrdci¢ uwage na opracowanie D. Ledermana i F. Maloneya [Lederman, Maloney
2007]. Badanie to wykazato, ze sama obfito$¢ bogactw naturalnych nie ma bezpo-
sredniego wptywu na wzrost gospodarczy. Natomiast po uwzglednieniu w modelu
zmiennej denotujgcej udziat handlu wewnatrzgateziowego oraz indeksu koncentra-
cji eksportu Herfindahla eksport netto bogactw wykazuje dodatni wplyw na tempo
wzrostu PKB na poziomie ok. 1%. Wprowadzenie zmiennej denotujacej akumula-
cj¢ kapitalu rzeczowego wzmacnia wiarygodnos$¢ wyniku, dowodzac stymulujacego
wptywu eksportu surowcoéw na akumulacje kapitatu ludzkiego i rzeczowego (dzigki
uzyskiwanej wyzszej stopie produktywnos$ci). W innej specyfikacji modelu autorzy
stwierdzili ujemny wptyw wysokiej wartosci koncentracji eksportu na tempo wzro-
stu PKB (przy czym wynik zyskuje na istotnosci statystycznej po wprowadzeniu
zmiennych akumulacji). W podsumowaniu badania autorzy stwierdzaja, ze to nie
wysoki udzial surowcow w strukturze eksportu, ale sama koncentracja eksportu
wokot wybranych produktow wywierajg w przekroju miedzynarodowym ujemny
wplyw na wzrost gospodarczy.

Wiele przyktadow ze wspodtczesnej gospodarki Swiatowej nie potwierdza przyj-
mowanego wczesniej twierdzenia o przecietnie ujemnym wptywie koncentracji eks-
portu wokot bogactw naturalnych i produktow gatezi pierwotnych na tempo wzro-
stu PKB. Twierdzenie to wydaje si¢ wlasciwe raczej dla nisko rozwinigtych krajow
eksporterow produktow gatezi pierwotnych, jak rolnictwo, wydobycie surowcow
czy rybotowstwo. Na przyktad badanie przeprowadzone przez W. Martina i D. Mitre
[Martin, Mitra 2001] dla szerokiej proby krajow wysoko rozwinigtych i rozwijaja-
cych si¢ wykazato, ze tempo wzrostu catkowitej produktywnosci czynnikdéw (zo-
tal factor productivity growth) przecigtnie jest wrecz wyzsze dla sektora rolniczego
niz w gatgziach przemystowych. Sektor surowcowy w wielu przypadkach charak-
teryzuje si¢ bardzo dynamicznym wzrostem w oparciu o nowoczesne technologie
i szeroko wykorzystuje wiedze, zaliczajac si¢ do tzw. knowledge-intensiv branches.
Przyktadem moze by¢ wydobycie wegla w Stanach Zjednoczonych (np. badania
D. Irwina [Irwin 2000] oraz G. Wrighta i J. Czelusty [ Wright, Czelusta 2007]), gospo-
darka lesna w Skandynawii [Blomstrom, Kokko 2007], nie méwiac juz o zaawan-
sowanym technologicznie wydobyciu ropy naftowej w krajach eksporterach ropy,
jak Arabia Saudyjska, Kuwejt i inne. Moze to §wiadczy¢, ze o znaczeniu struktury
przedmiotowej wymiany handlowej dla zagregowanych wynikow dziatalnosci go-
spodarczej decydujg ostatecznie takie czynniki, jak poziom produktywnosci w gate-
ziach eksportowych (tj. wysoki poziom moze czyni¢ eksport nawet nisko przetwo-
rzonych surowcow naturalnych bardzo optacalnym i odpornym na koniunkturalne
zmiany cen).

Wré¢my teraz do problemu samej koncentracji versus dywersyfikacji koszyka
eksportowego. Wspoélczesnie obserwuje si¢, ze wzrost gospodarczy w mniejszym
stopniu stymulowany jest przez wykorzystanie efektow przewag komparatywnych,



52 Agnieszka Domanska

zdecydowanie bardziej za$ przez roztozenie dziatalnosci gospodarczej i inwestycji
na rozne sfery dziatalnosci ekonomicznej. Pocigga to za soba rowniez prawidto-
wos¢, zgodnie z ktorg bardziej zdywersyfikowany (w konsekwencji heterogenicznej
struktury gateziowej produkcji) eksport jest czynnikiem korzystnym (przeci¢tnie dla
catej gospodarki) [Domanska 2011]. Stoi to w pewnej sprzecznosci z teza, ze $ci-
Slejsza specjalizacja umozliwia lepsze wyzyskanie korzysci skali i w zwigzku z tym
podnosi produktywno$¢ gospodarki®. Juz w 1958 r. M. Michaely (zob. [Michaely
1958]) stwierdzit w swoich badaniach, ze kraje z nizszym PKB per capita sa zwykle
charakteryzowane przez wigksza koncentracj¢ eksportu wokot okreslonych grup to-
warowych, gdyz szoki wptywajace na indywidualne branze czy rodzaje produktow
przektadaja si¢ na stan eksportu i catej gospodarki. H. Hesse [Hesse 2009] stwier-
dza, ze zalezno$¢ pomigdzy dywersyfikacja eksportu a tempem wzrostu docho-
du ma charakter nieliniowy, przy czym kraje rozwijajace si¢ wydaja si¢ korzystac
na dywersyfikacji handlu, natomiast gospodarki wysoko rozwinigte osiagaja lepsze
wyniki, specjalizujac si¢ w eksporcie okreslonych dobr °.

J. Love [Love 1986] udowodnit dodatnig zalezno$¢ migdzy koncentracja pro-
duktowa a wahaniami eksportu, co wedlug niego posrednio wplywa na fluktuowa-
nie dochodu. Autor ten wzbogacit swoje wnioski o stwierdzenie, ze dywersyfikacja
produktowa moze zredukowaé niestabilno$¢ zarobkow eksportowych, jesli ruchy
cen nowych produktow wysylanych na rynki zagraniczne nie sg silnie skorelowane
z cenami towarow krajowych uprzednio wlaczonych w wymiang migdzynarodowa.
Wsrod nowszych badan na ten temat wymieni¢ mozna opracowanie [Hausmann
iin. 2003]. R. Hausmann, J. Hwang i D. Rodrik konstruujg nowy wskaznik (EXPY)
mierzacy poziom produktywnosci w powiazaniu ze sktadem koszyka eksportowego
kraju i analizujac go, stwierdzaja, ze kraje wytwarzajace dobra przy uzyskaniu wy-
sokiego wskaznika produktywnosci wykazuja szybszy wzrost niz te z przecigtnie
nizsza wydajnoscia. Kluczem do szybkiego tempa rozwoju jest — wedtug tych auto-
row — transfer zasobow z gatezi oferujacych niska produktywnos¢ do tych z wyzsza,
przy istnieniu elastycznego popytu na dane dobra na rynkach eksportowych (cieka-
we wnioski nt. przecietnych wskaznikéw produktywnosci koszykéw eksportowych
dotycza tu m.in. Argentyny, Brazylii i Chile w poréwnaniu z Hongkongiem, Mek-
sykiem, Koreg Pid. czy Chinami). Réwniez C. Calderon, N. Loayza i K. Schmidt-
-Hebbel [Calderon i in. 2005] stwierdzaja, ze podatnos¢ gospodarek na ujemne im-
pulsy z reszty Swiata jest szczegoélnie istotna dla krajow biednych, gtéwnie z uwagi

8 Teoretyczne uzasadnienie dla specjalizacji znajdujemy w rudymentarnych koncepcjach, jak teoria
Ricardo, efekty aglomeracji (spadajace koszty transportu w potaczeniu z ekonomig skali prowadza do
spadku liczby produkowanych dobr) czy istnienie tzw. efektow zewngetrznych koncentracji dziatalnosci
gospodarczej, powodujacych, ze korzystne staje si¢ koncentrowanie dziatalnosci na okreslonych,
powiazanych ze soba galeziach (clustering). Por. np. badania K. Matsuyamy.

° Przyktadem moga by¢ miedz w Chile czy mikrochipy produkowane w Kostaryce. Produkty te
maja wysoki udziat w koszykach eksportowych Chile i Kostaryki, wystawiajac te kraje na znaczne
konsekwencje silnych spadkow terms of trade w odniesieniu do eksportu.
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na ich Scislejsza specjalizacje produktows, brak zdywersyfikowania zrodet dochodu,
niestabilng sytuacje polityczna, niesprawne rynki finansowe oraz stabo$¢ instytucji.
W ramach najnowszych badan o charakterze globalnym wniosek ten potwierdzili
J.diGiovannii A.A. Levchenko [Di Giovanni, Levchenko 2008] na podstawie danych
z lat 1970-2004, piszac, ze ,,kraje bardziej otwarte wykazuja wigksza specjalizacje,
ktora dziata jak kanal transmitujacy wahania i kreujacy wigksze fluktuacje gospo-
darki”. Do podobnych wnioskéw doszli M. Koren 1 S. Tenreyro, ktérzy skupiajac
si¢ bezposrednio na zaobserwowanych pomiedzy krajami biednymi a bogatymi
réznicach w wahaniach zagregowanej produkcji, ocenili, ze sektorowa struktura
gospodarki (z krajami biednymi specjalizujagcymi si¢ w mniejszej liczbie bardziej
podatnych na wstrzasy i wahania gatezi) ttumaczy ok. 50% réznic w dochodach
miedzy tymi grupami krajow. Autorzy stwierdzili tez, ze kraje biedniejsze maja
tendencje do specjalizowania si¢ w mniejszej liczbie bardziej sktonnych do wahan
galezi i dlatego mocniej doswiadczaja zagregowanych szokow zewnetrznych [Do-
manska 2011]. Al.-Marhubi, opierajac si¢ na typowej regresji wzrostu dla danych
panelowych (przekrdj miedzygaleziowy i migdzynarodowy) oraz stosujac w po-
szczegodlnych specyfikacjach bazowego rownania rézne miary koncentracji, stwier-
dzil, ze dywersyfikacja eksportu jest czynnikiem promujgcym rozwoj gospodarczy.
Do podobnych wnioskéw doszli M.R Agosin [Agosin 2007], rdwniez w analizie
funkcji regresji, oraz D. Lederman i W.F. Maloney [Lederman, Maloney 2007], wy-
korzystujac dynamiczny model z danymi panelowymi. Dodatni wplyw dywersyfika-
cji eksportu na sytuacje makroekonomiczng potwierdzili w analizie wewngtrznych
mechanizméw mnoznikowych w gospodarkach m.in. S. Gutierez de Pinerez i M.J.
Ferrantino, a w nowszych studiach — skupiajac si¢ na przypadku Chile — D. Herzer
i F. Nowak-Lehmann [Herzer, Nowak-Lehmann 2006]. J. Imbs i R. Wacziarg [Imbs
2003] rysuja natomiast U-ksztattng funkcje relacji pomiedzy stopniem koncentracji
gateziowej a rozktadem wartosci dochodu per capita dla szerokiej proby gospodarek
krajow o r6znym poziomie rozwoju. Autorzy stwierdzaja, ze gospodarki we wczes-
nych fazach rozwoju charakteryzuja si¢ raczej zdywersyfikowang strukturg pro-
dukcji, podczas gdy panstwa bogatsze dazg do specjalizacji koszyka wytwarzanych
doébr (,,graniczny” poziom dochodu, ktéry wyznacza przejscie od jednego do drugie-
go typu gospodarowania, autorzy szacuja na ok. 9 tys. USD per capita rocznie). Stoi
to w sprzeczno$ci z przyjetym w poprzednio oméwionych pracach twierdzeniem
o wezszej specjalizacji produktowej w eksporcie krajow nisko rozwinigtych w po-
réwnaniu z gospodarkami wysoko rozwinigtymi.

Kolejnym czynnikiem warunkujagcym wrazliwo$é/odpornos¢ otwartej gospo-
darki, ktory bedziemy tu analizowac, jest koncentracja ,,geograficzna” eksportu (tj.
skoncentrowanie wywozu na mniejszej lub wigkszej liczbie rynkéw). Przyjety w li-
teraturze fakt stylizowany mowi, ze im wigksze skoncentrowanie wywozu na nie-
wielu kierunkach geograficznych, tym znaczniejszy jest — podobnie jak w przypadku
niskiej dywersyfikacji koszyka dobr sprzedawanych na zagraniczne rynki — stopien
wystawienia danej gospodarki na szoki (gtéwnie popytowe) w krajach partnerskich.
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Dlatego tez kraje z wigksza liczba partneréw handlowych beda (Srednio) mniej
wyeksponowane na ryzyko o charakterze krajowym (country-specific) pochodza-
ce od jednego z partnerow. Mamy tutaj do czynienia z dwiema prawidlowo$ciami:
po pierwsze — przy wickszej dywersyfikacji partnerow kazdy z nich ma mniejsza
wage w calkowitym eksporcie kraju, po drugie — eksporterzy maja wigksza mozli-
wos¢ przeniesienia swojej ekspansji na inne rynki. Tym zagadnieniem zajmowato
si¢ wielu autorow. Wérod nich warto zwroci¢ uwage na opracowanie [Baccheta 1 in.
2009], w ktoérym potwierdzono na podstawie danych dla 180 krajow $wiata w okre-
sie 1962-2004, ze z uwagi na wrazliwo$¢ eksporterow na szoki krajowe pochodzace
od partnerow handlowych, geograficzna dywersyfikacja jest jednym z istotniejszych
determinantow poziomu ryzyka, jakie ta wrazliwos$¢ kreuje dla gospodarek danych
krajow eksporterow. Autorki zwrocity przy tym uwage na szoki makroekonomiczne
u partneréw (wahania popytu oraz stopien wzajemnego skorelowania cykli koniunk-
turalnych na poszczegdlnych rynkach) i zweryfikowaty ich wptyw na wahania terms
of trade, w odréznieniu od wczesniejszych prac badajacych pod tym katem szoki
produktowe (product-specific shocks). Istotnos¢ struktury geograficznej kierunkdéw
ekspansji eksportowej w tlumaczeniu wzrostu sprzedazy zagranicznej wykaza-
no w pracy [Brenton, Newfarmer 2009]. Autorzy udowodnili na podstawie badan
z 2009 r., ze co prawda ekspansja produktowa na istniejacych juz rynkach eksporto-
wych ma wieksza wage w wyjasnianiu wzrostu eksportu niz wprowadzanie towarow
na nowe rynki zagraniczne, ale z drugiej strony rozwoj sprzedazy na uprzednio nie
obstugiwanych kierunkach geograficznych ma wickszy udziat w objasnianiu wzro-
stu eksportu niz wprowadzanie do eksportu nowych towaréw (w przekroju branzo-
wym i mi¢dzynarodowym).

Watek dywersyfikacji geograficznej nie jest obecnie dostatecznie szeroko opisa-
ny w literaturze, co, jak przypuszczaja J. di Giovanni i A.A. Levchenko, moze wyni-
ka¢ z faktu, ze przesunigcia geograficzne w handlu pociagaja za sobg automatycznie
zmiany terms of trade, opisane i analizowane odrgbnie w licznych badaniach. Takie
twierdzenie jest uzasadnione zwtaszcza wtedy, gdy szoki o pochodzeniu krajowym
nie wptywaja na ceny swiatowe, doprowadzajac jedynie do przesuni¢cia kierunkéw
dzialalno$ci eksportowej (u partneréw handlowych) z danego rynku na inne. Tak
wiec potrzeba przesuniecia kierunkow sprzedazy zagranicznej jest wypadkowa zna-
czenia danego obszaru geograficznego w handlu oraz trudno$ci w dostosowaniu si¢
do zaistnialego w nim szoku.

Na koniec warto wspomnie¢ o istotnosci problemu wewnatrzgateziowej (intra-
industry trade) versus migdzygaleziowej (inter-industry trade) wymiany handlowej
jako czynnika kreujacego podatnos¢ na zewnetrzne szoki ekonomiczne. W modelu
wymiany miedzygaleziowej szoki uderzajace w dane branze (spadek popytu $wia-
towego, szoki cenowe itd.) maja mniejsze tendencje do ,,zarazania” gatezi przemy-
stu w innych krajach. Na taki scenariusz zwraca uwage np. P. Krugman [Krugman
1993] w Lessons of Massachusetts. .. podkreslajac, ze $cislejsza wymiana handlowa
moze prowadzi¢ do specjalizacji i dlatego nalezy zwigkszy¢ prawdopodobienstwo
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szokow asymetrycznych oraz uczyni¢ fluktuacje mniej skorelowanymi. Natomiast
rozwoj handlu wewnatrzgateziowego wynika z tendencji do dzielenia poszczegdl-
nych etapow procesu produkcyjnego migdzy podwykonawcow czy poddostawcow
w réznych krajach. W takiej sytuacji szoki, ktore dotykaja dang branze (sector-spe-
cific shocks) w jednym z krajow — poprzez Sciste powigzania korporacyjne — przeno-
szg si¢ na wspoélpracujace z nig dziedziny przemystu w innych krajach na obszarze,
gdzie panuja warunki swobodnej wymiany handlowej. Poglad, ze handel wewnatrz-
galeziowy ma wiekszy wptyw na przenoszenie szokow (i w ogole wieksza wspot-
bieznos¢ cykli koniunkturalnych) niz handel migedzygateziowy, zostat potwierdzony
w licznych nowszych badaniach (zob. m.in. [Shin, Wang 2004; Clark, van Wincoop
2001, s. 59-85; Imbs 2004]).

4. Handel zagraniczny a kryzys 2007-2009

Nakreslone w punkcie 2 niniejszego opracowania gtdwne trendy spadkowe $wiato-
wego handlu w latach 2007-2009 dowodza przede wszystkim ogromnej skali zata-
mania $wiatowego eksportu, a wigc duzego znaczenia tego czynnika w przebiegu
ostatniej globalnej recesji. Sktania to do pogtebiania analizy nad mechanizmami
rozprzestrzeniania si¢ spadku migdzynarodowej wymiany handlowej, rowniez
w kontekscie jej struktury przedmiotowe;j i geograficznej. Biorgc pod uwage scha-
rakteryzowane ogdlnie w poprzednim punkcie problematyke, stawiane pytania ba-
dawcze oraz przyjete fakty stylizowane w literaturze, warto bytoby przeanalizowac
np. problem koncentracji versus specjalizacji koszyka eksportowego oraz rozktadu
geograficznego handlu miedzynarodowego jako czynnikéw podatnosci na skutki
kryzysu 2007-2009 (w przekroju krajow $wiata lub wybranych grup). Taka analizg
nalezaloby oprze¢ na metodach ilosciowych, wykorzystywanych przez innych auto-
row badajacych t¢ problematyke (zob. wyzej). Badanie tego rodzaju autorka planuje
w najblizszym czasie. Na tym etapie mozliwa jest jedynie ogélna ocena danych sta-
tystycznych 1irysujacych si¢ naich podstawie trendow, ktora przynosi wstepne
wnioski — wskazujace na wazko$¢ problematyki oraz wyj$ciowe dla dalszej pogle-
bionej analizy empirycznej. Narys. 1 przedstawiono ogdlny obraz trendow w eks-
porcie w latach 1990-2011, obrazujacy gtebokos¢ spadkow odnotowanych w okre-
sie ostatniej recesji na tle danych z tego sredniego okresu.

Pierwsze z ogdlnych spostrzezen dotyczy faktu, ze zalamanie wymiany dobr
i ustug miato, zwlaszcza w pierwszej potowie 2009 r., charakter ,,demokratyczny”,
nie pozostawiajac wlasciwie zadnego regionu czy kraju §wiata niedotknietym czy
tez ,,niezarazonym”. Dowodzi to, ze spadek handlu byt nie tylko efektem wzajem-
nych oddziatywan kryzysowych, ale rowniez kanatem rozprzestrzeniania si¢ zjawisk
recesyjnych (w efekcie: ich wspotzbieznosci miedzy réznymi krajami). Jak czytamy
w raporcie nt. $wiatowego handlu WTO, czynnikiem, ktory niewatpliwie pogtebit
recesj¢ w perspektywie globalnej, jest wystgpienie zsynchronizowanych w czasie
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spadkow wymiany handlowej we wszystkich regionach i krajach [World Trade Re-
port 2010].
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Rys. 1. Zmiany eksportu dobr i ushug w latach 1989-2011

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych IMF.

Po drugie, jak dowodza dane statystyczne i jak postuluje wigkszo$¢ autorow,
przyczyn zatamania handlu w okresie ostatniej recesji nalezy poszukiwa¢ glownie
po stronie popytu $wiatowego'® [Levchenko iin. 2010; Cheung, Guichard 2009].
Zwraca si¢ uwage na ogromny w 2009 r. spadek popytu (oraz znaczne obnizenie
tempa jego wzrostu notowane w niektorych krajach od konca 2007 i w wigkszosci
krajow w 2008 r.), ktoéry wynikat ze zmniejszenia sklonnosci do inwestycji ze stro-
ny przedsigbiorstw i rezygnacji z wydatkow konsumpcyjnych (zwlaszcza na dobra

1°Cze$¢ badaczy (ale sa oni w mniejszosci) akcentuje znaczenie czynnikow podazowych, twierdzac,
ze zatlamanie $wiatowego handlu w 2008 i 2009 r. bylo przede wszystkim konsekwencja szoku fi-
nansowego, ktory zamrozit globalne rynki kredytowe, dotykajac takze wyspecjalizowanych ustug
zwigzanych z kredytowaniem handlu zagranicznego. W przypadku zalamania koniunktury zbytnia
zalezno$¢ od finansowania zewnetrznego zadziatata, wedtug tych postulatow, jako ,,pas transmisyjny”
kryzysu [International Chamber... 2011; Cheung, Guichard 2009]. Mowi si¢ tez o kombinacji zalamania
kredytowego z nagltym spadkiem popytu oraz wysokimi cenami energii, co mialo si¢ przyczyni¢ do
destrukcji kanatow zaopatrzenia, a tym samym tancuchow produkcyjnych i dalej — wymiany.
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trwalego uzytku) przez gospodarstwa domowe (zsynchronizowany efekt odktada-
nia w czasie zakupow w caltym sektorze prywatnym). Wyrazny spadek produkcji
i inwestycji odnotowano zwlaszcza w krajach wysoko rozwinigtych i w gateziach
wysoko uprzemystowionych (w IV kwartale 2008 r. srednie inwestycje w maszyny,
urzadzenia oraz dobra inwestycyjne w krajach OECD spadty o ok. 23%, caly 2009 r.
przynidst sredni spadek inwestycji krajow tej grupy o ok. 29%). W roku 2009 w ca-
lej strefie euro produkcja przemystowa obnizyta si¢ o 14,8% (w tym np. we Francji
0 12,3%, w Niemczech o 17,3%, we Wloszech o 18,4%). W Japonii produkcja ob-
nizyta si¢ w tym roku o 21,3%, a w USA 0 9,3%. Dodajmy tez, ze catkowite inwe-
stycje (we wszystkich branzach) w strefie euro spadty w 2009 r. 0 12,4% (w Niem-
czech o 11,2%, we Francji 0 9,2%), w Japonii o 14,5%, a w USA o 15,7%.
Jednoczes$nie nalezy zauwazy¢, ze odnotowana w okresie kryzysu 2007-2009
dynamika spadku handlu miedzynarodowego byta znacznie wigksza niz tempo
spadku zagregowanego produktu w tym czasie. W otwierajacym okres recesji III
kwartale 2008 r. produkcja swiatowa spadta realnie o ponad 3% (kwartat do kwar-
tatu), w kolejnym: o 4%, natomiast obroty handlowe obnizaty si¢ w tym okresie
w niektorych krajach w tempie nawet 6-krotnie szybszym. Przypomnijmy, ze w ca-
tym 2009 r. $§wiatowa produkcja spadta o 5%, natomiast eksport realny o 12% (no-
minalny o 23%). Jak potwierdza wigkszo$¢ analiz empirycznych [Levchenko 1 in.
2010; Chinn 2009; Cheung, Guichard 2009], absolutne spadki wymiany handlowej
okazaty si¢ glebsze, niz moglyby wskazywac¢ prognozy oparte na modelach mig-
dzynarodowego handlu. Przyczyn wydatnego obnizenia wymiany handlowej nalezy
wobec tego szuka¢ prawdopodobnie w bardzo duzej wrazliwosci handlu na zmiany
koniunktury, oznaczajacej de facto znaczng skalg jego wahan. Dane dotyczace mig-
dzynarodowego handlu towarami w ujeciu realnym pokazuja, ze dynamika eksportu
nie tylko podaza za wzrostem produktu, ale juz od lat szes¢dziesiatych przekracza
w skali globalnej tempo wzrostu §wiatowego PKB (podobnie w okresach obnizenia
aktywnosci gospodarczej zatamania eksportu byty przecietnie glgbsze byty od spad-
kéw koniunktury). Badania empiryczne w tym zakresie przeprowadzili m.in. D.A.
Irwin [Irwin 2002], C. Freund [Freund 2009], C. Cheung i S. Guichard [Cheung, Gu-
ichard 2009]. Wzrasta wobec tego wyraznie wrazliwos¢ handlu na zmiany docho-
du, a jak pokazuja badania empiryczne — tempo krancowego przyrostu wskaznika
elastycznosci eksportu wzgledem PKB systematycznie przyspiesza juz od lat pigc-
dziesiatych (zwlaszcza w krajach OECD) z wyraznym skokiem od konca lat osiem-
dziesigtych. Na koniec warto doda¢, ze obserwacja tendencji rozwojowych handlu
migdzynarodowego w okresie ostatniego kryzysu, zwlaszcza w 2009 r., wskazuje,
ze najgtebszego zahamowania eksportu do$§wiadczyli przede wszystkim §wiatowi
producenci towaréw przemystowych, a takze rynki silnie powigzane z USA. O tym,

1Gros owego spadku przypadto na kraje OECD, przy czym: faczna produkcja od IIT kwartatu 2008 r.
spadata w tej grupie w tempie ok. 8% kwartalnie, z przecigtnym spadkiem popytu krajowego rzedu
6-8%.
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ze znaczny udziatl produktéw przemystowych w koszyku handlowym i duza rola
odbiorcy amerykanskiego w geograficznej strukturze sprzedazy zagranicznej oka-
zaly si¢ czynnikami wzmagajacymi podatno$¢ gospodarek narodowych na ujemne
oddziatywanie kryzysu, §wiadcza dane statystyczne nt. handlu mi¢dzynarodowego
(zob. [International Trade Statistics 2010, 2011]).

5. Podsumowanie i wnioski

Znaczna dynamika przyrostu obrotow handlowych w relacji do produkceji, bedaca
normalnym wyrazem rozwoju gospodarczego, w okresie globalnej recesji 2007-
-2009 okazata si¢ czynnikiem sprzyjajacym transmisji zatamania w skali miedzyna-
rodowej, zwlaszcza w odniesieniu do krajow wysoko rozwinietych (jako bardziej
zaangazowanych w $wiatowy handel). Wyttumaczeniu tak glebokiej reakcji wymia-
ny na obnizenie koniunktury postuzy¢ moga przede wszystkim dwa czynniki.
Po pierwsze, gldwna przyczyna spadku obrotow w handlu byt faktycznie zsynchro-
nizowany spadek popytu na wszystkich rynkach (ograniczanie wydatkéw konsump-
cyjnych i inwestycyjnych przynosi ostry spadek sklonnosci do importu, co nie prze-
ktada si¢ proporcjonalnie natak duzy spadek PKB). Na fakt ten natozyla sig¢
struktura eksportu krajow wysoko rozwinigtych, tj. duzy udziat dobr przemystowych
wysoko przetworzonych, jak samochody, maszyny i urzadzenia, niektoére grupy che-
mikaliow wrazliwych na zmiany popytu u partnerow), co przyniosto poglebienie
ujemnych tendencji wilasnie w odniesieniu do tej grupy krajow i spowodowato,
ze spadki staty sie gtdéwnie ich udziatem. Po drugie, jako ze to gtownie kraje wysoko
rozwinigte sg przy wysokich przecigtnych dochodach spoteczenstw gtownym od-
biorcg towaréw produkowanych w innych krajach i obrotu na $wiatowych rynkach,
ostabienie zapotrzebowania przeniosto si¢ na inne kraje, obnizajac ich eksport i pro-
dukcje'2.

Nakres$lona w niniejszym artykule znaczna rola czynnika popytowego w przebie-
gu gléwnych tendencji w handlu §wiatowym w okresie recesji 2007-2009 wskazuje,
ze w szeroko rozumianych badaniach nad skutkami tego kryzysu warto si¢ zwrocic
w kierunku analizy uwarunkowan wrazliwo$ci krajow na skutki zmian w popycie
zewngtrznym (tj. zmian koniunktury u partneréw handlowych). W tym zakresie —
podazajac za podejsciem przyjetym w literaturze na ten temat (punkt 3) — przydatne
byloby glebsze wniknigcie w ,,strukture” spadkoéw eksportu, tj. sktadu koszyka eks-
portowego, poziomu jego koncentracji oraz rozktadu geograficznego handlu w prze-
kroju migdzynarodowym.

12Dodatkowo zabrakto tu silnego impulsu dodatniego, ktory bytby zdolny uruchomi¢ mnoznikowe
efekty wzajemnego stymulowania koniunktury w strefie euro, tak jak byto to w przypadku gospodarki
Chin pobudzajacej produkcje innych rynkow regionu Azji Potudniowo-Wschodnie;j.
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STRUCTURE AND CHARACTERISTICS

OF THE INTERNATIONAL TRADE AND ITS IMPACT
ON THE VULNERABILITY OF THE ECONOMIES
TO THE EXTERNAL SHOCKS

Summary: The aim of the paper is to present the general picture of the characteristics and
structure, i.e geographical and basket structure of the international trade (with the special
accent on the export diversification versus specialization) as factors of exposure to the
external economic impacts (also the crisis shocks). The exposure itself is meant as the average
tendencies in the GDP growth and fluctuations implied by the changes in demand of the trading
partners. There will be the chosen literature, i.e research, working papers etc. covering the
issues of the geographical and basket structure of the export in the economic growth presented
together with the main stylised facts accepted in literature and leading conclusions from the
analysis. Some part of the paper is devoted to the outline of the main downward tendencies
observed in the international trade during the 2007—2009 time period and the special attention
is attached to the dominant role of the demand’s drops in generating those drops as well as
the transmission mechanisms of the crisis. It is very important that during the 2007—2009
recession (mainly in the year 2009) we observed the synchronized tremendous downturns
(generated by shrinking and resigning of the consumption and investment expenditures) in
exports in the cross-country perspective in almost the whole world. In particular in 2009 no
country of the global economy was left untouched by those drops. Downward trends can be
partly attributed to the characteristics of the basket structure of the international trade, i.e. the
substantial share falls on the manufactured goods, hi-tech products such as cars, machinery
equipment, electronic tools, some chemicals etc. which are in general vulnerable to the demand
fluctuations and any foreign business cycle changes. This tendency, together with the fact that
the main world producers of those particular goods come from the most developed countries
(who are on the other hand also the main consumer of the traded goods on the international
markets) has contributed — through the fact that registered drops refer mainly to those counties
— to deepening the negative trends in the global perspective. The combination of presenting
the trends in international trade during the 2007—2009 crisis with the previous research on
the role of the trade structure in the economic growth and its fluctuations in exposing the
country’s economy to the external demand influences will bring some suggestions as to the
further research on the transmission of the crisis. Such an empirical analysis is planned by the
author to be executed in the following steps of working on the subject.

Key words: international trade, global crisis, transmission of the crisis.





