PRACE NAUKOWE

Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu

RESEARCH PAPERS

of Wroctaw University of Economics

Nr 335

Rachunek kosztow
i rachunkowos¢ zarzgdcza

Teoria i praktyka

Redaktor naukowy

Edward Nowak

E Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu
U Wroctaw 2014



Redaktor Wydawnictwa: Agnieszka Flasinska
Redaktor techniczny i korektor: Barbara Lopusiewicz
Lamanie: Comp-rajt

Projekt oktadki: Beata Dgbska

Publikacja jest dostgpna w Internecie na stronach:

www.ibuk.pl, www.ebscohost.com,

w Dolnoslaskiej Bibliotece Cyfrowej www.dbc.wroc.pl,

The Central and Eastern European Online Library www.ceeol.com,

a takze w adnotowanej bibliografii zagadnien ekonomicznych BazEkon
http://kangur.uek.krakow.pl/bazy ae/bazekon/nowy/index.php

Informacje o naborze artykutéw i zasadach recenzowania znajduja si¢
na stronie internetowej Wydawnictwa
www.wydawnictwo.ue.wroc.pl

Kopiowanie i powielanie w jakiejkolwiek formie
wymaga pisemnej zgody Wydawcy

© Copyright by Uniwersytet Ekonomiczny we Wroctawiu
Wroctaw 2014

ISSN 1899-3192
ISBN 978-83-7695-405-9

Wersja pierwotna: publikacja drukowana
Druk i oprawa:

EXPOL, P. Rybinski, J. Dabek, sp.j.
ul. Brzeska 4, 87-800 Wloctawek



Spis tresci

Anna Balicka: Koopetycja w teorii zasobowej przedsigbiorstwa ..................
Michal Biernacki: Kosztowe ujecie oplat za sktadowanie odpaddéw .............
Magdalena Chmielowiec-Lewczuk: Koszty w grupie finansowej ...............
Michal Dyk: Outsourcing ustug informatycznych ..........ccccoeiriiiiiencennne,
Anna Glinska: Ryzyko finansowe w dziatalnosci przedsi¢cbiorstw ...............
Rafal Jagoda, Mariola Stawiarska: Model sprawozdawczosci finansowej
wedtug projektu IASB 1 FASB ..ot
Anna Kasperowicz: Ujmowanie przychodow w ustugach budowlanych w
kontekscie proponowanych zmian mig¢dzynarodowego standardu ra-
chunkowosci 18 ,,Przychody™ .......ccccoeoiieiiieiieieee e
Zdzistaw Kes: Gry ekonomiczne w nauczaniu budzetowania .............c..c......
Marcin Klinowski: Ocena biezacej i prognoza przysztej realizacji projektu
na podstawie wartoS$ci ZrealiZOWanEe] ..........ccceeeveeeveecreerreeseerseesinesinessneans
Bartosz Kolodziejczuk: Zarzadzanie kosztami w poprawie efektywnosci
wykorzystania zasobow przedsiebiorstwa ...........ccecueecveeiiereenienieeieeiens
Mariola Kotlowska: Finansowe aspekty modelowania procesow w przed-
SICDIOTSEWIC .eevvieriieriieeieereeieeteesteeseeessreseseesseesseessaesseesseesssessseanseesseesseenses
Robert Kowalak: Zarzadzanie dokonaniami w zaktadzie gospodarowania
OAPAAAIMNI ..ivviierieiicciie ettt e et e e e s tbesebe e b e esreestaeseneseneeens
Marcin Kowalewski: Analiza zmian we wspolczesnym podejsciu do budze-
towania dziatalno$ci przedsigbiorstwa .........ccceeceveieeiiiesieniienienie e
Wojciech Dawid Krzeszowski: Problemy opodatkowania dywidend ...........
Maria Nieplowicz: Funkcjonowanie zrownowazonej karty wynikow w
Urzgdzie Miasta TAIMOWa .......cc.ecvveeriierieiiesreeereereeseesieesseesseessnessnessneenns
Bartlomiej Nita: Niefinansowy pomiar dokonan przedsi¢biorstw produk-
Cyjnych W teorii 1 W PraktyCe ......ccceeevveieriieiiieeiieeeeeeree e eseeesreeeene e
Edward Nowak: Proces zarzadzania ryzykiem a system informacyjny
PIZEASIEDIOTSEWA ...eeeiiiiieiiieiieite sttt ettt ettt et te et e saeesaeeenneens
Piotr Oleksyk: Determinanty racjonalnego gospodarowania w jednostkach
samorzadu terytorialnego na przyktadzie pomocy spolecznej ..................
Michal Poszwa: Struktura kosztow uzyskania przychodow ............ccceeeeeee.
Malgorzata Wasilewska: Efektywnos$¢ wykorzystania kapitalu intelektual-
nego polskich przedsigbiorstw telekomunikacyjnych w latach 2005-2009 ...
Marcin Wierzbinski: [stota rachunku kosztéw cyklu zycia technologii .......

25
35
45
55
68
77
93
105
116
126
140

152
162

170

183

194

203
212

221
231



6 Spis tresci

Summaries

Anna Balicka: The coopetition in the resource-based theory of enterprise ...
Michal Biernacki: Waste disposal charge — cost approach, presentation and
(010 (¢ OSSPSR
Magdalena Chmielowiec-Lewczuk: Costs in a financial group ...................
Michal Dyk: Outsourcing of IT SETVICES .......cccvverieerciireriieeie e
Anna Glinska: The financial risk in business operations .............cccecveeveennenns
Rafal Jagoda, Mariola Stawiarska: The model of financial reporting ac-
cording to the project of the IASB and FASB .....c.ccccooiivininiininenn,
Anna Kasperowicz: Revenue recognition in construction services in the
context of the proposed amendments to International Accounting
Standard 18 “REVENUE™ ......cooirieiiiieieieeiee et
Zdzistaw Kes: The economic games in teaching of budgeting ......................
Marcin Klinowski: Analysis of the current and forecast of the future reali-
zation of the project on the basis of earned value method ....................
Bartosz Kolodziejczuk: Cost management in improving the efficiency of
business asset ManageMEeNt ..........ccccceeeveerveereereerresnenreesseesseesseesseenens
Mariola Kotlowska: Financial aspects of modeling of processes in a company
Robert Kowalak: Performance management for the waste disposal plants ..
Marcin Kowalewski: The analysis of new approaches to budgeting in en-
1S 40) o 11U
Wojciech Dawid Krzeszowski: The issues of taxation of dividends ............
Maria Nieplowicz: The functioning of the Balanced Scorecard in the city of
TAIMOW ettt ettt st
Bartlomiej Nita: Non-financial measurement of performance of production
companies in theory and practice .........cccceeveeerieerciieeiieerieeeree e
Edward Nowak: Risk management process and information system of a
COMPANY ..evvieienrereeerenteereessesseessessesssesessesssesesseessesesssensessesssessessesssensens
Piotr Oleksyk: Determinants of rational management in local government
units on the example of social Care ..........cccoevvevieveeniienciesie e
Michal Poszwa: Structure of the costs in the income tax ..........ccccoecveeereenene.
Malgorzata Wasilewska: Efficiency of intellectual capital of selected
Polish telecommunications companies in 2005-2009 ..............cccceenee.
Marcin Wierzbinski: The conception of costing of technology life cycle ....

34
44
54
67
76
92
104
115
125
139
151

161
169

182

193

202

211
220



PRACE NAUKOWE UNIWERSYTETU EKONOMICZNEGO WE WROCLAWIU
RESEARCH PAPERS OF WROCLAW UNIVERSITY OF ECONOMICS nr 3352014

Rachunek kosztéw i rachunkowo$¢ zarzadcza. Teoria i praktyka ISSN 1899-3192

Anna Kasperowicz
Uniwersytet Ekonomiczny we Wroctawiu
e-mail: anna.kasperowicz@ue.wroc.pl

UJMOWANIE PRZYCHODOW

W USLUGACH BUDOWLANYCH

W KONTEKSCIE PROPONOWANYCH ZMIAN
MIEDZYNARODOWEGO

STANDARDU RACHUNKOWOSCI 18 ,,PRZYCHODY”

Streszczenie: Uslugi budowlane to typowe ushugi dugoterminowe w mysl przepiséw pol-
skiego prawa bilansowego i migdzynarodowych standardéw rachunkowosci. Sg one na tyle
charakterystyczne, ze w przepisach prawnych uregulowania uméw dotyczacych ustug bu-
dowlanych zostaly oddzielone od umoéow dotyczacych innych ustug. Wycena takich ustug
bedacych w trakcie realizacji wiaze si¢ z koniecznosécig dokonywania szacunkow stopnia ich
zaawansowania i nast¢pnie wyceny przychodéw i ewentualnie kosztow na dzien bilansowy.
Wycena ta zostata uregulowana w polskim prawie bilansowym oraz mie¢dzynarodowych
uregulowaniach. Proponowane zmiany ujmowania przychodoéw zaprezentowane w projekcie
Miedzynarodowego Standardu Rachunkowosci 18 ,,Przychody” (MSR 18) mialyby znacza-
cy wplyw na wyceng ustug dlugoterminowych, w szczegélnosci ustug budowlanych. Efek-
tem tych zmian bylaby mozliwo$¢ zastosowania dodatkowej metody, ktora obecnie nie jest
dopuszczona do stosowania oraz jeszcze wigksza uznaniowos¢ w ujmowaniu przychodéw w
rachunku zyskow 1 strat.

Stowa kluczowe: przychody, ustugi budowlane, ustugi dtugoterminowe.

DOI:10.15611/pn.2014.335.07

1. Wstep

Ustugi dlugoterminowe nie zostaty nigdzie jednoznacznie zdefiniowane. Zgodnie z
zapisami ustawy o rachunkowosci podstawowym reprezentantem tych ustug jest
grupa ustug budowlanych. Uslugi budowlane jako jedyna grupa ustug zostaly
wprost wskazane w tekscie ustawy jako dlugoterminowe. W migdzynarodowych
standardach rachunkowos$ci zagadnienie ustug budowlanych znalazto oddzielnie
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uregulowanie w zadedykowanym specjalnie dla nich standardzie. Migdzynarodowy
Standard poswigcony ustugom budowlanym to MSR 11, ktérego oryginalny tytut
to ,,Construction Contracts”. Tytul ten zostal przethumaczony w najnowszej wersji
standardow jako ,,Umowy o usluge budowlang” [SKwP 2011, s. 511]. We wczes-
niejszych tlumaczeniach standardu ten sam tytut w wersji angielskiej zostal raz
przettumaczony w 1994 r. jako ,,Kontrakty budowlane” [SKwP 1994], a w 1999 r.
jako ,,Umowy o budowe” [SKwP 1999]. Stad czgsto zamiennie uzywa si¢ sformu-
lowan ,,ustugi budowlane”, , kontrakty budowlane” czy ,,umowy o budowe¢”. Nie
uzyto jednak w miedzynarodowych uregulowaniach sformutowania ,,ustugi dtugo-
terminowe”, jak zostalo to zrobione w polskim prawie bilansowym. Czytajac zapi-
sy polskiego prawa bilansowego i rozwigzan miedzynarodowych, jednoznacznie
mozna stwierdzi¢, ze ustugi budowlane zostaly wyrdznione na tle innych ustug ze
wzgledu na specyficzny charakter. Ich cecha charakterystyczna jest to, ze poczatek
i koniec ich realizacji przypadaja w rdéznych okresach sprawozdawczych.
W zwigzku z tym w rachunkowosci pojawia si¢ koniecznos$¢ ich wyceny w trakcie
realizacji. W teorii rachunkowosci opisano cztery metody dokonywania tej wyce-
ny. Dwie z nich (metoda stopnia zaawansowania i metoda wykonania kontraktu) sa
dopuszczone do stosowania w praktyce ustawa o rachunkowos$ci oraz Migdzynaro-
dowymi Standardami Rachunkowos$ci. W Generally Accepted Accounting Practice
(GAAP) [Ernst & Young 2005] doceniono metode wykonania kontraktu i obowig-
zywala ona jako alternatywna do metody procentowej. Obecnie w gronie teorety-
koéw 1 praktykow rachunkowosci toczy sie¢ miedzynarodowa dyskusja nad wprowa-
dzeniem nowego Migdzynarodowego Standardu Rachunkowosci 18 ,,Przychody”,
w ktoérym zaproponowano nowe rozwigzania majace istotny wptyw na dotychcza-
sowe podejscie w ramach wyceny ustug budowlanych.

Celem artykutu jest zaprezentowanie ustug budowlanych jako ushug dlugoter-
minowych i obecnie obowigzujacych metod ich wyceny oraz przedstawienie pla-
nowanych zmian i ich ewentualny wptyw na wyceng ustlug budowlanych, a takze
oceng tego wpltywu na ujmowanie przychodéow w $wietle dwoch nadrzgdnych za-
sad rachunkowos$ci wyzszosci tresci nad formg oraz ostroznej wyceny. Rozwazania
zostaty zilustrowane przyktadem praktycznym.

W opracowaniu wykorzystano metod¢ analizy poréwnawczej wspartag metoda
syntezy.

2. Uslugi budowlane jako uslugi dlugoterminowe

Ustugi budowlane to bardzo zréznicowana grupa ustug. Nalezg do niej czynnosci
polegajace na wznoszeniu budynkow i budowli, poczawszy od przygotowania te-
renu pod budowe, przez zréznicowany zakres robot ziemnych i fundamentowych
(stan zerowy), wykonywanie elementéw nos$nych, przegrod budowlanych, uktada-
nie i pokrywanie dachéw (stan surowy), do robot montazowych, instalacyjnych i
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wykonczeniowych, prowadzonych w wykonawstwie bezposrednim i podwyko-

nawstwie. Sg to wszystkie prace zwigzane z budowa, przebudowa, rozbudows, od-

budowa, remontem, modernizacja, konserwacja i uzytkowaniem stalych i tymcza-

sowych obiektow budowlanych. W sekcji F Polskiej Klasyfikacji Wyrobow i

Uslug sklasyfikowano obiekty budowlane i roboty budowlane w dziatach od 41 do

43 Jako [http://www.stat.gov.pl/]:
budynki i roboty budowlane zwigzane ze wznoszeniem budynkow,

— budowle i roboty ogdélnobudowlane zwigzane z budowa obiektéw inzynierii 13-
dowej i wodnej,

— roboty budowlane specjalistyczne — wykonywane w budynkach i obiektach za-
bytkowych pod nadzorem konserwatorskim — zwigzane z remontami, rozbu-
dowa, nadbudowa, adaptacja tych obiecktow do potrzeb wspotczesnych lub ich
biezaca konserwacja.

Zakres ushug budowlanych jest bardzo rozlegly i mozna go podzieli¢ na naste-
pujace etapy (zgodnie z etapami prac budowlanych):

— roboty zwigzane z przygotowaniem terenu pod budowe,

— roboty zwiagzane ze wznoszeniem kompletnych budynkow i budowli lub ich
czes$ci w zakresie inzynierii zarowno ladowej, jak 1 wodnej,

— roboty budowlane instalacyjne,

— roboty budowlane wykonczeniowe.

Realizacja kompleksowych ustug budowlanych czgsto nie jest mozliwa przez
jednego wykonawce, poniewaz wymaga realizacji czynnosci, ktore moga by¢ zrea-
lizowane tylko przez wyspecjalizowane jednostki. Zatem konieczne jest korzysta-
nie z ustlug podwykonawcoéw, co utrudnia proces rozliczenia budowy. Specyfika
ustug budowlanych powoduje, ze z natury swojej maja charakter dtugoterminowy,
czyli rozpoczynaja si¢ w jednym okresie sprawozdawczym, a konczg w innym. Ich
cecha charakterystyczng jest to, ze warunkiem rozpoczgcia ich realizacji jest pod-
pisanie umowy pomig¢dzy zleceniodawca a wykonawcg. Czasami rozpoczgcie robot
wyprzedza moment podpisania umowy, ale sg to sytuacje bardzo rzadkie, wystepu-
jace tylko wtedy, gdy oszacowane prawdopodobienstwo podpisania umowy jest
bardzo wysokie. Sg to umowy majace charakter uméw o dzieto, czyli ich efektem
ma by¢ Scisle okreslony w umowie rezultat. Umowy na realizacje ustug budowla-
nych sg na tyle charakterystyczne, ze zostaty wyodrebnione w kodeksie cywilnym
jako odregbny typ umowy ,,Umowy o roboty budowlane” (art. 647-658 Kodeksu
cywilnego). Gtownym ich wyrdznikiem w stosunku do umow o dzieto jest to, ze
ich rezultat podlega przepisom prawa budowlanego [Ustawa z 7 lipca 1994].

Umowy na wykonanie prac budowlanych moga mie¢ charakter albo umow ry-
czaltowych (z ceng ustalong z gory ) albo ,,koszty plus narzut zysku” (gdzie rozli-
czenie odbywa si¢ na postawie poniesionych ekonomicznie uzasadnionych kosz-
tow, do ktorych doliczana jest marza zysku). W praktyce gospodarczej mozna spo-
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tka¢ umowy o charakterze mieszanym, np. umowy ,,koszty plus narzut zysku” z
ustalonym limitem wzrostu ceny.

Integralng cze$cig umowy jest harmonogram postepu prac wraz z budzetem
kosztéw. Harmonogramy poszczegdlnych umoéw podlegaja negocjacjom razem z
warunkami umow. Maja one elastyczny charakter, co oznacza, ze harmonogramy
moga by¢ ksztaltowane w trakcie realizacji umowy zgodnie z wolg stron. Latwos¢
dokonywania zmian w harmonogramie skutkuje trudnoscia jego weryfikacji,
szczegoblnie przez osoby z zewnatrz. To znowu jest przyczyng trudnosci w ustale-
niu wiarygodnego budzetu. Kazda zmiana w harmonogramie powinna mie¢ od-
zwierciedlenie w budzecie kosztow. Wykonywane ushugi maja charakter bardzo
indywidualny. Taka cecha zadan realizowanych przez jednostke powoduje, ze
spotka podpisuje umowy w warunkach niepewnosci.

3. Metody wyceny uslug budowlanych oraz skutki tej wyceny
w ujmowaniu przychodow

Ustugi budowlane bedace w trakcie realizacji na dzien bilansowy podlegaja wyce-
nie tak jak ustugi dlugoterminowe. Wedtug polskiego prawa bilansowego dozwo-
lone sg dwie metody. Pierwsza z nich to metoda stopnia zaawansowania, druga, al-
ternatywna w przypadku niemoznos$ci zastosowania pierwszej, to metoda wyniku
zerowego. Analogiczne rozwigzanie zawarto w Miedzynarodowym Standardzie
Rachunkowosci 11 ,,Umowy o ustuge budowlang”.

W metodzie stopnia zaawansowania przychody danej umowy uznaje si¢ pro-
porcjonalnie do stopnia zaawansowania prac. Warunkiem zastosowania tej metody
jest posiadanie rzetelnych kosztoryséw oraz mozliwo$¢ wiarygodnego oszacowa-
nia zaawansowania robot. W ustawie o rachunkowos$ci nie sprecyzowano pojgcia
,wiarygodne oszacowanie zaawansowania prac”’. Wazne jest jednak przekonanie,
ze jednostka gospodarcza uzyska korzysci ekonomiczne zwigzane z konkretnymi
umowami. W przypadku umow ryczattowych istnieje mozliwos¢ rzetelnego osza-
cowania wyniku umowy, gdy:

— mozliwe jest wiarygodne oszacowanie tgcznej wartosci przychodéw umowy,
— mozna precyzyjnie okresli¢ koszty poniesione na realizacj¢ danej umowy.

W przypadku umoéw ,,koszty plus narzut zysku” przychdod bedzie rowny ponie-
sionym kosztom w kwocie odpowiadajacej stopniowi zaawansowania ustugi, po-
wickszonej o ustalony w umowie narzut zysku. Dla tych uméw prawidlowe osza-
cowanie efektow umow jest uzaleznione od mozliwosci precyzyjnego oraz wiary-
godnego ustalenia kosztéw przypisanych do danej umowy.

Stopien zaawansowania ustugi mozna zmierzy¢é nastepujacymi sposobami
[Kowalak (red.) 2007]:

e udziatlem kosztow poniesionych od dnia zawarcia umowy do dnia ustalenia
przychodu w catkowitych kosztach wykonania ustugi,
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e liczbg przepracowanych godzin bezposrednich wykonania ustugi,

e napodstawie obmiaru wykonanych prac,

e stosujac umowne jednostki rozliczeniowe (np. kilometr biezacy drogi),
e metoda liniowa,

« stosujac inne analogiczne jednostki rozliczeniowe, np.:

— maszynogodziny pracy sprzetu,

— warto$¢ lub ilos¢ zuzytych materiatow.

Jesli nie mozna wiarygodnie ustali¢ stopnia zaawansowania ushugi, stosuje si¢
metode wyniku zerowego, w ktoérej ogranicza si¢ wykazywanie przychodow do
wysokosci poniesionych kosztow, co do ktorych istnieje prawdopodobienstwo ich
odzyskania od zamawiajacego. Zgodnie z zasada ostroznosci nie ujmuje si¢ w tej
metodzie zyskow z umow. Z jednej strony ujawnia si¢ wszystkie koszty w miare
ich ponoszenia, z drugiej pokazuje si¢ przychody tylko do wysokosci poniesionych
kosztow, dla ktorych istnieje prawdopodobienstwo pokrycia przez zamawiajgcego.
Zastosowanie tej metody powoduje niewykazywanie zysku lub ujawnianie straty w
przypadku ushug deficytowych. Osiagnigty zysk umowy zostaje ujawniony dopiero
po zakonczeniu cato$ci prac. W rachunku zyskow i strat aktywnos$¢ jednostki jest
odzwierciedlona poprzez ujawnianie kosztow i odpowiadajacych im przychodow
ustalonych wedtug metody wyniku zerowego. Metode wyniku zerowego stosuje si¢
we wczesnych fazach realizacji ustugi, gdy jeszcze trudno oszacowaé wyniki zle-
cenia. W nastepnych etapach realizacji, gdy niepewno$¢ wyniku zanika, mozna
zamieni¢ metode wyniku zerowego na metode procentowa. Dopiero wtedy zostanie
ujawniony zysk z okresu zarowno biezacego, jak i poprzedniego. Istnieje rowniez
mozliwo$¢ zastosowania najpierw metody stopnia zaawansowania i dopiero poz-
niej metody wyniku zerowego. Okolicznosci bedace przestanka takiego postepo-
wania to chociazby symptomy wzrostu ryzyka odbioru efektu finalnego umowy,
takie jak ktopoty z uzyskaniem biezacych platnosci. Oczywiscie takie mozliwosci
postepowania daja potencjalne mozliwosci znieksztalcania wyniku finansowego.

Dwie kolejne metody opisane w literaturze przedmiotu to metoda wystawio-
nych faktur i metoda wykonania kontraktu. Nie sa one dopuszczone do stosowania
do wyceny na dzien bilansowy.

Metoda wystawionych faktur polega na przyjeciu zalozenia, ze cato$¢ robot
mozna podzieli¢ na odrebne etapy zdefiniowane w harmonogramie prac. Podziat
ten jest Scisle uzalezniony od technologii wykonywanej ustugi. Efekty tych wyod-
rebnionych fragmentow sa nastepnie sprzedawane i fakturowane jako poszczegolne
czesci catosci. Zafakturowana kwota stanowi przychody w rozumieniu przepisow
zaro6wno prawa podatkowego, jak i teorii rachunkowosci.

W metodzie wykonania kontraktu przyjmuje si¢, ze przedmiot sprzedazy sta-
nowi gotowy zakonczony obiekt zamowiony w umowie. Oznacza to, ze w trakcie
realizacji prac nie s3 uyymowane w rachunku zyskéw i strat ani przychody, ani kosz-
ty. Kategorie wynikowe sa ujawniane w catosci dopiero po zakonczeniu umowy.
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Takie podejscie charakteryzuje si¢ duza ostroznosciag, poniewaz wynik ujawniany
jest dopiero po odbiorze efektu finalnego przez zamawiajacego.

4. Proponowane zmiany MSR 18

Obecnie w $rodowisku rachunkowosci toczy si¢ dyskusja nad najnowsza wersja
projektu Miedzynarodowego Standardu Rachunkowosci 18 ,,Przychody” [Revenue
from Contracts...]. Zaproponowane w nim zmiany beda miaty istotny wpltyw na
wyceng ustug budowlanych, tym bardziej ze zgodnie z zapowiedzig ma on zastapic¢
MSR 11. Przewidziano w nim istotne zmiany w zakresie warunkéw ujmowania
przychodow. Gtowne zatozenie standardu opiera si¢ na pigciu krokach rozpozna-
wania i uyymowania przychodow, co zostato zaprezentowane na rys. 1.

Krok 1 - Zidentyfikowanie umowy z klientem (taczenie i dzielnie
umow)

Krok 2 - Zidentyfikowanie poszczegélnych ocbowigzkéw do
wykonania w ramach umowy

Krok 3 - Okreslenie ceny transakcji (wycena)

Krok 4 - Alokowanie ceny transakcji do poszczegblnych obowigzkéw

do wykonania w ramach umowy

Krok 5 - Ujecie przychoddw w momencie wypetnienia kazdego

obowigzku

Rys. 1. Hierarchia krokoéw rozpoznawania przychodow wedtug projektu MSR 18

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie [Revenue from Contracts...].

Pierwszy krok rozpoznawania przychodéw polega na koniecznos$ci zidentyfi-
kowania samej umowy z klientem. W realizacji uslug dlugoterminowych nie ma
problemow ze zidentyfikowaniem umowy, poniewaz sg to typowe prace wykony-
wane na zlecenie zamawiajacego. Ogolnie nie podejmuje si¢ prac budowlanych
bez zamoéwienia. Nastepny krok to podzial calo$ci zaméwionej uslugi na po-
szczegolne obowiazki, jezeli jednostka uzna je za odrebne. Wedtug proponowa-
nych rozwigzan przychod przypisany do wyodrebnionego obowigzku wykonania,
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ktorym moga by¢ dostawa towardéw lub realizacja ustugi, powinien by¢ rozpoznany
w momencie spetnienia tego obowigzku i przekazania kontroli. Dostawa towaru i
realizacja ustugi mogg by¢ uznane za odrebny obowiazek wykonania, jezeli:

— jednostka regularnie sprzedaje oddzielnie towar lub ustuge,

— klient moze indywidualnie odnosi¢ korzysci z tego towaru lub ustugi.

W przypadku gdy towary lub ustugi stanowigce czgs¢ Swiadczenia okreslonego
W umowie sg ze sobg Scisle powigzane i realizacja umowy wymaga ich zintegrowa-
nia, nie zaleca si¢ traktowania tych czynnosci jako odrgbnych obowigzkow.
W zwiazku z tym jednostka w zalezno$ci od podjetej decyzji moze traktowaé dosta-
we towardw i $wiadczenie ustugi jako jeden obowiazek lub jako dwa oddzielne ob-
owigzki. W pracach budowlanych, w szczeg6lnosci w umowach ryczattowych, do-
stawa materialow na budowg oraz samo wykonanie ustugi traktowane sg z reguly ja-
ko catos¢ umowy. Tylko czasami strony zawieraja oddzielng umowe na dostawe ma-
teriatdw. W nowych warunkach proponowanych w projekcie wydaje sie, ze praktyka
oddzielania dostawy od ustug mogtaby sta¢ si¢ bardziej powszechna. Takie podejscie
daje szanse wczesniejszego ujecia przychodow ze sprzedazy towardw, co w pew-
nych okoliczno$ciach mogloby by¢ korzystne dla jednostki gospodarcze;.

Kolejnym wyrdéznionym krokiem jest okre$lenie ceny transakcyjnej dla kaz-
dego wyodrebnionego obowigzku. W projekcie standardu okre$lono ceng transak-
cyjng jako kwote, ktorg jednostka spodziewa si¢ otrzymaé w zamian za przekaza-
nie przyrzeczonych towarow lub ustug klientowi, z wylaczeniem kwot pobranych
w imieniu stron trzecich. Jest to zatem oczekiwana przez jednostke kwota, ktorg
ma ona otrzymac¢ w przysztosci za wykonane $wiadczenie. Ustalajac cen¢ transak-
cyjna, jednostka powinna uwzglednié:

— zmienno$¢ ceny,

— wartos¢ pienigdza w czasie,

— platnos$ci o charakterze niepieni¢znym,

— przewidziane w umowie kwoty ptatne klientowi przez sprzedawcg.

Ustalajac ceng transakcyjng, nalezy zgodnie z wcze$niejszymi ustaleniami braé
pod uwage jej zmiennos$¢, przy czym zmienno$¢ ta moze si¢ wyraza¢ w wysokosci
kwoty, momentu jej otrzymania oraz moze wynika¢ z dyskonta, rabatu, refundacji,
premii, bonusow, kar, koncesji czy tez spelnienia dodatkowych warunkéw okreslo-
nych w umowie. W projekcie standardu proponuje si¢ dwie alternatywne metody
szacowania zmiennej czg$ci ceny transakcyjnej:

— metod¢ wartosci oczekiwanej,
— metodg wartosci najbardziej prawdopodobne;.

Wybrana metoda powinna by¢ stosowana przez caty okres trwania kontraktu,
a oszacowana kwota powinna by¢ aktualizowana na kazdy dzien bilansowy.

Metoda warto$ci oczekiwanej polega na tym, ze na podstawie dostgpnych in-
formacji jednostka przewiduje mozliwe efekty realizacji kontraktu i okresla praw-
dopodobienstwo ich wystgpienia. Wartoscig oczekiwang bedzie srednia mozliwych
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wynikow wazona prawdopodobienstwem ich uzyskania. Metoda druga polega na
tym, ze do okres§lenia wartosci przychodu jednostka uwzglednia wysoko$¢ przy-
szlej ptatnosci, ktora jest najbardziej prawdopodobna, czyli wynika z najlepszych
szacunkow kierownictwa.

Kolejnym elementem uwzglednianym podczas okreslania ceny transakcji jest
warto$¢ pieniadza w czasie. Taki problem pojawia si¢, gdy od chwili przekazania
towarow lub ustug odbiorcy do chwili dokonania platnosci (z gory lub z dotu)
uptynie okres dtuzszy niz jeden rok. Nalezy oczywiscie bra¢ pod uwage przewidy-
wang warto$¢ tego elementu finansowania w stosunku do cato$ci umowy i oszaco-
wac, czy ma istotng warto§¢. W przypadku gdy przewiduje si¢, ze bedzie mial
istotne znaczenie dla ustalenia ceny, nalezy zdyskontowa¢ warto$¢ oczekiwanego
wynagrodzenia.

Platnosci o charakterze niepienieznym to kolejny czynnik uwzgledniany
podczas ustalania ceny transakcyjnej. W przypadku gdy umowa przewiduje takie
ptatnosci, nalezy, jesli to mozliwe, dokona¢ wyceny otrzymanej lub spodziewanej
ptatnosci niegotowkowej w wartosci godziwe;j. Jezeli nie jest to mozliwe, wartos¢
tej ptatnosci nalezy ustali¢ na podstawie indywidualnej ceny sprzedazy dobr lub
ustug bedacych przedmiotem umowy.

Za przewidziane w umowie kwoty platne klientowi przez sprzedawce nale-
zy rozumie¢ wszelkiego rodzaju bonusy, rabaty, kupony, darmowe produkty lub
ushugi oraz instrumenty finansowe. Przewidziane umowg platne kwoty nie maja
jednorodnego charakteru. Wérdd nich sg tzw. motywatory, czyli elementy dodat-
kowo ptatne za szybszy termin realizacji czy zrealizowang lepsza jako$¢ oraz ele-
menty przekazane jako ptatno$¢ za otrzymane dobra lub ustugi. Wartos$¢ ,,motywa-
torow” powinna pomniejszaé¢ cen¢ transakcyjng, natomiast ptatnos¢ za otrzymane
dobra lub ustugi powinna zosta¢ ujeta analogicznie jak inne zakupy jednostki. Za-
wieranie ,,motywatorow” w umowach budowlanych to do$¢ powszechna praktyka.
Najczesciej dotycza one termindéw zakonczenia robot. Ujmowanie ich w cenie
transakcyjnej na poczatku realizacji ustugi nie jest wskazane, poniewaz z reguly
nie ma mozliwo$ci oceny, czy jednostka spelni oczekiwane warunki. Dopiero pod
koniec wykonywania prac dziat technologiczny ma mozliwo$¢ oceny, czy ewentu-
alnie utrzymanie tego terminu jest realne.

W przypadku uméw ryczattowych ustalenie ceny transakcyjnej jest stosunko-
wo proste, poniewaz wynika ona wprost z umowy. Problemy z ustaleniem ceny
transakcyjnej mogg si¢ pojawi¢ w umowach ,,koszty plus narzut zysku” w sytuacji
gdy ustalanie narzutu zostalo uzaleznione od innych okolicznosci (na przyktad
terminowym oddaniem prac).

Kolejny wazny krok w ujmowaniu przychodéw to alokacja ceny transakcyj-
nej. Polega ona na przypisaniu ustalonej ceny transakcyjnej do wyodrebnionych
obowiagzkéw wykonania proporcjonalnie do indywidualnych cen sprzedazy dobr i
ustug. Aby tego dokonac, nalezy okresli¢ ceny sprzedazy poszczegodlnych towarow
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i ustug, ktore maja by¢ dostarczone w ramach podpisanej umowy. Indywidualna
cena sprzedazy dobra lub ustugi to potencjalna cena, ktora uzyskataby jednostka,
gdyby dokonata sprzedazy tych elementéw w dniu rozpoczecia kontraktu w odrgb-
nych transakcjach. Jezeli natomiast jednostka nie prowadzi oddzielnej sprzedazy
dobr lub ustug bedacych przedmiotem umowy, musi je oszacowac. Nastgpnie po
ustaleniu indywidualnej ceny sprzedazy dobr i ustug bedacych przedmiotem wy-
dzielonych obowigzkéw wykonania nalezy przypisa¢ cen¢ transakcyjng do tych
obowigzkéw wykonania. W projekcie zaktada sig, ze alokacja ceny transakcyjnej
do poszczegdlnych obowigzkéw wykonania powinna odbywac si¢ z zastosowa-
niem metody alokacji proporcjonalnej. Oznacza to, ze ustala si¢ ja w proporcji in-
dywidualnej ceny sprzedazy kazdego obowigzku wykonania do sumy indywidual-
nych cen sprzedazy wszystkich obowigzkéw wykonania wyodrebnionych z umo-
wy. Projekt zaktada rowniez mozliwo$¢ przypisania upustu do jednego obowigzku
wykonania, jezeli cena dobr lub ustug sktadajacych si¢ na ten obowigzek jest wy-
raznie niezalezna od innych débr lub ustug okreslonych w umowie.

Ostatni krok to ujecie przychodéw w momencie wypelnienia kazdego wyod-
rebnionego obowiazku. Ogolnie mozna stwierdzi¢, ze przychody beda ujmowane
wtedy, gdy nastapi wypelianie obowigzku $wiadczenia przez jego wykonawce.
Nastepuje to w chwili, gdy wykonawca spelnit swoje obowiazki wzgledem zama-
wiajgcego polegajace na dostarczeniu dobr lub ustug, co z reguly nastgpuje po
»przekazaniu kontroli” zamawiajagcemu. W projekcie MSR 18 wprowadzono poje-
cie kontroli na potrzeby identyfikacji momentu ujmowania przychodow, przy czym
nie zdefiniowano jednoznacznie tego pojecia. Zamiast definicji opisano kryteria,
ktorymi nalezy si¢ kierowa¢ w ocenie sposobu wypeliania zidentyfikowanego w
kroku 2 obowigzku. W przypadku gdy sposob jego wypelniania gwarantuje state
przekazywanie kontroli nad wykonywanym efektem przez odbiorce $§wiadczenia,
mamy do czynienia z przekazywaniem kontroli w sposob ciagly. Jezeli natomiast
odbiorca przejmuje kontrole nad wykonywanym efektem jednorazowo po wypet-
nieniu obowiazku w calosci, mamy do czynienia z jednorazowym przejeciem kon-
troli. Sposoby przekazywania kontroli moga mie¢ zatem charakter:

— stopniowy (over time),
— jednorazowy (at a point in time).

Stopniowe przekazywanie kontroli podczas wykonywania obowigzku $wiad-
czenia nastepuje wtedy, gdy spetniony jest przynajmniej jeden z dwoch podanych
warunkow:

1. Dziatania jednostki polegaja na tworzeniu nowych skladnikow lub zwigk-
szaniu warto$ci juz istniejacych, ktérych efekty odbiorca kontroluje z chwilg ich
utworzenia lub zwickszenia warto$ci.

2. Efekt dziatania wykonawcy nie moze by¢ wykorzystany przez nabywce w
sposob ,,alternatywy” (zgodnie z umowa jednostka nie moze sprzeda¢ pracy w toku
realizacji innemu odbiorcy albo wykonane prace majg na tyle indywidualny cha-
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rakter, ze nie mogg by¢ przedmiotem transakcji z innymi klientami) i gdy spehio-

ne jest co najmniej jedno z nastepujacych kryteridw:

— odbiorca efektu obowigzku $wiadczenia przejmuje nad nim kontrole i wyko-
rzystuje korzysci z nim zwiazane,

— inna jednostka, ktora miataby kontynuowac¢ realizacje $wiadczenia bedacego w
trakcie realizacji, nie musiataby powtarza¢ prac zrealizowanych do tej pory,

— jednostka ma prawo do ptatnosci za zrealizowane Swiadczenie.

Pierwszy warunek dotyczy sytuacji, w ktorych w trakcie wykonywania obowigz-
ku wynikajacego z umowy przez wykonawce powstajacy efekt prac jest jednoczesnie
kontrolowany przez zamawiajacego. Przyktadem umowy spehiajacej ten warunek
jest umowa na wykonanie montazu specjalistycznego sprzetu u zamawiajgcego (na
terenie przez niego kontrolowanym, np. montaz linii produkcyjne;j).

Drugi warunek jest juz bardziej ztozony. Polega na dokonaniu indywidualnej
oceny, czy efekt powstajacy w wyniku realizacji obowigzku §wiadczenia moze by¢
przez zamawiajacego wykorzystany w sposob alternatywny w stosunku do wstep-
nych zalozen. W przypadku gdy odbiorca nie moze wykonanego efektu sprzedac
innemu klientowi lub wykonana praca ma na tyle specjalistyczny charakter, ze nie
moze zosta¢ inaczej wykorzystana niz zamierzano, mozna stwierdzi¢ niemoznos¢
alternatywnego wykorzystania sktadnika i uzna¢ warunek za spetniony. Spetnienie
tego warunku nastepuje wtedy, gdy odbiorca otrzymuje i jednocze$nie zuzywa
efekt swiadczenia, co si¢ zdarza np. w przypadku ushug szkoleniowych czy dorad-
czych (pierwsze kryterium). Drugie kryterium dotyczy przypadku, w ktorym wy-
konana praca nie musiataby zosta¢ powtdérzona przez innego wykonawce¢ w sytua-
cji zmiany wykonawcy. Jako przyktad ilustrujacy ten warunek mozna podac zreali-
zowane ushugi transportowe. Ostatni punkt dotyczy oceny prawa do zaptlaty. Wy-
konawca ma prawo do ptatnosci, gdy spetnil wszystkie warunki umowy, a odbiorca
nie moze anulowa¢ umowy, albo gdy z chwilg anulowania kwota naleznosci staje
si¢ wymagalna. W przypadku gdy odbiorca ma prawo umowe anulowac, a kwota
nalezna z chwilg anulowania staje si¢ mniejsza od catkowitej kwoty umowy, nie
mozna uzna¢ kryterium za spetlnione. Nawet jezeli jednostka ma prawo do zaptaty,
ale wykonane ushugi moga mie¢ alternatywne zastosowanie, to nie mozna przyjac,
ze warunek jest spetniony.

Po stwierdzeniu, ze jednostka przekazuje kontrole w trakcie trwania prac, jed-
nostka rozpoznaje przychody dla kazdego zidentyfikowanego obowiazku $wiad-
czenia, stosujac metod¢ stopnia zaawansowania. Stopnien zaawansowania mozna
ustali¢, stosujgc metody wejscia (od strony kosztow) 1 wyjscia (od strony efektow).

Jezeli jednostka identyfikuje zbyt wiele niepewnosci w zwigzku z pomiarem
postepu i nie moze racjonalnie oszacowacé zysku i jednoczes$nie nie identyfikuje
straty, powinna ujg¢ przychody do wysokosci poniesionych kosztéw, zatem zasto-
sowa¢ metode wyniku zerowego.
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Jezeli nie stwierdza si¢ stopniowego przekazywania kontroli w czasie wyko-
nywania obowigzku $wiadczenia, mozna stwierdzi¢, ze kontrola zostaje przekazana
jednorazowo w jednym $cisle okreslonym momencie. W takim wypadku nalezy
zastosowa¢ druga metode ustalania momentu uznawania przychodéw i ustali¢ ten
wlasnie jedyny moment (metoda wykonania kontraktu).

Metoda stopniowego przekazywania kontroli powinna by¢ rozpatrywana jako
pierwsza. Druga alternatywna, gdy nie ma podstaw do zastosowania pierwszej, po-
lega ustaleniu jednego momentu ujecia przychodu. W celu ulatwienia identyfikacji
tego momentu w projekcie proponowane sg warunki do analizy:

1. Odbiorca przejat tytut prawny.

2. Nastapito fizyczne przekazanie sktadnika i odbiorca ma mozliwo$¢ kierowa-
nia wykorzystaniem i uzyskiwaniem korzysci ekonomicznych oraz ma prawo
ograniczy¢ dostep innych osob.

3. Nastgpilo przeniesienie ryzyka i korzysci na odbiorcg.

4. Odbiorca zaakceptowat sktadnik.

Podane punkty majg charakter przestanek, ktore nalezy bra¢ pod uwage pod-
czas ,,poszukiwania” momentu uznawania przychodow. Maja one og6lny charak-
ter, pozostawiajgc tym samym duzo miejsca dla profesjonalnego osadu.

Z punktu widzenia realizacji ustug dtugoterminowych najwazniejsza propono-
wana zmiana to warunek ostatni, czyli koniecznos$¢ ustalenia momentu przekazania
kontroli. Skutki proponowanych zmian bedg mialy istotny wplyw na metody wy-
ceny ustug bedacych w toku realizacji na dzien bilansowy. Do juz obowigzujacych
metod dotaczy trzecia, tzw. metoda wykonania kontraktu, ktora polega na ujmo-
waniu przychod6éw po zakonczeniu catosci prac i ich odbiorze przez zamawiajgce-
go. Z trzech dostepnych metod ta wtasnie jest najbardziej ostrozna. Jednak jej pod-
stawowa wada dla wykonawcy jest odraczanie przychodéw w czasie, co moze
skutkowaé¢ wykazywaniem strat w kolejnych latach realizacji uslugi. Wykazanie
zysku nastapi dopiero w roku zakonczenia ushugi. W przypadku gdy jednostka rea-
lizuje duza ilos¢ ustug, zysk bedzie wykazywany wylacznie w tych umowach, kto-
re zostang ukonczone w danym roku. Jezeli natomiast jednostka realizuje niewiele
kontraktow w jednym czasie. to jej wynik bedzie podlegat znacznym fluktuacjom,
ktore nie sg dla jednostki pozadane. Zatem bedzie starac¢ si¢ wyodrebniaé poszcze-
g6lne obowigzki wykonania w taki sposob, ktory pozwoli jej na wezesniejsze uj-
mowanie czgstkowych przychodow.

Wycena ustug dlugoterminowych jest instrumentem polityki bilansowej. Dobor
metod wplywa na moment ujawniania przychodéw w rachunku zyskow 1 strat.
W analizowanym przypadku dobor metody moze wptywaé na szybsze ich ujgcie
lub odraczanie w czasie do momentu zakonczenia kontraktu. Proponowane metody
mozna uporzadkowa¢ od najbardziej ostroznej do najmniej ostroznej oraz od tej,
ktoéra w najwigkszym stopniu realizuje zasad¢ wyzszosci tresci nad forma, do tej,
ktora realizuje ja w stopniu najmniejszym. Ujmujac przychody w wyniku finanso-
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wym bedace w trakcie wypracowania, mozna stwierdzi¢, ze nastgpuje realizacja
zasady wyzszosci tresci nad forma. Wstrzymujac ujawnienie przychodéw do mo-
mentu zakonczenia i rozliczenia umowy, nie realizuje si¢ tej zasady.

Metoda najbardziej ostrozna to oczywiscie metoda wykonania kontraktu, ktora
jednoczes$nie powoduje nieujawnianie dziatalnosci jednostki w ramach danej umo-
wy w rachunku zyskéw i strat, poniewaz ewentualne zafakturowane przychody
wypracowywane w ramach umowy bylyby wylacznie lokowane w bilansie. Dopie-
ro koniec realizacji prac bylby momentem ujecia catosci przychodéw w wyniku fi-
nansowym. Tym samym jej zastosowanie powoduje najmniejsza realizacje zasady
wyzszosci tresci nad forma. Najmniej ostrozna metoda to metoda stopnia zaawan-
sowania. Realizuje ona jednocze$nie w najwickszym stopniu zasadg wyzszosci tre-
sci nad forma, ujawniajac w sprawozdaniu to, co zostato wykonane, ale nie sprze-
dane. Metoda wyniku zerowego z jednej strony jest bardziej ostrozna od metody
procentowej, ujmujac w wyniku tylko przychody do wysokosci kosztow. Jedno-
czesnie realizuje chociaz czgsciowo zasade wyzszosci treSci nad forma ujawniajac
chociaz cz¢$¢ przychodow bedacych w trakcie wypracowywania. Na rysunku 2 za-
prezentowano ,,Scieranie si¢” dwoch tendencji prezentowania przychodow w ra-
chunku zyskow i strat z uwzglgdnieniem trzech metod wyceny.

Metoda wykonania kontraktu

Zasada
stroznej wyceny

Metoda wyniku zerowego

asada wyzszosci
tresci nad forma

Z

<

Metoda procentowa

Rys. 2. Realizacja zasad wyzszosci tresci nad formg i ostroznej wyceny
w przekroju metod wyceny ustug budowlanych

<0

Zrodto: opracowanie wiasne.

Mozna stwierdzi¢, ze zwigkszenie wachlarza dostepnych metod wyceny ustug
budowlanych zdgza w kierunku ostroznego podejscia do prezentowania przycho-
dow jednostki w rachunku zyskow i strat.
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5. Wplyw proponowanych zmian MSR 18
na wycene¢ uslug budowlanych

W opracowaniu zaprezentowano wptyw proponowanych zmian w MSR 18 na wy-
cen¢ ustug dlugoterminowych na wybranym przyktadzie ustugi budowlanej, a do-
ktadnie ustugi budowlanej instalacyjnej. Umowa na realizacj¢ ushugi zawierata
réwniez obowiazek dostarczenia niezb¢dnych materiatdw. Ma ona charakter umo-
wy ryczaltowej, na ktorg sktadajg si¢: tres¢ umowy oraz harmonogram postepu
prac wraz z kwotami kosztow przyporzadkowanymi do poszczegoélnych etapow
robot. Czas realizacji wynosit prawie trzy lata. Na poczatku wykonywania prac in-
stalacyjnych jednostka dokonata zakupu materialdow niezbgdnych do realizacji za-
mierzonego zadania i dostarczyla je na plac budowy. Struktura kosztow calej
umowy ksztattowata si¢ jak w tab. 1.

Tabela 1. Struktura kosztow ushugi budowlanej instalacyjne;j

Pozycja kosztowa %
Projekt 5,73
Materiaty 62,84
Place i narzuty 21,61
Koszty zakupu 0,39
Koszty ogolne 9,43
Suma 100,00

Zrodlo: opracowanie wlasne.

Jak wynika z tab. 1, wigkszo$¢ poniesionych kosztow (ponad 60%) stanowi
warto$¢ materiatow. Drugg wazng pozycja sg place i narzuty, ktore stanowig ponad
21% catosci poniesionych kosztow. Zatem struktura poniesionych kosztow jest ty-
powa dla ustug budowlanych — dominujacg pozycja jest wktad materiatlowy, a na
drugim miejscu plasujg si¢ wynagrodzenia.

W praktyce do wyceny kontraktu zastosowano metod¢ procentowa. Rozktad
przychodow w poszczeg6lnych latach realizacji kontraktu zostat zaprezentowany
na rys. 3. Zgodnie z proponowanymi rozwigzaniami w zakresie przychodow w
projekcie MSR 18 rozktad ten bytby odmienny. Przede wszystkim jednostka po-
winna wyodrgbni¢ dwa oddzielne obowigzki wykonania. Pierwszy to dostawa
materialow, drugi — realizacja prac instalacyjnych. Dostawa materiatow byta jed-
norazowym aktem z jednoczesnym przekazaniem kontroli zamawiajagcemu, po-
niewaz byly one przechowywane na terenie kontrolowanym przez witasciciela.
Cena transakcji sprzedazy materiatdw powinna zosta¢ oszacowana na podstawie
cen obowigzujacych w hurtowniach z doliczeniem marzy. Rozklad przychodéow
wedlug metody procentowej i metody zaproponowanej w projekcie MSR 18 zo-
stal zaprezentowany na rys. 3.
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Rys. 3. Ujmowanie przychodow ustugi instalacyjnej wedtug metody procentowej
i metody zaproponowanej w projekcie MSR 18

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Zastosowanie regulacji zawartych w projekcie standardu skutkuje kulminacja
ujecia przychodow w pierwszym okresie realizacji ushugi. W kolejnych latach
ujawniane kwoty bylyby coraz nizsze. Metoda zastosowana przez jednostke go-
spodarcza skutkuje ujawnieniem najwigkszej kwot przychodow w drugi roku pra-
cy. Struktura przychodoéw wedtug nowych rozwigzan zostata pokazana na rys. 4.
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Rys. 4. Struktura przychodoéw ustugi instalacyjnej ustalonych zgodnie z projektem MSR 18

Zr6dto: opracowanie wiasne.
Pierwszy z wyréznionych obowigzek wykonania, jako dostawa towarow, zdomi-

nowat pierwszy rok realizacji ushugi, poniewaz przychody z tytutu marzy zostaty ujete
wylacznie w pierwszym okresie, a nie roztozone we wszystkich latach realizacji ustugi.
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Realizacja drugiego obowigzku wykonania mogta zosta¢ wyceniona metoda
stopnia zaawansowania, poniewaz kontrolg nad obiektem sprawowat wiasciciel. Za-
tem mozna stwierdzi¢, ze kontrola nad wykonywanym rezultatem byla przejmowana
na biezaco przez zamawiajacego.

Zupehie inny efekt roztozenia przychodow wystapitby w hipotetycznej sytua-
cji dla omawianej ustugi, jednak dos¢ powszechnej dla branzy budowlanej, kiedy
przekazanie kontroli nad gotowym obiektem zostaje przekazane jednorazowo po
wykonaniu catosci robot (rys. 5).
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Rys. 5. Struktura przychodow ustugi instalacyjnej ustalonych zgodnie z projektem MSR 18,
przy zatozeniu przekazania kontroli jednorazowo na koniec realizacji umowy

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Ustalenie momentu przekazania kontroli na koniec realizacji skutkuje odrocze-
niem ujecia przychodow, a tym samym i zyskow, na ostatni analizowany rok.

Jak wynika z analizy przeprowadzonej na konkretnym przyktadzie, dzien prze-
kazania kontroli staje si¢ bardzo istotnym elementem wyceny realizacji ustugi, po-
niewaz decyduje o terminie ujgcia przychodow w rachunku zyskow i strat. Ustale-
nie momentu przekazania kontroli ma decydujacy wptyw na ujmowanie przycho-
déw i tym samym wyniku finansowego jednostek swiadczacych ushugi budowlane.

6. Zakonczenie

Dobor metody wyceny ustug budowlanych na dzien bilansowy to instrument poli-
tyki bilansowej. Jego zastosowanie ma istotny wplyw na wynik finansowy jednost-
ki gospodarczej. Ocena procedury dokonania wyceny przez osoby z zewnatrz jest
do$¢ trudna, a czasami wrgcz niemozliwa juz w przypadku dwoch obowigzujacych
metod. Proponowane zmiany wprowadzaja po pierwsze nowa metode, po drugie
nowe warunki ustalania momentu ujmowania w rachunku zyskow i strat przycho-
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dow. Uzycie tego instrumentu w nowych warunkach wymagatoby coraz wigkszego
udziatu profesjonalnego osadu dotyczacego:
— wydzielenia obowigzkéw wykonania z umowy,
— okreslenia ceny transakcji dla kazdego wydzielonego obowiazku,
— alokowania ceny transakcji do poszczegdlnych obowigzkéw do wykonania w
ramach umowy,
— indywidualnego ujecia przychodéw w momencie wypelnienia kazdego obo-
wigzku.
Proponowane zmiany zatem spowodowatyby w ramach wyceny ustug budow-
lanych jeszcze wigksze mozliwos$ci przyspieszania lub opodzniania ujmowania w
wyniku finansowym rezultatow swoich dziatan.
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REVENUE RECOGNITION IN CONSTRUCTION SERVICES
IN THE CONTEXT OF THE PROPOSED AMENDMENTS
TO INTERNATIONAL ACCOUNTING STANDARD 18 “REVENUE”

Summary: Construction services are typical long-term services under the provisions of the
Polish law of the balance sheet date and international accounting standards. They are so cha-
racteristic that laws regulating contracts for construction services have been separated from
contracts for other services. The valuation of such services being in progress relates to the
need to make estimations of its stage of progression and the valuation of income and possi-
bly its cost at the balance sheet date. This valuation has been regulated in ther Polish balance
sheet law and international regulations. Proposed changes to revenue recognition described
in the draft of an international accounting standard 18 “Revenue” (IAS 18) would have a
significant impact on the valuation of long-term services, in particular of the construction
services. The effect of these changes would be the ability to use an additional method that is
not currently approved for use and even greater leeway in the recognition of income in the
profit and loss account.

Keywords: Income, building services, long term services.





