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FAKTORING JAKO NIEKONWENCJONALNE 
ŹRÓDŁO FINANSOWANIA MIKRO- I MAŁYCH 
PRZEDSIĘBIORSTW W POLSCE

Streszczenie: Artykuł poświęcony jest kwestii faktoringu jako źródła finansowania działal-
ności mikro- i małych przedsiębiorstw. W sytuacji ekonomicznej, w jakiej znajdują się te 
przedsiębiorstwa, faktoring zaliczany jest stosunkowo do nowych źródeł finansowania dzia-
łalności gospodarczej. Poprawia on sytuację finansową przedsiębiorstw, przede wszystkim 
jego płynność. W artykule przedstawiono istotę, funkcje i główne rodzaje faktoringu oraz 
rozwój analizowanego rynku w Polsce z uwzględnieniem barier i szans rozwoju tych usług.

Słowa kluczowe: faktoring, finansowanie, mikro- i małe przedsiębiorstwa, zalety, wady.

1.	 Wstęp

Wszystkie podmioty gospodarcze, w tym mikro- i małe przedsiębiorstwa, bez wzglę-
du na rodzaj prowadzonej działalności muszą rozwiązywać problemy swojego fi-
nansowania. 

Istnieje wiele źródeł pozyskania środków finansowych oraz sposobów ich wy-
korzystania, jednak każdy instrument finansowy ma pewne charakterystyczne ce-
chy, które decydują o osiągnięciu potencjalnych korzyści. 

Głównym źródłem finansowania dużej liczby mikro- i małych firm jest kapitał 
własny, stanowiący ponad 50% niezbędnych środków, które niekiedy nie wystar-
czają do prowadzenia bieżącej działalności przedsiębiorstwa. W niewielkim tylko 
stopniu przedsiębiorstwa te korzystają z kredytów bankowych, ponieważ dostęp do 
nich jest znacznie utrudniony. W konsekwencji podmioty te coraz częściej poszuku-
ją alternatywnych źródeł finansowania, takich jak np. venture capital, leasing, fran-
chising czy faktoring. Rozwój niekonwencjonalnych metod pozyskiwania kapitału, 
który jest niezbędnym warunkiem w walce z konkurencją, oraz zapotrzebowanie na 
te formy finansowania to przesłanki przedstawienia istoty oraz korzyści i niebezpie-
czeństw wybranego źródła finansowania mikro- i małych przedsiębiorstw.

Celem artykułu jest ocena stopnia wykorzystania faktoringu jako jednej z form 
finansowania małej przedsiębiorczości. Wskazano na aspekt teoretyczny tego zja-
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wiska, jak również na jego realne wykorzystanie przez polskie przedsiębiorstwa z 
uwzględnieniem barier i szans rozwoju tych usług.

2.	 Faktoring – forma krótkoterminowego finansowania

Faktoring jest to rozwiązanie bardzo korzystne dla podmiotów gospodarczych z od-
roczoną płatnością, gdyż dzięki niemu eliminowane jest ryzyko utraty płynności,  
a jednocześnie zwiększa się wiarygodność u kontrahentów. Wzrost zainteresowania 
mikro- i małych firm tą formą finansowania wynika przede wszystkim z: ożywienia 
gospodarczego, niechęci banków do angażowania się i wspierania przedsiębiorców 
kredytem obrotowym, z restrykcyjnej polityki kredytowej banków oraz braku środ-
ków na bieżące potrzeby. Istotną przyczyną, szczególnie dla małych przedsiębiorstw, 
które dysponują niewielkim kapitałem i majątkiem, jest korzystna cena tych usług w 
porównaniu np. do kredytu czy mniej rygorystyczne wymagania dotyczące zdolno-
ści kredytowej1. 

Faktoring jest traktowany jako forma zewnętrznego i krótkoterminowego finan-
sowania działalności przedsiębiorstwa2. Tym samym jest to instrument finansowy 
umożliwiający przedsiębiorstwu zwiększenie sprawności zarządzania należnościa-
mi i kapitałem obrotowym3. Uwolnienie środków następuje przez zbycie posiada-
nych w przedsiębiorstwie należności nieprzeterminowanych i bezspornych na rzecz 
instytucji faktoringowej. Otrzymane środki pieniężne przedsiębiorstwo może prze-
znaczyć na rozwój lub na bieżącą działalność. Obecnie stosowany faktoring jest źró-
dłem finansowania bieżącej działalności połączonym z outsourcingiem – systemem 
wczesnego ostrzegania. Tak więc przedsiębiorstwo może przez faktoring zostać ob-
służone kompleksowo na wielu płaszczyznach4.

Faktoring polega na nabywaniu przez wyspecjalizowane instytucje faktoringowe 
od różnych podmiotów gospodarczych należności bieżących, przysługujących im od 
odbiorców z tytułu dostaw i usług oraz na świadczeniu dodatkowych usług. Tym 
samym możemy w działalności gospodarczej wyróżnić trzy podstawowe funkcje:

1)	 finansową – polegającą na dyskontowaniu wierzytelności, ewentualnym fi-
nansowaniu dodatkowym, między innymi w formie zaliczek i pożyczek,

2)	 gwarancyjną – czyli przejmowania ryzyka niewypłacalności dłużnika w od-
niesieniu do całej lub części wierzytelności,

3)	 usługową – polegającą na inkasowaniu i egzekwowaniu wierzytelności oraz 
świadczenie usług dodatkowych5.

1	 M. Matusiak, Polskiemu rynkowi nie brakuje potencjału, „Gazeta Prawna” 2006, nr 81(1699).
2	 W. Dębski, Teoretyczne i praktyczne aspekty zarządzania finansami przedsiębiorstwa, Wyd. 

Nauk. PWN, Warszawa 2005, s. 287.
3	 A. Dulian, Factoring jako instrument zarządzania należnościami i kapitałem obrotowym, „Bank 

i Kredyt” nr 1/2005, Warszawa, s. 77.
4	 M. Matusiak, Faktoring na topie, „Gazeta Bankowa” nr 44(992), 29.10.2007, s. 39.
5	 M. Tokarski, Faktoring w małych i średnich przedsiębiorstwach, Oficyna Ekonomiczna, War-

szawa 2005, s. 45.
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W praktyce gospodarczej obserwuje się wiele różnych rozwiązań w umowach, 
co pozwala wyróżnić różne formy faktoringu. Uwzględniając zakres ryzyka przej-
mowanego przez faktora, wyróżnia się faktoring6:

1)	 właściwy (zwany pełnym lub bez regresu) – cechuje się tym, że ryzyko 
związane z wypłacalnością dłużnika przejmuje całkowicie faktor, tzn. faktorant 
sprzedaje faktorowi określone należności, bez możliwości stosowania regresu w 
przypadku ich nieuregulowania przez dłużnika, 

2)	 niewłaściwy (zwany niepełnym lub z regresem) – charakteryzuje się tym, że 
przelew wierzytelności jest warunkowy, a ryzyko wypłacalności dłużnika obciąża 
faktoranta,

3)	 mieszany – polega na przejęciu przez faktora część wierzytelności z ryzy-
kiem wypłacalności dłużnika.

Biorąc termin zapłaty należności jako kryterium podziału, wyróżnić możemy 
faktoring7:

1)	 dyskontowy, w którym faktorant otrzymuje zapłatę za scedowaną wierzytel-
ność niezwłocznie po przedstawieniu faktury do wykupu, inaczej mówiąc – zaraz po 
zawarciu umowy faktoringowej,

2)	 zaliczkowy, gdzie dostawca otrzymuje zapłatę w terminie wymagalności na-
leżności lub po jej uiszczeniu przez dłużnika. W momencie zawarcia umowy faktor 
może wypłacać zaliczki na poczet przyszłej zapłaty.

Uwzględniając powiadomienie kontrahenta o zmianie wierzyciela, literatura 
przedmiotu pozwala na wyznaczenie faktoringu8:

1)	 jawnego, w którym dłużnik jest powiadamiany o cesji wierzytelności,
2)	 tajnego, tj. bez poinformowania dłużnika o zawarciu umowy. Ten rodzaj 

usługi proponują niekiedy banki zawierające z klientem umowę faktoringową.
Instytucje faktoringowe stosują różne zapisy w umowach, co prowadzi do wy-

różnienia wielu nowych odmian faktoringu, wśród których można wymienić:
1)	 faktoring zamówieniowy, łączący w sobie elementy pożyczki i faktoringu; 

jest podobny do faktoringu zaliczkowego. Polega na udostępnieniu przez faktora 
środków pieniężnych na sfinansowanie projektu danego przedsiębiorstwa już w fazie 
zamówienia przez odbiorcę. Z reguły faktor udostępnia do 50% wartości brutto za-
mówienia. Po dostarczeniu towarów oraz ich zafakturowaniu i przekazaniu faktury 
odbiorcy faktor dopłaca pozostałą do 80% część wierzytelności faktoranta, a tym sa-
mym faktoring zamówieniowy zostaje zamieniony w faktoring właściwy. Po spłacie 
całości faktury następuje rozliczenie i faktorant otrzymuje pozostałą kwotę zamówie-
nia, pomniejszoną o należną prowizję9. W krajach, w których faktoring jest powszech-
nie stosowany, ten rodzaj faktoringu najczęściej wykorzystują przedsiębiorstwa z 

6	  J. Kowalczyk, A. Kusak, Decyzje finansowe firmy, Wyd. C.H. Beck, Warszawa 2006, s. 198.
7	 K. Majczyk, ABC faktoringu, www.podatki.pl, 22.03.2007; A. Dulian, wyd. cyt., s. 77-78.
8	  K. Majczyk, ABC faktoringu, www.podatki.pl, 22.03.2007.
9	 M. Matusiak, Na etapie zamówienia, „Gazeta Bankowa” nr 6(954), 05.02.2007, s. 29.
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branży budowlanej, reklamowej, telekomunikacyjnej, transportowej i rolno-spożyw-
czej. W Polsce ta odmiana faktoringu jest jeszcze rzadko wykorzystywana, 

2)	 faktoring wymagalnościowy, polegający na przejęciu ryzyka niewypłacal-
ności dłużnika bez finansownia faktoranta przez faktora10. Faktorant jest zaintereso-
wany wyłącznie uniknięciem problemów związanych ze ściągalnością należności. 
Należne kwoty otrzymuje z chwilą nadejścia terminu zapłaty faktury,

3)	 faktoring odwrotny – to nowość na rynku i polega na tym, że tu odbiorca 
finansuje swojego dostawcę za pośrednictwem faktora, tzn. usługę zleca dłużnik. 
Przykładem zastosowania może być sieć handlowa, która zapewnia finansowanie 
swoim licznym, rozproszonym dostawcom, 

4)	 house faktoring, polegający na tym, że faktorant sam dokonuje rozrachun-
ków transakcji i realizuje procedury związane z obsługą wierzytelności, a do faktora 
zgłasza tylko pewne zbiorcze wartości dotyczące sprzedaży i spłat. Na tej podstawie 
faktor finansuje klienta bez bieżącego i pełnego wglądu w pojedyncze transakcje11.

Tabela 1. Wady i zalety stosowania faktoringu

ZALETY WADY
–– faktoring zabezpiecza przedsiębiorstwo przed 
utratą płynności finansowej,

–– zapewnia zdyscyplinowanie kontrahentów,
–– zapewnia szybki dostęp do środków pienięż-
nych zamrożonych w postaci wystawionych 
faktur,

–– ułatwia współpracę z klientami zagranicznymi,
–– zwiększa przewidywalność wpływów na konto, 
przez co ułatwia planowanie wydatków,

–– umożliwia zaproponowanie stałym klientom 
wydłużonego terminu płatności,

–– wspiera rozwój firmy,
–– zmniejsza koszty monitorowania dłużników,  
a tym samym redukuje zapotrzebowanie na 
personel administracyjny,

–– źródło finansowania niepowiększające długu 
przedsiębiorstwa,

–– zmniejsza koszty monitorowania dłużników,  
a tym samym redukuje zapotrzebowanie na 
personel administracyjny,

–– podnosi konkurencyjność firmy,
–– ochrona przed nierzetelnymi klientami

–– usługa droższa i bardziej złożona od kredytu,
–– firmy faktoringowe niechętnie godzą się na cał-
kowite przeniesienie ryzyka niewypłacalności,

–– ryzyko straty dotychczasowych klientów, któ-
rych „odstraszy” obecność faktora,

–– firmy faktoringowe ustalają progi dla potencjal-
nych klientów co do wysokości przychodów,

–– faktorzy niechętnie skupują faktury o krótkim 
terminie wymagalności

Źródło: opracowanie własne na podstawie M. Barowicz, Factoring – sposób na obrót wierzytelnościa-
mi, „Rzeczpospolita”, 3.08.2004.

10	 M. Matusiak, Nowy faktor, „Gazeta Bankowa” nr 9(957), 26.2.2007, s. 21.
11	 M. Matusiak, Faktoring a kredyt, „Gazeta Bankowa” nr 48(996), 26.11.2007, s. 40.
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Faktoring jest formą finansowania tworzoną po to, aby pomagać w rozwiązy-
waniu problemów z przepływem gotówki (usprawniać jej przepływ, przyspieszać 
jej obieg), które pojawiają się wraz z wydłużeniem terminów płatności (udzielania 
odbiorcom kredytu handlowego) bądź brakiem możliwości zaproponowania swoim 
odbiorcom odpowiednich terminów płatności. Sprzedaż należności faktorowi prze-
kształca zamrożony kapitał dostawcy w środki finansowe i poprawia jego zdolność 
płatniczą. Stwarza to możliwość uzyskania ochrony przed niewypłacalnością od-
biorców.

Faktoring może być więc zarówno formą finansowania należności, jak i gwa-
rancją zabezpieczającą przedsiębiorstwo przed ryzykiem ich ściągnięcia, a także 
operacją rozliczeniową polegającą na inkasowaniu należności. Może być instru-
mentem służącym rozwiązaniu problemów finansowych w kontaktach pomiędzy 
przedsiębiorstwami-dostawcami a przedsiębiorstwami-odbiorcami. Dzięki niemu 
przedsiębiorstwa posiadające dobrą ofertę są w stanie zaproponować swoim odbior-
com atrakcyjne warunki płatności, co szczególnie w dzisiejszych czasach decyduje 
o konkurencyjności oferty12.

W faktoringu, podobnie jak w przypadku innych źródeł finansowania, pono-
szone są także koszty, na które składają się różne opłaty i prowizje. Koszty działań 
związanych z przygotowaniem umowy, a więc oceny finansowej klienta i jego od-
biorców, weryfikacji dokumentów, oszacowania ryzyka i przyznania limitu finanso-
wania, pokrywane są z prowizji przygotowawczej. Kształtuje się ona na poziomie 
0,5-2% od kwoty przyznanego limitu. Innym kosztem obciążającym klienta jest pro-
wizja operacyjna zwana potocznie opłatą przerobową – jest to opłata od wartości 
faktur oddanych do sfinansowania przez faktora (0,3 do nawet 4% wartości faktury). 
W przypadku niewielkich kwot na fakturze firma faktoringowa pobiera opłatę stałą 
wynikającą z kalkulacji kosztów obsługi dokumentowej. Dodatkowym kosztem są 
również, podobnie jak w przypadku kredytu, odsetki. Przejęcie przez faktora peł-
nego ryzyka spłaty należności przez dłużnika (faktoring pełny) może dodatkowo 
zwiększyć tę stawkę. Faktoring jest nieco droższy od kredytu, co zależy od skali fi-
nansowania oraz ryzyka ponoszonego przez faktora. W zamian za to klient otrzymu-
je kilka dodatkowych usług, np. ocenę klientów, monitoring należności. Zadaniem 
faktoringu jest podwyższenie płynności finansowej przedsiębiorstwa, a uwolnione 
dzięki temu środki powinny być tak wykorzystane, by pokryć koszty obsługi finan-
sowej i przynieść dodatkowy zysk13.

12	 Factoring w Polsce 2010: analiza, rynek, perspektywy, red. K. Kreczmańska-Gigol, Difin, War-
szawa 2010, s. 7.

13	 D. Mikulska, Faktoring jako źródło finansowania działalności gospodarczej przedsiębiorstw, 
[w:] Uwarunkowania rynkowe rozwoju mikro i małych przedsiębiorstw MIKROFIRMA 2010, red.  
A. Bielawska, T. Łuczka, Wydawnictwo Naukowe Uniwersytetu Szczecińskiego, Szczecin 2010,  
s. 155.
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3.	 Rynek faktoringowy w Polsce

Faktoring jest formą finansowania stosunkowo od niedawna stosowaną w Polsce. 
Pierwsze transakcje tego typu zostały zrealizowane w 1990 r.14 Korzyści wynikające 
z faktoringu na polskim rynku jako pierwsze doceniły duże przedsiębiorstwa, które 
niekiedy będąc częścią międzynarodowych koncernów, poznawały zalety usług fak-
toringowych. Wynikać to mogło z faktu, że w okresie tym oferta największych fak-
torów skierowana była głównie do dużych przedsiębiorstw. Obecnie można zauwa-
żyć, że sytuacja powoli ulega zmianie, przede wszystkim poziom wiedzy na temat 
faktoringu w środowisku biznesu wzrasta. Ponadto na wzrost jego popularności 
znaczny wpływ miało przystąpienie Polski do Unii Europejskiej. Otwarcie rynków 
dla przedsiębiorstw unijnych przyczyniło się do zwiększenia potencjału współpracy 
polskich przedsiębiorstw z przedsiębiorstwami zagranicznymi, dla których rozlicze-
nia kredytowe oraz refinansowanie należności faktoringiem są działaniem wpisują-
cym się w działalność gospodarczą15. 
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cały rynek obroty firm skupionych w PZF 

Rys. 1. Obroty rynku faktoringowego w Polsce w latach 2000-2010 (mld zł)

Źródło:	opracowanie własne na podstawie W 2011 r. rynek faktoringu może przekroczyć 80 mld zł, 
„Gazeta Prawna”, 13.01.2011, baza danych EMIS, www.securities.com; Raport Kapitał dla 
firm 2010, http://www.ipo.pl/raporty/kapital_dla_firm2010.pdf (stan na dzień 22 maja 2011); 
Factoring w Polsce 2010: analiza, rynek, perspektywy, red. K. Kreczmańska-Gigol, Difin, 
Warszawa 2010.

Liczna oraz silna konkurencja na rynku faktoringowym spowodowała, że fakto-
ring stał się atrakcyjnym cenowo i dostępnym źródłem finansowania, posiadającym 

14	 Factoring w Polsce…, s. 156.
15	 K. Kreczmańska-Gigol, Faktoring jest coraz bardziej dostępny dla firm, „Gazeta Prawna”, 

12.05.2011, baza danych EMIS, www.securities.com.
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dodatkowo element bezpieczeństwa w postaci możliwości przeniesienia ryzyka nie-
wypłacalności kontrahenta handlowego, co spowodowało wzrost zainteresowania 
formą faktoringu pełnego16.

Jednak, biorąc pod uwagę obroty jedynie firm skupionych w PZF, należy zauwa-
żyć, że w 2009 r. pojawił się niewielki spadek. Mimo to branża po załamaniu w 2009 r.  
wróciła na ścieżkę szybkiego wzrostu, gdyż obroty tych firm w 2010 r. wzrosły  
o 30% – do 55,9 mld zł17. Faktorzy skupili tym samym wierzytelności o wartości 
ośmiokrotnie większej niż dekadę wcześniej (wzrost z 6,6 do 55,9 mld zł). Tempo 
wzrostu wydaje się szczególnie zaskakujące w porównaniu z innymi segmentami 
usług finansowych oraz z całą gospodarką (rys. 1)18.

Należy pamiętać, że kryzys finansowy wpływa istotnie na realną gospodarkę, co 
przekłada się na sytuację każdego przedsiębiorstwa. Znajdzie to swoje odzwiercied- 
lenie w sytuacji firm faktoringowych. Zmniejszona aktywność polskich przedsię-
biorstw przekłada się na ich mniejsze obroty, a co za tym idzie – mniejsze obroty dla 
firm faktoringowych. Pomimo to faktoring staje się coraz lepiej znanym źródłem fi-
nansowania przedsiębiorstw w Polsce. Świadczy o tym wzrost liczby przedsię-
biorstw (faktorantów), które korzystają z tych usług (tab. 2).

Tabela 2. Charakterystyka działalności badanych podmiotów i zakres prowadzonych usług  
faktorowych w 2010 r.

Wyszczególnienie

Wyszczególnienie

ogółem banki przedsiębiorstwa 
faktoringowe

liczba podmiotów
Ogółem 39 19 20
Faktoring – jedyny rodzaj działalności 7 1 6
Faktoring – działalność dominująca 10 1 9
Faktoring – działalność uboczna 22 17 5
Przyjęcie ryzyka wypłacalności dłużnika 32 16 16
Pożyczki na poczet przyszłej działalności 26 10 16
Pożyczki na pozostałe środki obrotowe 10 5 5
Monity 35 17 18
Monitorowanie stanu wypłacalności odbiorców 29 12 17
Ocena wiarygodności kredytowej 29 15 14
Rozliczenia wzajemnych transakcji bezgotówkowych 19 10 9
Prowadzenie kont rozliczeniowych klientów 26 15 11
Windykacja przedsądowa 28 12 16
Finansowanie 33 17 16

Źródło:	opracowanie własne na podstawie: Działalność faktoringowa przedsiębiorstw w 2010 r., GUS, 
Warszawa 2011, s. 7. 

16	 Atrakcyjne źródło finansowania, „Gazeta Finansowa”, 11.06. 2010, baza danych EMIS, www.
securities.com.

17	 W 2011 r. rynek faktoringu może przekroczyć 80 mld zł, „Gazeta Prawna”, 13.01.2011, baza 
danych EMIS, www.securities.com.

18	 M. Jakowiecki, Faktoring zdobywa silną pozycję w branży finansowej, www.bankier.pl.
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Wartość wierzytelności wykupionych przez badane podmioty (firmy i banki 
łącznie) wzrosła w ciągu roku z 92 907 mln zł w 2010 r. do 94 727 mln zł w roku 
2011. Wartość wykupionych wierzytelności w faktoringu krajowym zmniejszyła się 
o 2,7% (tab. 3). W faktoringu krajowym najczęściej stosowano faktoring z regresem 
(około 60% obrotów), rzadziej faktoring bez regresu (około 40%).

Tabela 3. Wartość wierzytelności wykupionych w latach 2008-2011

Wyszczegól-
nienie

Ogółem Banki Przedsiębiorstwa  
faktoringowe

w milionach zł
2008 2009 2010 2011 2008 2009 2010 2011 2008 2009 2010 2011

Ogółem 54 292 53 159 93 155 95 329 21 687 23 432 55 884 51 212 32 606 29 727 37 272 44 117
Faktoring 
krajowy 47 125 44 500 81 351 79 507 20 037 21 942 49 045 44 523 32 678 16 968 32 306 34 984
z regresem 24 472 25 021 50 442 38 785 10 950 13 611 31 138 21 547 13 165 11 768 19 304 17 238
bez regresu 22 653 19 479 30 909 40 722 9 087 8 331 17 907 22 976 19 513 5 200 13 002 17 746
Faktoring 
zagraniczny 7 167 8 659 11 804 15 822 1 649 1 490 6 839 6 689 7 360 5 328 4 965 9 133

Źródło: opracowanie własne na podstawie Działalność faktoringowa przedsiębiorstw w latach 2008- 
-2010 r., GUS, Warszawa 2011.

Na koniec 2009 roku wartość ogółem zaangażowanych środków finansowych 
przedsiębiorstw prowadzących działalność faktoringową wyniosła 7058 mln zł  
i wzrosła w porównaniu z rokiem 2008 o 9,0%. Udział tych środków w faktoringu 
krajowym wyniósł 86,4%, a w faktoringu zagranicznym – 13,6%. Banki zaangażo-
wały własne środki w kwocie 3 464 mln zł, z tego 93,9% przypadało na faktoring 
krajowy, a 6,1% na zagraniczny. Wyniki finansowe podmiotów prowadzących dzia-
łalność faktoringową w roku 2009 (bez banków) świadczą o spowolnieniu gospo-
darczym. 
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Rys. 2. Wartość środków finansowych zaangażowanych w działalność faktoringową (mln zł)

Źródło: opracowanie własne na podstawie Działalność faktoringowa przedsiębiorstw finansowych  
w latach 2010 i 2011, GUS, Warszawa 2011, s. 23. 
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Aktywa ogółem analizowanych przedsiębiorstw zmniejszyły się do 4355,6 mln zł,  
tj. o 5,1% w ciągu roku. Przychody z całokształtu działalności wyspecjalizowanych 
firm faktoringowych wyniosły 540,4 mln zł i w stosunku do roku 2008 zmniejszyły 
się o 25,6%, z tego przychody ze sprzedaży stanowiły 91,5%. Wynik finansowy 
netto przedsiębiorstw faktoringowych (bez banków) wyniósł 80,8 mln zł i również 
zmniejszył się w ciągu roku o 2,4%.

Z prognozy PZF wynika, że w 2013 r. branża faktoringowa może osiągnąć 
wzrost o 20-30%. Już w pierwszych miesiącach instytucje finansowe skupiły faktury 
o wartości przekraczającej 16 mld zł, co oznacza wzrost o ponad 30% w porównaniu 
z trzema miesiącami ubiegłego roku19. Siłą napędową stać się może głównie lepsza 
koniunktura gospodarcza czy łatwiejszy dostęp do ubezpieczeń. Zagrożeniem jednak 
dla nich może okazać się wzrost aktywności kredytowej banków. Dodatkowo istot-
nym elementem jest to, że szansę rozwoju tej branży stanowią w szczególności małe 
i średnie przedsiębiorstwa. Bowiem z usług faktorów korzysta obecnie ok. 3,2 tys.  
przedsiębiorców, tymczasem PZF szacuje, że faktoringiem może być zainteresowa-
nych nawet 200 tys. firm20.

4.	 Podsumowanie

Znaczna część mikro- i małych przedsiębiorstw działających w polskiej gospodarce 
znajduje się w trudnej sytuacji finansowej. Finansowanie działalności wyłącznie 
kapitałem własnym zapewnia wprawdzie utrzymanie płynności finansowej, jednak 
ogranicza i spowalnia rozwój przedsiębiorstwa, który jest warunkiem walki  
z konkurencją. Dlatego rynek finansowy udostępnia coraz to nowsze formy 
finansowania zewnętrznego. Do takich źródeł finansowania zalicza się m.in. fakto-
ring, który stwarza możliwość rozwoju oraz szansę poprawy wyników gospodaro-
wania. Stał się on pełnoprawnym narzędziem finansowym, na równi z innymi for-
mami finansowania, gdyż oprócz finansowania faktoring oferuje m.in. zarządzanie 
należnościami, monitorowanie kondycji kontrahentów i prowadzonych spłat, a także 
obsługę kont odbiorców. Umożliwia utrzymanie płynności finansowej oraz prowa-
dzi do poprawy wielu wskaźników ekonomicznych. Obecnie podmioty gospodarcze 
posiadają już świadomość, że faktoring jest globalnym narzędziem finansowym, do-
stępnym zarówno dla dużych, średnich, jak i małych przedsiębiorstw.

Faktoring zapewnia przedsiębiorstwu zbywającemu wierzytelność wiele korzy-
ści finansowych, wśród których należy podkreślić: sprawniejsze zarządzanie kapi-
tałem obrotowym, poprawę płynności finansowej w przedsiębiorstwie, rozłożenie 
ryzyka niewypłacalności dłużnika na faktora i faktoranta. Rozwój rynku faktoringo-
wego, oprócz korzyści, jakie przynosi konkretnej jednostce gospodarczej, wpływa 
także pozytywnie na gospodarkę całego kraju, ponieważ przyśpiesza obrót środkami 

19	 K. Ostrowska, Gotówka zaraz po wystawieniu faktur, „Rzeczpospolita”, 109/2011.
20	 W 2011 r. rynek…
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pieniężnymi, a tym samym przyczynia się do szybszego uwalniania zainwestowa-
nych kapitałów i wprowadza je do obiegu, co bezpośrednio wpływa na poprawę 
globalnych wyników finansowych.
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FACTORING AS AN UNCONVENTIONAL SOURCE 
OF FINANCING ACTIVITIES OF MICRO AND SMALL 
ENTERPRISES IN POLAND

Summary: The article is devoted to the issue of factoring as a source of financing activities 
of micro and small enterprises. In the economic conditions the enterprises are, factoring is 
among relatively new sources of financing economic activities. It improves the financial 
situation of a company, first of all its financial liquidity. Moreover, factoring improves the 
structure of financial statement and creates a possibility of risk transfer of debtor insolvency 
on factor. The article presents the essence, functions and the main kinds of factoring and the 
development of factoring market in Poland.

Keywords: factoring, financing, micro and small enterprises, advantages, disadvantages.


