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Streszczenie: Stosowane w bankach zasady rozliczania prowizji z tytutu bancassurance sa
niejednolite. Zaliczenie prowizji w catoéci na przychody okresu biezacego jest rozwigzaniem
preferowanym przez banki, poniewaz poprawia biezace wyniki finansowe. Gtéwnym czynni-
kiem wptywajacym na wybodr konkretnej zasady rozliczania prowizji jest rodzaj $wiadczonej
ustugi. Przyjeta zasada powinna zaleze¢ rowniez od czynnikéw o charakterze rachunkowym,
jak tez od charakteru poszczegélnych produktéw. Powinna tez ona by¢ sformalizowana
w polityce rachunkowosci oraz poddana weryfikacji. Analiza warunkéw umow ubezpieczen
winna pozwoli¢ na oceng ich charakteru, wtasciwosci i powigzan migdzy produktami, co po-
zwoli bankowi oceni¢, czy przyjete zasady sa zgodne z ustawa o rachunkowos$ci oraz MSR.

Stowa kluczowe: bank, zaktad ubezpieczen, produkt ubezpieczeniowy, rachunkowos¢, klient.

Summary: Banks accounting rules in field of bancassurance commissions are different one
from another. A preferred by banks accounting rule is to calculate the received fees in full to
the income of the current period, because it improves the current financial results. The main
factor influencing the choice of a specific accounting rule is the type of service. The adopted
rule should also depend on factors specific to accounting, as well as the nature of each product.
The adopted rule should be formalized in the banks accounting policy and subjected to
verification. The conditions of insurance contracts should allow an assessment of their nature,
properties and relationships among products, which will allow to assess if the accounting
rules are in accordance with the Polish Accounting Act and international accounting standards.

Keywords: bank, insurance company, bancassurance, accounting, customer.

1. Wstep

Produkty ubezpieczeniowe typu bancassurance sa wynikiem integracji wspotpracy
bankéw z firmami ubezpieczeniowymi. Banki najczesciej uzyskuja wynagrodzenie
— prowizje z tytutu dwoch rodzajow ustug, tj. posrednictwa ubezpieczeniowego oraz
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objecia ochrong ubezpieczeniowa. Jednoczesnie zasady rozliczania prowizji stoso-
wane w bankach sg niejednolite.

Temat wymaga wyjasnienia, poniewaz polski rynek bancassurance dynamicz-
nie si¢ rozwija . Dziatalno$¢ zwigzana z oferowaniem produktow typu bancassuran-
ce w istotny sposob wplywa na sytuacje ekonomiczno-finansowa bankéw, a tym
samym na bezpieczenstwo srodkow pieni¢znych gromadzonych na rachunkach ban-
kowych.

Celem niniejszej publikacji jest przedstawienie ogoélnych zasad rozliczania
otrzymywanego przez banki wynagrodzenia z tytulu sprzedazy produktéw ubezpie-
czeniowych, stanowigcego istotny element przychodéw banku. Ze wzgledu na
zwigkszajacy sie udzial prowizji, jako sktadnika wynagrodzenia bankow z tytutu
bancassurance, analizie poddane zostaty zasady rozliczania wspomnianej prowizji,
gdyz maja one wplyw na poziom osigganego przez banki wyniku finansowego.
Przyjete przez bank zasady rozliczania prowizji determinujg prezentowane wyniki
finansowe.

Do tej pory brakuje normatywnej definicji pojecia bancassurance. Rowniez
w doktrynie nie zostato dotychczas wypracowane jednolite rozumienie tej instytucji.
Swiadezy o tym wielo$é i zréznicowanie prezentowanych definicji. Przyktadowo
wskaza¢ mozna na kilka prob wyjasnienia analizowanego pojecia:

1) wedlug niektorych autorow bancassurance ,,jest to strategia dziatania pode;j-
mowana przez banki i towarzystwa ubezpieczen obejmujaca nastepujace rodzaje
powigzan pomigdzy tymi instytucjami: powigzania o charakterze podmiotowym,
w ktorych strona dominujacg jest bank, oraz powigzania o charakterze przedmioto-
wym, przy realizacji ktorych bank angazuje swoje kanaty dystrybucji do sprzedazy
lub promocji produktow ubezpieczeniowych” [Swacha-Lech 2008];

2) wedtug innych jest to ,,dziatalno$¢ grup bankowo-ubezpieczeniowych trwale
potaczonych instytucjonalnie w celu oferowania produktow bankowych i ubezpie-
czeniowych. Bancassurance to oferta skierowana do klienta indywidualnego, gdzie
obok produktéw, takich jak lokaty i kredyty, znajduja si¢ rowniez ubezpieczenia
o charakterze inwestycyjno-zabezpieczajacym. W sprzedazy tych wszystkich pro-
duktéw zostaje wykorzystana sie¢ placowek bankowych, ktore sa w bezposrednim
kontakcie z klientem. [...] w Polsce przyjac realnie nalezy szerszg definicje, zgodnie
z ktorg pod tym pojeciem mozna rozumie¢ kazda wspotprace banku z towarzystwem
ubezpieczen” [Urbaniak 2001];

3) formutuje si¢ takze teze, iz jest to ,,wspdipraca pomiedzy instytucjami finan-
sowymi, ktorych wspdlng cechg jest dystrybucja produktow finansowych z sektora
ubezpieczen 1 bankowosci” [Cichy, Szewieczek 2012];

4) Zwiazek Bankow Polskich definiuje bancassurance jako ,,ustuge polegajaca
na oferowaniu klientom bankow ochrony ubezpieczeniowej na podstawie zawartych
przez banki z ubezpieczycielami uméw ubezpieczenia grupowego na rachunek klien-
tow bankow”, zastrzegajac jednoczesnie, ze ,,niniejsza definicja odnosi si¢ wytacznie
do zasad okreslonych w Rekomendacji ZBP” [Rekomendacja ZBP..., 3 ust. 1];
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5) do tego pojecia zalicza si¢ takze ,,wszelkie relacje prawne, w jakie wchodza
banki i ubezpieczyciele, w celu objecia ochrong ubezpieczeniowsg klientow bankow”
[Orlicki 2008].

Na potrzeby niniejszego artykulu przez produkt typu bancassurance jest rozu-
miany produkt spetniajacy tacznie nastepujace warunki:

* ma charakterystyke produktu ubezpieczeniowego,

e sprzedawany jest z innymi produktem bankowym (najczesciej z kredytem, moze
by¢ to rowniez produkt depozytowy/oszczednosciowy),

* bank jest podmiotem ubezpieczajacym lub jest posrednikiem w dystrybucji pro-
duktu o charakterze ubezpieczeniowym lub jako posrednik dystrybuuje produkt
przez posrednikow, z ktérymi wspotpracuje,

e celem produktu jest zapewnienie klientom uzytecznej ochrony ubezpiecze-
niowe;j.

2. Regulacje krajowe a mi¢edzynarodowe

Ogodlne zasady rozliczania prowizji zostaly ujete w ustawie o rachunkowosci oraz
Migdzynarodowych Standardach Rachunkowosci (dalej: MSR), jednakze sposoby
rozliczania prowizji przez banki sa rézne. Zasady wyplaty prowizji sa okreslane w
umowach miedzy bankiem a zaktadem ubezpieczeniowym. W niektorych przypad-
kach takie wynagrodzenie moze stanowic¢ rowniez czgs¢ optat ubezpieczeniowych
wnoszonych przez klienta. Banki wraz z instrumentem finansowym oferujg swoim
klientom takze produkty ubezpieczeniowe, wystepujac w roli agenta ubezpieczenio-
wego oraz/lub w roli ubezpieczajacego. Wykonywane na rzecz zaktadow ubezpie-
czen ustugi generuja bankom przychody, ktore nastepnie nalezy odpowiednio ujaé
w rachunku zyskoéw i strat — zgodnie z zasadg wspotmiernosci przychodow i kosz-
tow, a takze odzwierciedlajac tres¢ ekonomiczng transakcji.

Zgodnie ze stanowiskiem KNF', bez wzgledu na to, czy bank sporzadza spra-
wozdanie finansowe na podstawie ustawy o rachunkowosci, czy MSR, sposob ujmo-
wania przychodow z tytutu oplat za objecie ochrong ubezpieczeniowa winien by¢
jednolity. Definicja metody efektywnej stopy procentowej, zawarta w rozporzadze-
niu w sprawie szczegolnych zasad rachunkowosci bankéw [Rozporzadzenie Mini-
stra Finansow z dnia 1 pazdziernika 2010 1. ..., par. 2 pkt 20], nie r6zni si¢ od defi-
nicji metody efektywnej stopy procentowej zawartej w MSR2. Zarazem sposob
ujmowania przychodéw z tytulu wykonywanych ustug zawarty w ustawie o rachun-
kowosci [Ustawa o rachunkowosci z dnia 29 wrzesnia 1994 r. ..., art. 34a] roOwniez
nie rozni sie od przepisow MSR?.

! Wyrazonym w dokumencie skierowanym do prezeséw bankéw [Pismo DRB/DRB/_I11/732/
13/1/2013...].

2 MSR 39, do ktorej nawigzuje MSR 18.

3 MSR 18.
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3. Kryteria wyboru zasady rozliczenia prowizji

Bank moze rozliczy¢ prowizj¢ z tytulu produktow ubezpieczeniowych w nastepu;ja-
cy sposob:

* w okresie, w ktorym rozliczany jest produkt bankowy,

* na przychody biezgcego okresu,

* czesciowo w czasie, a czgsciowo na przychody biezacego okresu.

Zastosowanie przez banki drugiego przypadku, a wigc zaliczenie otrzymanej
prowizji w catosci na przychody okresu biezacego, jest rozwigzaniem preferowa-
nym przez banki, gdyz zabieg ten moze wyraznie poprawi¢ biezace wyniki finanso-
we banku.

Przyjeta zasada rozliczenia prowizji powinna zaleze¢ gtdéwnie od rodzaju $wiad-
czonej ushugi. Na wstegpie zaznaczono, iz banki otrzymujg wynagrodzenie najcze-
sciej z tytutu dwdch rodzajow ushug, tj. posrednictwa ubezpieczeniowego oraz obje-
cia ochrong ubezpieczeniowa.

Zgodnie ze stanowiskiem KNF*, jezeli bank $§wiadczy wytacznie ustuge posred-
nictwa ubezpieczeniowego, tzn. dziatla w roli agenta ubezpieczajacego, to prowizje
ubezpieczeniowe otrzymane lub nalezne, ktore nie wymagaja od banku dziatajacego
w roli agenta swiadczenia dalszych ustug, nalezy ujmowac jako przychody w dniu
rozpoczgcia lub odnowienia polis ubezpieczeniowych®. Jesli jednak istnieje uzasad-
nione prawdopodobienstwo, ze bank bedzie zobowigzany do swiadczenia kolejnych
ustug w okresie obowigzywania polisy, to prowizja (lub jej cze$¢) winna by¢ rozli-
czana w okresie obowigzywania polisy.

Gdy wynik z transakcji dotyczacej §wiadczenia ustug mozna oszacowa¢ w wia-
rygodny sposob, wowczas przychody z transakcji ujmuje si¢ wedtug stopnia za-
awansowania realizacji transakcji na koniec okresu sprawozdawczego®. Wynik
transakcji mozna oceni¢ w wiarygodny sposob, jesli zostang spetnione tacznie naste-
pujace warunki:

1) kwota przychodow moze zosta¢ wyceniona w wiarygodny sposob;

2) zachodzi prawdopodobienstwo, ze bank uzyska korzysci ekonomiczne z tytu-
hu przeprowadzonej transakcji;

3) stopien realizacji transakcji na koniec okresu sprawozdawczego moze zostac
okreslony w wiarygodny sposob;

4) koszty poniesione w zwiazku z transakcjg oraz koszty zakonczenia transakcji
mogg zosta¢ wycenione w wiarygodny sposob.

Brak mozliwo$ci oszacowania w wiarygodny sposob wyniku transakcji dotycza-
cej $wiadczenia ushug skutkuje ujeciem przychodéw z transakceji wylacznie do wy-
soko$ci poniesionych kosztow, ktore bank spodziewa si¢ odzyskaé’. Stopien za-

Wyrazonym w dokumencie [Pismo DRB/DRB/ 111/732/13/1/2013...].
Zgodnie z par. 13 zalacznika do MSR 18.

Par. 20 MSR 18.

Par. 26 MSR 18.

4
5
6
;
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awansowania realizacji transakcji jest okreslany jako metoda procentowego
zaawansowania. Zgodnie z nig przychody ujmuje si¢ w tych okresach, w ktérych
odbywa si¢ rowniez swiadczenie ustug.

Kiedy na $wiadczenie ustug sktada si¢ niedajaca si¢ precyzyjnie okresli¢ liczba
dziatan wykonywanych w okreslonym okresie, ze wzgledow praktycznych przycho-
dy yymuje si¢ z wykorzystaniem metody liniowej w danym okresie, o ile nie istniejg
dowody na to, ze inna metoda w lepszy sposob zilustruje stopien zaawansowania
realizacji, natomiast jezeli okreslone dziatanie jest istotniejsze od pozostatych, uje-
cie przychodow zostaje odtozone do momentu wykonania tego dziatania®.

Majac na uwadze powyzsze, nalezy stwierdzi¢, ze banki dzialajace w roli agenta
ubezpieczeniowego, ktore sg zobowigzane do $wiadczenia dodatkowych ustug in-
nych niz doprowadzenie do zawarcia umowy ubezpieczenia, winny ujmowac przy-
chody wedlug stopnia zaawansowania ushugi. Brak mozliwos$ci ustalenia liczby
dziatan wykonywanych w okresie obowigzywania polisy ubezpieczeniowej skutku-
je obowigzkiem ujmowania przychodow z wykorzystaniem metody liniowej w da-
nym okresie.

Zdaniem KNF° banki dziatajace w roli ubezpieczajacego, $wiadczace ushugi fi-
nansowe, tzn. zawierajace jednoczes$nie dwie transakcje: umowe produktu bankowe-
g0 oraz umow¢ ubezpieczenia, sg zobowigzane do ujmowania przychodéw zgodnie
przepisem wskazujacym, ze rozpoznanie przychodow z tytulu ushug finansowych
uzaleznione jest od tytuldw prowizji oraz zasad ksiggowych przyjetych do ujmowa-
nia zwigzanych z nimi instrumentoéw finansowych'’. Poniewaz sam tytut moze nie
wskazywac na istote i rodzaj wykonywanych ustug, konieczne jest rozrdéznienie na-
stepujacych prowizji za ustugi finansowe:

1) prowizje stanowiace integralng cze$¢ efektywnej stopy procentowej z tytutu
posiadanego instrumentu finansowego,

2) prowizje uzyskiwane z tytutu §wiadczenia ushug,

3) prowizje uzyskiwane za wykonanie waznej czynnosci.

Nastgpnym etapem w ustaleniu sposobu uj¢cia wynagrodzenia powinno by¢ roz-
strzygniecie, czy otrzymane prowizje stanowig integralng cze$¢ efektywnej stopy
procentowej. Prowizje korygujace efektywng stopg procentowa zawieraja dwa
gtéwne typy prowizji, tj.

1) prowizje przygotowawcze z tytutu udzielenia kredytu,

2) prowizje z tytulu zaangazowania.

Prowizje przygotowawcze z tytulu udzielenia kredytu, w zwigzku z wytworze-
niem lub nabyciem instrumentu finansowego, stanowia wynagrodzenie za czynnosci
takie, jak: ocena sytuacji finansowej pozyczkobiorcy, oszacowanie i rejestracja gwa-
rancji, dodatkowych zabezpieczen, negocjowanie warunkow zwigzanych z instru-

8 Par. 25 MSR 18.
® Wyrazonym w dokumencie [Pismo DRB/DRB/ 111/732/13/1/2013...].
10 Par. 14 MSR 18.
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mentem finansowym, przygotowanie oraz przetwarzanie dokumentow oraz przepro-
wadzanie transakcji. Te prowizje stanowia integralng czg¢$¢ procesu wytwarzania
instrumentu finansowego 1 razem ze zwigzanymi z nimi kosztami sg elementem kal-
kulacji efektywnej stopy procentowej. Prowizje z tytutu zaangazowania, otrzymy-
wane przez bank za zobowigzanie si¢ do udzielenia lub zakupu kredytu, sa uznawa-
ne jako wynagrodzenie z tytutlu zaangazowania w instrument finansowy. Oplaty
z tytulu zobowigzania si¢ do ich zawarcia sg uznawane za wynagrodzenie za state
zaangazowanie w instrument finansowy i razem z powigzanymi z nimi kosztami sg
réwniez uyjmowane jako korekta efektywnej stopy procentowe;.

Prowizje z tytulu ubezpieczen, ktore sg integralnie zwigzane z umows, nalezy
zakwalifikowa¢ do przypadku pierwszego, tzn. prowizji przygotowawczych z tytutu
udzielenia kredytu. Wszystkie optaty integralnie zwigzane z instrumentem finanso-
wym stanowig element efektywnej stopy procentowej. Jednoczesne zawarcie umo-
wy ubezpieczenia grupowego z zaktadem ubezpieczen wywotuje okreslone obo-
wigzki wobec zaktadow ubezpieczen, dlatego tez czg$¢ wynagrodzenia winna by¢
ujmowana jako prowizja z tytutu §wiadczenia ustug z zachowaniem zasady okresle-
nia stopnia jej zaawansowania. Zgodnie z opisanymi zasadami ujmowania przycho-
dow wedtug stopnia zaawansowania ustugi, brak mozliwosci ustalenia liczby dzia-
tan wykonywanych w okresie obowigzywania polisy ubezpieczeniowej skutkuje
obowigzkiem ujmowania przychodow z wykorzystaniem metody liniowej w danym
okresie. Odnoszac si¢ do ostatniej grupy prowizji uzyskiwanych za wykonanie waz-
nej czynnosci, nalezy wskazac, ze takie oplaty ujmuje si¢ jako przychody wylacznie
wowczas, gdy wazna czynno$¢ zostata zakonczona, tzn. warunki zawarte w umowie
ubezpieczenia grupowego nie zobowiazuja banku do jakiegokolwiek dalszego zaan-
gazowania, innych czynnosci''.

4. Ocena prawidlowosci przyjetych zasad rozliczen prowizji

Niezaleznie od wybranej metody rozliczania prowizji z tytulu bancassurance podej-
scie banku powinno zosta¢ sformalizowane w przyjetych zasadach rachunkowosci
oraz poddane krytyce. Wydaje sig¢, iz ocena, czy przyjeta zasada jest prawidlowa,
wymaga weryfikacji co najmniej: integralnosci produktéw, charakteru powigzania
migdzy produktem ubezpieczeniowym a kredytowym, prawidlowos$ci zastosowane;j
w tym zakresie polityki rachunkowos$ci. Pomocna moze by¢ rowniez weryfikacja
danych szacunkowych przyjetych w modelu, np. poprzez ich poréwnanie z danymi
historycznymi (tzw. backtesting).

W procesie weryfikacji przyjetej zasady kluczowa jest odpowiedZ na pytanie,
czy wynagrodzenie z tytulu sprzedazy przez bank ubezpieczen jest integralnie zwig-
zane z umowa kredytu, innymi stowy — czy produkt ubezpieczeniowy jest bezpo-
$rednio zwigzany z udzielonym przez bank kredytem lub innym produktem banko-

' Na podstawie dokumentu [Pismo DRB/DRB/_111/732/13/1/2013...].
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wym. Najwazniejsze w tym przypadku beda istota lub tres¢ ekonomiczna produktu,

mniej wazna bedzie za$ forma prawna.

Banki winny réwniez zwroci¢ uwagg na takie cechy produktow ubezpieczenio-
wych, jak:

* czy zawieraja umowe¢ ubezpieczenia grupowego tylko z jednym ubezpieczy-
cielem, czy w zawarciu umow ubezpieczenia posredniczg z jednym ubezpieczy-
cielem,

e czy przystgpienie do ochrony ubezpieczeniowej jest pochodng zawarcia umowy
kredytu, a wysoko$¢ pobieranej przez bank optaty uzalezniona jest m.in. od wy-
sokosci udzielonego kredytu,

* czy ubezpieczenie stanowi jednoczesnie forme¢ zabezpieczenia kredytu,

* czy naliczane przez nie optaty z tytutu ochrony ubezpieczeniowej sa doliczane
do kwoty kredytu,

e czy ubezpieczenie wplywa na rentowno$¢ produktu,

* czy klienci majg mozliwo$¢ rezygnacji z ochrony ubezpieczeniowej; w takim
przypadku bank jest zobowigzany do zwrotu pobranych optat proporcjonalnie
do niewykorzystanego okresu ubezpieczenia,

* czy $wiadczg dodatkowe ustugi na rzecz ubezpieczyciela w trakcie ochrony
ubezpieczeniowej.

Taka sytuacja powoduje konieczno$¢ rozliczenia przychodow zwigzanych z pro-
duktem ubezpieczeniowym w czasie trwania glownego produktu'?. Dodatkowo bank
powinien zapewni¢ wspotmierno$¢ przychodow i kosztéw prezentowanych w kaz-
dym okresie sprawozdawczym!®. Na tej podstawie zasadne jest roOwniez przeprowa-
dzenie oceny ponoszonych przez bank kosztéw zwigzanych z udzieleniem zarowno
kredytu, jak i zwigzanego z nim produktu ubezpieczeniowego, poniewaz istnieje
ryzyko, iz bank koszty lub znaczng ich czg$¢ rozlicza w czasie, a przychody z tytutu
uzyskanych prowizji nie, zaliczajac je do przychodow okresu biezacego.

Przestankami, ktore nalezy wzia¢ pod uwage w ocenie charakteru powigzan eko-
nomicznych miedzy produktem ubezpieczeniowym a produktem bankowym
a $wiadczacymi o braku niezaleznosci produktowej, sa:

e duza liczba umow kredytowych z ubezpieczeniem wzgledem liczby umow
w portfelu kredytowym banku,

e duza liczba umow kredytowych z ubezpieczeniem wzgledem liczby umow
w portfelu produktowym banku,

* brak mozliwo$ci zawarcia umowy danego kredytu bez przystgpienia do ubezpie-
czenia,

e brak mozliwo$¢ zawarcia umowy ubezpieczenia bez umowy produktu ban-
kowego,

120 ktorym mowa w par. 2 pkt 20 rozporzadzenia Ministra Finanséw w sprawie szczegdlnych
zasad rachunkowosci bankow.
13 Zgodnie z art. 6 ustawy o rachunkowosci.
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* niewielka liczba uméw ubezpieczenia kontynuowanych po wczesniejszej spta-
cie kredytu,

* niewielka liczba uméw kredytowych po rezygnacji z ubezpieczenia,

* niewielka liczba rezygnacji oraz wysokos¢ zwracanych prowiz;ji,

* sytuacja, w ktorej wysoko$¢ przychodow z tytulu prowizji uzyskanych ze sprze-
dazy produktow bancassurance przez posrednikow pokrywa koszty prowizji
ptaconych posrednikom,

* sytuacja, w ktorej prowizja banku stanowi istotng cz¢$¢ sktadki pobranej od
klienta,

* koncentracja kredytéw z ubezpieczeniem, ktérych oprocentowanie bedzie nizsze,

* wyrazna poprawa wynikow linii biznesowych oferujacych kredyty z produktami
ubezpieczeniowymi mogaca potwierdza¢ wystgpowanie przymusu ekonomicz-
nego, a wigc brak niezalezno$ci produktowe;.

Whnioski powinny zapewni¢ mozliwos¢ dokonania oceny praktycznej niezalez-
nos$ci kredytu i umowy ubezpieczenia, a tym samym weryfikacje przyjetego przez
bank sposobu rozliczania otrzymywanego wynagrodzenia.

Ustalenie charakteru powigzania pomiedzy produktem ubezpieczeniowym
a kredytowym, a co za tym idzie — rdwniez charakteru prowizji, wymaga rozpozna-
nia dwoch istotnych kwestii. Nalezy stwierdzi¢, czy w procesie sprzedazy produktu
ubezpieczeniowego wraz z kredytowym wystepuje tzw. przymus formalny oraz
przymus ekonomiczny.

Przymus formalny oznacza, ze ubezpieczenie jest obowigzkowo oferowane wraz
z umowa kredytu, a klient nie bedzie miat mozliwo$ci zawarcia umowy ubezpiecze-
niowej z innym ubezpieczycielem, nie bedzie mogt rowniez zrezygnowac z ochrony
ubezpieczeniowej. Przymus ekonomiczny oznacza za$, ze wysoko$¢ wynagrodzenia
(prowizji) banku wptywa istotnie na rentownos¢ produktu.

Duza liczba umow kredytowych z ubezpieczeniem wzglgdem liczby umow
w portfelu kredytowym czy brak mozliwo$ci zawarcia umowy kredytu bez przystapie-
nia do ubezpieczenia oraz wyrazna poprawa rentownosci produktow oferowanych
wraz z ubezpieczeniem mogg $wiadczy¢ o wystgpowaniu przymusu formalnego
i ekonomicznego wykupu ubezpieczenia. Fakt ten wskazuje na brak niezaleznosci
produktowej, innymi stowy — na integralno$¢ produktow. Konieczne jest zatem, aby
bank prowizj¢ otrzymywang jako wynagrodzenie z tytutu sprzedazy ubezpieczenia
rozliczat z zachowaniem zasad przyjetych dla przychodow z produktu podstawowe-
g0, z ktérym ubezpieczenie jest sprzedawane.

Backtesting bedzie w tym przypadku rozumiany jako poréwnanie danych sza-
cunkowych z rzeczywistymi zwrotami, czyli kwoty prowizji z tytutu sprzedazy po-
szczegolnych produktow szacunkowo przyjetej w modelu, z kwota faktycznie pod-
legajaca zwrotowi. Jezeli wysokos¢ rzeczywistych zwrotéw bedzie wyzsza od
kalkulowanej, a jej poziom zostanie uznany za istotny, to moze to by¢ argument, ze
przyjete zatozenia modelu nie sg adekwatne i bank nieprawidlowo dokonuje rozli-
czen prowizji.
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5. Podsumowanie

Produkty bancassurance s3 wynikiem integracji wspotpracy bankéw z firmami ubez-
pieczeniowymi. Zasady rozliczania prowizji stosowane w bankach sg niejednolite.

Bank moze rozliczy¢ prowizje z tytulu produktéw ubezpieczeniowych w czasie
— w okresie, w ktorym rozliczany jest produkt bankowy, na przychody biezacego
okresu lub czgsciowo w czasie, a czgsciowo na przychody biezacego okresu. Zali-
czenie otrzymanej prowizji w catosci na przychody okresu biezacego jest rozwigza-
niem preferowanym przez banki, w ten sposob bowiem, jak wspomniano, mogg one
poprawi¢ biezace swoje wyniki finansowe. Wybor odpowiedniego rozwigzania
ma kluczowe znaczenie dla rzetelnej prezentacji wynikow finansowych osiagganych
z tytulu dziatalnosci bancassurance.

Glownym czynnikiem wptywajacym na wybor przez bank konkretnego pode;j-
$cia do zagadnien zwigzanych z rozliczaniem wynagrodzen z tytulu bancassurance
jest rodzaj $wiadczonej ushugi. Decyzja ta nie lezy wylacznie w kompetencjach za-
rzadu banku. Przyjety przez bank sposob rozliczania prowizji powinien zaleze¢ od
czynnikéw o charakterze rachunkowym, jak tez od charakteru poszczegodlnych pro-
duktow. Szczegdtowa analiza warunkow umow oferowanych klientom ubezpieczen
powinna pozwoli¢ na wlasciwg ocene ich charakteru, wtasciwosci i powiazan mie-
dzy produktami, co utatwi bankowi przyjecie takich zasad rozliczania prowizji
z tytulu sprzedanych produktow ubezpieczeniowych, ktore beda zgodne zarowno
z ustawg o rachunkowosci, jak i MSR.

Niezaleznie od wybranej metody rozliczania prowizji z tytutu bancassurance
podejscie banku powinno by¢ sformalizowane w przyjetych zasadach rachunkowo-
$ci oraz poddane krytyce.
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