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GWARANCJE FINANSOWE JAKO INSTRUMENTY
WSPOMAGANIA DZIALALNOSCI BIZNESOWEJ

Streszczenie: Jednym z instrumentow, jakie smoga wykorzystywac przedsigbiorstwa uczest-
niczace w obrocie gospodarczym, jest gwarancja. Gwarancja stanowi o tyle specyficzna for-
mg¢ porgczenia, Ze strona porgczajaca nie porgeza za dhug dluznika, ale zaciaga wiasne zobo-
wiazanie wzgledem wierzyciela. Ze wzgledu na mechanizm relacji gwarantowania i ideg
funkcjonowania tego instrumentu dla przedsigbiorstwa nie ma znaczenia, czy gwarantem bg-
dzie bank czy zaktad ubezpieczen. Przedsigbiorstwo ma dowolno$¢ wyboru i rdézne czynniki
moga decydowac, czy dany przedsigbiorca zwrdci sig ze zleceniem wystawienia gwarancji do
banku czy do zaktadu ubezpieczen. Gwarancje bankowe stanowia produkt alternatywny wo-
bec gwarancji ubezpieczeniowych. Mimo to caly proces gwarantowania rézni si¢ od siebie,
skutkujac pewnymi obostrzeniami, wigkszymi badZ mniejszymi, wobec dtuznika.

Stowa kluczowe: ubezpieczenia, gwarancje finansowe, dziatalnos¢ gospodarcza.

1. Wstep

Gwarancje ubezpieczeniowe, ktére sa sktadowa ubezpieczen finansowych, stanowia
swego rodzaju porgczenie, jakiego udziela zaktad ubezpieczen dtuznikowi na rzecz
beneficjenta. Jednakze mimo wystawienia gwarancji przez gwaranta (zaktad ubez-
pieczen) dtuznik przez caty okres trwania umowy podstawowej zobowiazany jest do
wlasciwego wykonania swoich zobowiazan. Dla dluznika gwarancja stanowi po-
twierdzenie jego wiarygodnoS$ci oraz pozwala nie angazowac i zamrazac potrzeb-
nych $rodkéw na zabezpieczenie kontraktu. Dla beneficjenta gwarancja rowniez
stanowi potwierdzenie wiarygodnos$ci partnera handlowego oraz zabezpiecza finan-
sowo przed nierzetelnoscia owego partnera. Te dwa czynniki stanowia o sile i zna-
czeniu gwarancji w obrocie gospodarczym. Do najbardziej popularnych gwarancji
na rynku mozna zaliczy¢ wszelkie gwarancje kontraktowe oraz gwarancje celne.

2. Specyfika relacji gwarantowania

Gwarancje udzielane sa zarowno przez banki, jak i przez ubezpieczycieli. Udzielane
gwarancje r6znia si¢ od siebie podmiotem je wystawiajacym, dlatego uwaza sig, ze
gwarancje wystawiane przez banki i gwarancje wystawiane przez ubezpieczycieli sq
dla siebie produktami konkurencyjnymi.
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Gwarancja ubezpieczeniowa jest pojeciem nigdzie niezdefiniowanym. Ustawa
o dzialalnos$ci ubezpieczeniowej z 22 maja 2003 r. wskazuje tylko na mozliwos¢
udzielania gwarancji przez zaktady ubezpieczen® i traktuje zawieranie umowy gwa-
rancji jako czynnos$¢ ubezpieczeniowa (art. 3, par. 3). Kodeks cywilny rowniez nie
odnosi si¢ do tego zagadnienia. Jedyna definicja gwarancji wystepuje w prawie ban-
kowym? jako tzw. gwarancja bankowa, ktora w swej istocie rozni si¢ od gwarancji
ubezpieczeniowej jedynie podmiotem udzielajacym gwarancji®. Wydaje si¢ jednak,
ze dla pelnego okreslenia, czym jest gwarancja ubezpieczeniowa, nalezatoby sigg-
na¢ do definicji wypracowanych nie tylko w doktrynie, ale takze wystgpujacych w
judykaturze.

Nie ulega watpliwosci, ze zaktady ubezpieczen sa uprawnione do wystawiania
tego rodzaju zabezpieczen®. Sama definicje gwarancji ubezpieczeniowej zawarto w
wyroku z 9 czerwca 2005 r. wydanego przez Sad Apelacyjny w Biatymstoku, ktory
stwierdzil, ze ,,gwarancja ubezpieczeniowa jest umowa nienazwang o charakterze
samoistnym, ktorej tres¢ okresla dokument gwarancji. Jej samoistno$¢ ma to zna-
czenie, ze umowa o udzielenie gwarancji i umowa gwarancyjna sa od siebie nieza-

lezne™®,

umowa gwarancji
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Rys. 1. Schemat relacji gwarantowania

Zrbdto: opracowanie wiasne.

! Ustawa o dzialalno$ci ubezpieczeniowej z dnia 23 maja 2003 r., rozdzial 1, art. 3, pkt 3 oraz
zatacznik do ustawy ,,Podziat ryzyka wedtug dziatow, grup i rodzajow ubezpieczen”, grupa 15 w dzia-
le 11.

2 Ustawa z dnia 29 sierpnia 1997 r. Prawo bankowe, art. 81.

% Jest to dosy¢ duze uogolnienie. Jednakze sam mechanizm funkcjonowania gwarancji jest iden-
tyczny, rdzne sa natomiast narz¢dzia bankow i zaktadow ubezpieczen wspomagajace funkcjonowanie
gwarancji.

4 Wyrok Sadu Najwyzszego z 16 kwietnia 1996 r. II CRN 38/96, OSN z 1996 r. nr 9, poz. 122.

® Wyrok Sadu Apelacyjnego z 9 czerwea 2005 r.  ACA 153/05, OSA z 2005 r. nr 3, poz. 13.
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Ta specyfika funkcjonowania gwarancji powoduje, ze w calej relacji gwaranto-
wania uczestnicza trzy podmioty: beneficjent (wierzyciel), gwarant (zaktad ubezpie-
czen) oraz zobowiazany (dhuznik).

Podstawa udzielenia gwarancji przez zaktad ubezpieczen jest zlecenie od dtuz-
nika, by udzielil danej gwarancji. Konsekwencja tego zlecenia jest umowa o udzie-
lenie gwarancji zawarta pomigdzy dhuznikiem a zaktadem ubezpieczen, na podsta-
wie ktorej dtuznik zobowiazuje si¢ do zaptacenia sktadki, a zaktad ubezpieczen do
wystawienia gwarancji na rzecz beneficjenta. Taki schemat postgpowania przypomi-
na niejako umowe ubezpieczenia na cudzy rachunek, w ktorej obowiazki wynikaja-
ce z udzielenia gwarancji obciazaja dtuznika, a nie wierzyciela, ktory jest gtéwnym
beneficjentem. Jednakze zadna z tych umow: ani umowa gwarancji, a tym bardziej
umowa o jej udzielenie, nie jest umowa ubezpieczenia. Nie jest regulowana w zwiaz-
ku z tym przepisami prawa odnoszacymi si¢ do uméw ubezpieczenia, a kodeks cy-
wilny rowniez nie poswigca oddzielnego miejsca gwarancjom w ogole, nie traktujac
ich jako specjalnego rodzaju umowy. Umowa o udzielenie gwarancji jest niejako
umowa o $wiadczenie ustug [Kukietka, Poniewierka 2003, s. 73], do ktdrej, zgodnie
z art. 750 k.c., maja zastosowanie przepisy o umowie-zleceniu (art. 734-749 k.c.)®.
Natomiast sama umowa gwarancyjna dziala na podstawie zasady swobody zawiera-
nia umow. Art. 353 wskazuje, iz strony zawierajace umowe¢ moga utozy¢ stosunek
prawny wedtug swego uznania, byleby jego tres¢ lub cel nie sprzeciwiaty sig wtasci-
wosci (naturze) stosunku, ustawie ani zasadom wspotzycia spotecznego. Takie po-
dejscie powoduje, ze do gwarancji zastosowanie maja odpowiednie przepisy o zobo-
wiazaniach (art. 353-534 k.c.) [Holly 2003, s. 82].

Warto zwroci¢ uwage, ze gwarancja jest zobowigzaniem abstrakcyjnym, czyli
niezaleznym od umowy o dokonanie wzajemnych $§wiadczen miedzy zleceniodawca
a beneficjentem gwarancji [Radziukiewicz, 1997, s. 65]. Innymi stowy, abstrakcyj-
no$¢ gwarancji oznacza niezalezno$¢ tej gwarancji od umowy, jaka zostata zawarta
pomigdzy beneficjentem gwarancji a dtuznikiem, ktory jest najczesciej zlecenio-
dawca gwarancji. Oznacza to, ze gwarant moze powolywac si¢ na postanowienia
umowy pomigdzy stronami (beneficjent-dtuznik), ale tylko wowczas i w takim za-
kresie, w jakim zostaty one umieszczone w tre$ci gwarancji. Co wazne, przyczyna
zobowigzania gwaranta nie musi by¢ wskazana w tresci gwarancji [Andrzejuk, He-
ropolitanska 2007, s. 38].

Gwarancja ma charakter nieakcesoryjny. Scislej rzecz ujmujac, zobowiazanie
z tytutlu gwarancji nie ma zalezno$ci w stosunku do zobowigzania dtuznika z umowy
podstawowej. Wynika to z faktu, ze gwarant, wystawiajac gwarancjeg, zaciaga wlas-
ny dhug, niezaleznie od dhugu dhluznika, i ewentualne odszkodowanie wyplaca
z tytutu wlasnego dtugu, a nie dtugu dtuznika, za ktorego gwarantowat. W zwiazku
z tym rozmiar odszkodowania, jakie wyptaca gwarant, wynika tylko i wylacznie

& Art. 750 k.c. méwi, ze ,,do umoéw o $wiadczenie ustug, ktore nie sa uregulowane innymi przepi-
sami, stosuje si¢ odpowiednio przepisy o zleceniu”.
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z zapisow, jakie znajduja si¢ w umowie gwarancji i nie jest on zalezny od zapisoéw w

umowie podstawowej pomigdzy wierzycielem (beneficjentem) a dluznikiem. Ro-

dzaj $wiadczenia rdwniez wynika z zapisow w gwarancji, aczkolwiek w Polsce
$wiadczenie ma zawsze charakter pienigzny’.

Przy definiowaniu, czym jest gwarancja, pomocne moga si¢ okaza¢ dwa akty
przyjete przez migdzynarodowe instytucje, w ktorych wystepuje definicja podstawo-
wych pojec¢ stosowanych w relacji gwarantowania. Sa to Jednolite reguty dotyczace
gwarancji kontraktowych (uniform rules for contract quarantees) przyjete 20 czerw-
ca 1978 r. w Paryzu przez Rade Miedzynarodowej Izby Handlowej, a opracowane
we wspotpracy z Komisja Narodow Zjednoczonych do Spraw Miedzynarodowego
Prawa Handlowego, oraz jednolite reguly dotyczace gwarancji platnych na zadanie
(uniform rules for demand quarantees) przyjete w kwietniu 1991 r. przez Komisje
Techniki i Praktyki Bankowej oraz Komisj¢ Praktyki Handlu Mig¢dzynarodowego
Migdzynarodowej Izby Handlowej w Paryzu.

Poniewaz w obrocie gospodarczym wystepuje wiele rodzajow gwarancji roznia-
cych si¢ nie tylko zakresem zobowiazan, jakie zabezpieczaja, ale takze warunkami
ich realizacji, uznaje sig, ze kazda gwarancja powinna zawierac:

— okreslenie beneficjenta gwarancji;

— okreslenie zobowiazanego z gwarancji;

— okreslenie zaktadu ubezpieczen, ktory ma realizowaé gwarancjg;

— date i miejsce wystawienia gwarancji;

— tytul gwarancji, tj. zobowiazanie, ktore gwarancja zabezpiecza;

— kwoteg gwarancji, tj. warto$¢ pieni¢zna wyrazona w zt lub innej walucie, na ktora
maksymalnie moze opiewac zadanie zaptaty skierowane przez beneficjenta gwa-
rancji do zaktadu ubezpieczen z powotaniem si¢ na dana gwarancjg;

— warunki realizacji gwarancji.

3. Rodzaje gwarancji

Przedsigbiorstwa dziataja w réznych obszarach, ktore w mniejszym lub wigkszym
stopniu wymagaja stosowania dodatkowych zabezpieczen gwarantujacych wykonanie
umowy. Poszczegdlne rodzaje gwarancji powstawaty jako odpowiedz na zapotrzebo-
wanie, ktore generowat rynek. W praktyce z pewna grupa gwarancji mozna spotkac si¢
czesciej, co nierzadko wynika ze specyfiki danego kraju i jego wewngtrznych uwarun-
kowan. Najwigkszy w Europie rynek gwarancji znajduje si¢ we Wtoszech, gdzie do-
minuja gwarancje zapewniajace zaptate podatku VAT. Nie ulega watpliwosci, ze naj-
bardziej popularng grupa gwarancji sa wszelkie gwarancje kontraktowe.

Proba sklasyfikowania gwarancji jest wieloptaszczyznowa i zalezy od podejscia
do charakteru danej gwarancji.

" W Stanach Zjednoczonych dominuja gwarancje, w ktorych gwarant zobowiazuje si¢ do wyko-
nania $wiadczenia na rzecz beneficjenta, czyli gwarantuje ostateczny rezultat, a nie wyptaca odszkodo-
wanie w formie pienigznej.
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Mimo réznorodnosci gwarancji warto zwroci¢ uwage szczegolnie na gwarancje
stawiajace beneficjenta na uprzywilejowanej pozycji wzgledem gwaranta, do kto-
rych naleza gwarancje bezwarunkowe i nieodwotalne. Niebezpieczenstwo tych gwa-
rancji polega na mozliwo$ci nieprawnego wykorzystania przez przedsigbiorstwo
uprawnienia do $wiadczenia gwarancyjnego, np. w trudnej sytuacji finansowej. Je-
zeli zaktad ubezpieczen stwierdzi brak zasadnosci wyptaty swiadczenia, beneficjent
bedzie mial obowiazek zwrotu pieniedzy®, jednak przez okres od wyptaty $wiadcze-
nia do jego zwrotu otrzymat on dodatkowe darmowe finansowanie.

Stad tez w praktyce uznaje si¢, ze gwarancja, ktéra najpetniej zabezpiecza inte-
resy beneficjenta, to gwarancja bezwarunkowa, platna na pierwsze zadanie i nie-
odwotalna. Takie tez wymogi dotyczace gwarancji stawiane sa najczesciej np. przez
zamawiajacych uczestniczacych w przetargach publicznych zaréwno wobec gwa-
rancji wadialnych, jak i gwarancji nalezytego wykonania kontraktu oraz gwarancji
usunigcia wad i usterek w okresie gwarancji i rekojmi.

W zaleznosci od zmieniajacych si¢ warunkéw ekonomicznych poszczegolne ro-
dzaje gwarancji zyskuja badz traca na znaczeniu. Najlepszym tego przykladem sg
gwarancje celne, ktore stracity na znaczeniu wraz z wejsciem Polski do Unii Euro-
pejskiej. Najbardziej popularne sa wszelkie gwarancje o charakterze kontraktowym,
szczegolnie wykorzystywane w przemysle i w branzy budowlanej. Nie powinno to
zreszta dziwic, gdyz branza budowlana to z jednej strony rynek duzych inwestorow,
a z drugiej matych podwykonawcow, ktorzy musza legitymowac sig¢ porgczeniem w
postaci gwarancji.

Duze znaczenie w rozwoju gwarancji maja przepisy dotyczace zamowien pu-
blicznych. Prawo zamowien publicznych® zawiera wiele regulacji dotyczacych gwa-
rancji bankowych i ubezpieczeniowych w odniesieniu do gwarancji kontraktowych,
takich jak: gwarancje wadialne, nalezytego wykonania kontraktu oraz gwarancje
usunigcia wad 1 usterek w okresie gwarancji i rgkojmi, co w pewnym stopniu ogra-
nicza swobodg stron przy udzielaniu gwarancji. Najlepszym tego przyktadem sa
przepisy dotyczace formy zabezpieczenia nalezytego wykonania umowy, ktore
wskazuja, ze gwarancja ubezpieczeniowa moze stanowi¢ zabezpieczenie kontraktu,
natomiast zamawiajacemu nie przyshuguje prawo do odmowy jego uznania ze wzgle-
du na forme (art. 148 pzp). Innym ograniczeniem swobody umow w odniesieniu do
gwarancji dotyczacych zamowien publicznych jest ustawowy wymog dotyczacy
sumy gwarancyjnej (art. 151 pzp). Zgodnie z ustawa, gwarancja na okres regkojmi nie

8 Wyrok Sadu Apelacyjnego w Poznaniu z 29 grudnia 2005 r. I ACa 556/2005, gdzie stwierdzono,
ze ,,naduzyciem prawa jest realizacja przez beneficjenta uprawnien przystugujacych mu z (...) gwaran-
cji, ktore wykraczaja poza ramy okreslone celem gwarancji” i dalej ,,odpowiedzialnos¢ (...) gwaranta
nie ma jednak charakteru odpowiedzialnosci bezwzglednej, poniewaz moze si¢ on powotaé na zarzuty
wynikajace z samego zobowiazania gwarancyjnego oraz na zarzut naduzycia gwarancji przez jej bene-
ficjenta z powotaniem si¢ na przepis art. 5 k.c.”.

® Ustawa z dnia 29 stycznia 2004 r. Prawo zamdwieri publicznych (DZU 2009 nr 223, poz. 1778
Z poézn. zm.).
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moze opiewa¢ na kwote wyzsza niz 30% warto$ci zamowienia, przy czym nalezy
pamigta¢, ze w przypadku zaméwien publicznych mowa jest o kwotach brutto,
w przeciwienstwie do zabezpieczen kontraktow prywatnych, gdzie zazwyczaj gwa-
rancje i inne zabezpieczenia liczone sg od wartosci netto danej umowy.

Po wstapieniu Polski do Unii Europejskiej dostosowano polskie przepisy dotycza-
ce zamowien publicznych do wymogow zawartych w dyrektywach Komisji Europej-
skiej przede wszystkim w zakresie dopuszczenia do udziatu w polskich przetargach
podmiotow majacych siedzibg poza granicami Polski i podlegajacych ustawodawstwu
innych panstw w zakresie rejestracji, sprawozdawczosci i rachunkowos$ci. W praktyce
oznacza to, ze zgodnie z Prawem zamowien publicznych zagraniczne podmioty moga
bra¢ udziat w przetargach, ale zobowiazane sa do wykazania, ze spetniajg warunki
udziatu w polskich procedurach o udzielenie zamowienia publicznego za pomoca do-
kumentow o treSci rownowaznej z polskimi dokumentami wydawanymi przez odpo-
wiednie urzedy panstwowe, samorzadowe i inne.

4. Gwarancje bankowe jako produkt alternatywny
wobec gwarancji ubezpieczeniowych

Biorac pod uwage mechanizm relacji gwarantowania i ide¢ funkcjonowania tego
instrumentu, nalezy stwierdzi¢, ze dla przedsigbiorstwa nie ma znaczenia, czy gwa-
rantem bedzie bank czy zaktad ubezpieczen. Przedsigbiorstwo ma dowolnos¢ wybo-
ru i rozne czynniki, czgsto natury subiektywnej, moga decydowac, czy dany przed-
sigbiorca zwroci si¢ ze zleceniem wystawienia gwarancji do banku czy do zaktadu
ubezpieczen. Stad tez uznaje sig, ze gwarancje bankowe stanowia produkt alterna-
tywny wobec gwarancji ubezpieczeniowych. Mimo to caly proces gwarantowania,
bankowy i ubezpieczeniowy rdznia si¢ od siebie, skutkujac pewnymi obostrzeniami,
wigkszymi badZz mniejszymi, wobec dtuznika.

Gwarancje bankowe wystgpuja na rynku w znacznie szerszym zakresie, co wy-
nika z dtugiej tradycji i historii ich funkcjonowania, natomiast gwarancje ubezpie-
czeniowe rozwingty si¢ zdecydowanie p6zniej, bo dopiero pod koniec XIX wieku,
i na poczatku XX wieku zaczely by¢ traktowane jako alternatywna forma pore-
czenia.

Omoéwiony juz wczesniej brak uregulowania ustawowego gwarancji ubezpie-
czeniowych nie odnosi si¢ do gwarancji bankowych. Prawo bankowe'® dosy¢ duzo
miejsca poswigca gwarancjom, nie tylko precyzujac, ze udzielanie i potwierdzanie
gwarancji traktowane jest jako czynno$¢ bankowa (art. 5, ust. 1, pkt 4), ale takze
w rozdziale VI tejze ustawy okreslajac zasady ich udzielania przez banki.

Gwarancja bankowa w swej istocie r6zni si¢ od gwarancji ubezpieczeniowej je-
dynie podmiotem udzielajacym gwarancji. Zgodnie z art. 81 par. 1 Prawa bankowe-
go za gwarancj¢ bankowa uznaje si¢ jednostronne zobowiazanie banku — gwaranta.

10 Ustawa z dnia 29 sierpnia 1997 r. Prawo bankowe, DzU 2002 nr 72, poz. 665 z pdzn. zm.



Gwarancje finansowe jako instrumenty wspomagania dziatalno$ci biznesowej 167

Polega ono na tym, ze po spetnieniu przez podmiot uprawniony (beneficjenta gwa-
rancji) okreslonych warunkéw zaplaty, ktore moga by¢ stwierdzone okre§lonymi w
tym zapewnieniu dokumentami, jakie beneficjent zataczy do sporzadzonego we
wskazanej formie zadania zaptaty, bank wykona $wiadczenie pieni¢zne na rzecz be-
neficjenta gwarancji bezposrednio albo za posrednictwem innego banku.

Do podstawowych cech gwarancji bankowej zatem nalezy zaliczy¢ to, ze:

1) gwarancja bankowa jest jednostronnym zobowiazaniem banku,

2) gwarancja jest zobowigzaniem nieakcesoryjnym (niezaleznym),

3) gwarancja jest zobowiazaniem wlasnym gwaranta,

4) $wiadczenie z gwarancji ma charakter pieni¢zny,

5) gwarancja ma charakter pisemny i odptatny.

Przedstawione powyzej cechy, z punktu widzenia praktyki, sa charakterystyczne
takze dla gwarancji ubezpieczeniowej. Aczkolwiek najwigcej watpliwosci moze bu-
dzi¢ to, czy rzeczywiscie gwarancja jest jednostronnym zobowiazaniem gwaranta,
czy jednak umowa w chwili przyjgcia gwarancji przez beneficjenta [Kukietka, Po-
niewierka 2003, s. 74]. Ponadto Prawo bankowe w Polsce wyraznie wskazuje, ze
swiadczenie z tytulu gwarancji bankowej ma mie¢ charakter pieni¢zny. W przypad-
ku gwarancji ubezpieczeniowych nie ma takiego obostrzenia. Zaréwno w literaturze
przedmiotu, jak i w praktyce mozna spotkac si¢ z dwoma rodzajami §wiadczen — zo-
bowiazan gwaranta z tytutu gwarancji [Kukietka, Poniewierka 2003, s. 74]:

1) gwarant zobowiazuje si¢ do wykonania §wiadczenia na rzecz beneficjenta.
Oznacza to, ze gwarant bierze na siebie odpowiedzialno$¢ wykonania §wiadczenia
do konca, gdyz beneficjenta interesuje ostateczny rezultat ustugi. Taki typ Swiadczen
z tytulu gwarancji charakterystyczny jest dla rynku amerykanskiego;

2) gwarant zobowiazuje si¢ zaptaci¢ beneficjentowi w przypadku niewywigzania
si¢ dtuznika ze swojego zobowiazania. Nie ma tutaj gwarancji ostatecznego rezulta-
tu, wystepuje tylko forma ,,rekompensaty” finansowej w wysokosci i na warunkach
okreslonych w umowie gwarancji. Ten typ gwarancji charakterystyczny jest dla ryn-
ku europejskiego, w tym rowniez polskiego.

Zgodnie z prawem bankowym gwarancja bankowa ma mie¢ charakter pisemny.
Ustawa o dziatalnosci ubezpieczeniowej nie stawia takiego wymogu.

Do gwarancji bankowych i ubezpieczeniowych stosuje si¢ przepisy kodeksu cy-
wilnego. Artykut 84 ustawy Prawo bankowe mowi tylko, Ze takie przepisy si¢ stosu-
je, nie precyzujac, ktore to s konkretnie. Poniewaz gwarancje majq charakter cywil-
noprawny, stosuje si¢ do nich przepisy czesci ogdlnej o czynnosciach prawnych oraz
przepisy ogdlne o zobowiazaniach.

Rynek gwarancji zdominowany jest szczegdlnie przez gwarancje bankowe. Sza-
cuje sig, ze 2/3 rynku wszystkich gwarancji stanowig wtasnie gwarancje bankowe.
Taki podzial, charakterystyczny nie tylko dla rynku polskiego, ale takze dla rynku
europejskiego i amerykanskiego, wynika z kilku czynnikow:

1) udzielanie gwarancji byto historycznie gtdéwnie domeng bankéw. Gwarancja
jako zobowiazanie umowne, polegajace na przejeciu ryzyka z udzialem okreslonej
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osoby, wyksztatcito si¢ w XIX i XX wieku [Tracz 1998, s. 28-29]. Na poczatku gwa-
rancje bankowe udzielane byty w formie listow gwarancyjnych, za ktore bank pobie-
ral optatg;

2) gwarancje bankowe stanowia jeden z produktow bankowych i jedna z form
poreczen, jakie bank moze zaoferowac. Zwrocenie si¢ do banku po gwarancjg stano-
wi dla przedsigbiorcy potwierdzenie kompleksowosci obstugi, jaka oferuje dany
bank;

3) nizsza cena — powszechnie uwaza sig, ze oplata za udzielenie gwarancji ban-
kowej jest nizsza niz za udzielenie gwarancji ubezpieczeniowej.

Mimo kompleksowosci obstugi, jaka danemu przedsigbiorcy moze zapropono-
wac bank, i mimo potencjalnie nizszej ceny, jaka trzeba zaptaci¢ za udzielenie gwa-
rancji bankowej, nalezatoby spojrze¢ na oba instrumenty z pozycji przedsigbiorcy.
Od strony beneficjenta podmiot wystawiajacy gwarancj¢ nie ma znaczenia, nato-
miast od strony dluznika, szczegolnie w sytuacji uruchomienia gwarancji, kwestia ta
nie jest juz tak jednoznaczna. Okazuje sig, ze brak rozwiazan prawnych powoduje,
ze gwarancje ubezpieczeniowe sa korzystniejsze dla dtuznika ze wzgledu na to, Ze:

1) gwarancja bankowa ogranicza mozliwosci kredytowe przedsigbiorcy przez
pomniejszenie jego zdolnosci kredytowej. Wynika to z ustawy Prawo bankowe,
art. 71 mowiacego o limitach koncentracji dla zobowiazan pozabilansowych banku.
Udzielona gwarancja stanowi przeciez potencjalne zobowiazanie dtuznika wobec
banku;

2) Kodeks cywilny w art. 813 § 1 wyraznie wskazuje, ze sktadke oblicza si¢ za
czas trwania odpowiedzialno$ci ubezpieczyciela. W przypadku wygasnigcia stosun-
ku ubezpieczenia przed uptywem okresu, na jaki zostata zawarta umowa, ubezpie-
czajacemu przyshuguje zwrot sktadki za okres niewykorzystanej ochrony ubezpie-
czeniowej. Oznacza to, ze w przypadku, kiedy gwarancja nie jest juz potrzebna,
zaktad ubezpieczen zwraca sktadke¢ za kazdy niewykorzystany dzien ochrony ubez-
pieczeniowej. W przypadku bankow procedura ta rozktada si¢ na okresy kwartalne
lub nawet potroczne;

3) w przypadku gwarancji bankowej nastgpuje szybsze dochodzenie roszczen
wobec dtuznika z tytutu realizacji gwarancji.

Kiedy nastepuje wyptata swiadczenia z tytulu udzielonych gwarancji, bank i za-
ktad ubezpieczen maja mozliwo$¢ dochodzenia roszczen zwrotnych. W przypadku
zaktadow ubezpieczen nie jest to regulowane w sposob szczegdlny w przepisach
prawa. Artykul 828 k.c. nie moze by¢ stosowany ze wzgledu na to, ze umowa gwa-
rancji nie jest umowa ubezpieczenia. Natomiast art. 518 §1 k.c. rowniez nie ma za-
stosowania, gdyz w zaden sposob gwarant nie wchodzi w prawa zaspokojonego wie-
rzyciela. Zatem, aby zaklad ubezpieczen mogt egzekwowac roszczenie zwrotne w
stosunku do dluznika, stosuje si¢ odpowiednie zapisy w umowie o udzielenie gwa-
rancji pomigdzy gwarantem a zlecajacym wystawienie gwarancji dtuznikiem. Zgod-

11 Powyzszy wniosek zostal wyciagnigty na podstawie rozmow z przedstawicielami bankoéw
i zaktadéw ubezpieczen.
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nie z art. 118 k.c. bieg przedawnienia roszczenia rozpoczyna si¢ od dnia, kiedy rosz-
czenie stato si¢ wymagalne, i trwa trzy lata.

W przypadku banku sytuacja wyglada nieco inaczej. Wspomniany juz wczesniej
art. 518 §1 k.c. rOwniez nie ma zastosowania. Bank tak jak zaklad ubezpieczen rosci
sobie prawo do roszczenia zwrotnego przez odpowiednie zapisy w umowie o udzie-
lenie gwarancji. Jednakze bank, w przeciwienstwie do zakladu ubezpieczen, ma
mozliwosci zamiany zobowiazania z tytutu gwarancji bankowej na inne zobowiaza-
nie z tytutu innego produktu bankowego. Umowa o udzielenie gwarancji doktadnie
precyzuje sposob egzekwowania kwoty wyptaconej przez bank z tytutu gwarancji.
Do najczgsciej stosowanych rozwiazan naleza [Andrzejuk, Heropolitanska 2007,
s. 150-151]:

1) obciazenie rachunku dtuznika réwnowaznoscia kwoty z tytulu gwarancji, je-
zeli dtuznik ma rachunek w danym banku;

2) dyspozycja obciazenia rachunku dtuznika rownowaznoscia kwoty z tytulu
gwarancji oraz wszelkich optat i kosztéw dodatkowych, zgodnie z udzielonym
wcezesniej pelnomocnictwem, jezeli dtuznik ma rachunek w innym banku;

3) w przypadku braku srodkéw na rachunku (pkt 1 1 2 powyzej) zadtuzenie moze
by¢ traktowane jako krétkoterminowe zadtuzenie kredytowe;

4) w przypadku braku splaty krotkoterminowego zadtuzenia kredytowego lub
bezposrednio w przypadku braku $rodkéw na rachunku zadtuzenie traktowane jest
jako przeterminowane:

a) jezeli rachunek znajduje si¢ w banku gwaranta, nastgpuje Sciagnigcie zadtuze-
nia wraz z naleznymi odsetkami z biezacych wplywow na dany rachunek;

b) jezeli rachunek znajduje si¢ w innym banku niz bank gwaranta, gwarant za-
spokaja swoje roszczenia z catego majatku zleceniodawcy i posiadanych zabezpie-
czen;

5) naliczenie odsetek ustawowych od wyptaconej kwoty;

6) bezposrednia zamiana gwarancji na kredyt; wygasa wtedy roszczenie z tytutu
udzielonej gwarancji, gdyz zostaje ono sptacone kredytem bankowym.

Warto zaznaczy¢, ze banki dysponuja bardzo skutecznym instrumentem przy-
spieszajacym odzyskiwanie wyplaconych kwot z tytutu gwarancji bankowych, ja-
kim jest bankowy tytut egzekucyjny. Zgodnie z art. 97 § 1 Prawa bankowego: ,,ban-
kowy tytul egzekucyjny moze by¢ podstawa egzekucji prowadzonej wedlug
przepiséw Kodeksu cywilnego po nadaniu mu przez sad klauzuli wykonalno$ci wy-
facznie przeciwko osobie, ktora bezposrednio z bankiem dokonywata czynno$ci
bankowej albo jest dtuznikiem banku z tytutu zabezpieczenia wierzytelnos$ci banku,
wynikajacej z czynnos$ci bankowej i ztozyla pisemne o$wiadczenie o poddaniu sig
egzekucji, oraz gdy roszczenie objete tytulem wynika bezposrednio z tej czynnosci
bankowej lub jej zabezpieczenia”. Wniosek banku o nadanie klauzuli wykonalnosci
sad rozpoznaje niezwlocznie, nie poézniej jednak niz w terminie 3 dni od dnia jego
ztozenia. Nadanie przez sad klauzuli wykonalnosci jest podstawa wszczecia egzeku-
cji sadowej przez komornika. Zaklady ubezpieczen niestety podobnym instrumen-
tem nie dysponuja.
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Dla dtuznika, ktéry prawdopodobnie nie wykonal zobowiazania, gdyz boryka
si¢ z problemami finansowymi, bankowy tytut egzekucyjny i klauzula wykonalnos$ci
moga stanowi¢ tzw. gwo6zdz do trumny. Jezeli gwarantem jest zaktad ubezpieczen,
istnieje szansa, ze w momencie zwrotu ubezpieczycielowi kwot z tytutu gwarancji
sytuacja finansowa dtuznika ulegnie poprawie.

Wedtug art. 87 § 112 Prawa bankowego roszczenia z tytutu gwarancji banko-
wych przedawniajg si¢ z uptywem 6 lat (przy gwarancjach ubezpieczeniowych sa to
3 lata) od momentu, kiedy roszczenie stato si¢ wymagalne. Bieg przedawnienia roz-
poczyna si¢ od daty przedtozenia skutecznego zadania zaptaty.

Bank ze wzgledu na rozne mozliwosci rozwiazan szybciej podejmuje dziatania
w celu odzyskania wyptaconych kwot z tytutu gwarancji i szybciej te kwoty odzy-
skuje.

Proceduralnego problemu z egzekwowaniem roszczen zwrotnych nie ma jedy-
nie Korporacja Ubezpieczen Kredytow Eksportowych SA. Wynika to z zapisow
ustawowych, ktore w sposob jednoznaczny wskazuja, ze z chwila wyplaty kwoty
gwarancji KUKE wstepuje w prawa beneficjenta gwarancji do wysokosci zaptaco-
nej kwoty gwarancji*2. W praktyce oznacza to, ze KUKE w umowie o udzielenie
gwarancji nie musi stosowac zapisdw uprawniajacych ja do prawa do roszczenia
wyptaconych kwot.

5. Z.akonczenie

Nie ulega watpliwosci, ze dla przedsigbiorcy najtatwiejsza droga uzyskania gwaran-
cji jest zwrocenie si¢ do banku, ktéry go finansowo obstuguje. Jednakze z punktu
widzenia procedury roszczeniowej i egzekwowania przez gwaranta wyptaconych
kwot od dtuznika dla przedsigbiorcy lepszym gwarantem staje si¢ ubezpieczyciel,
u ktorego proces ten, z powodu braku narzedzi ustawowych, jest procesem diugo-
trwatym. To sprawia, ze dany dtuznik znacznie po6zniej wyzbywa si¢ swoich wierzy-
telnosci w celu uregulowania zobowiazan wobec gwaranta. Dla wierzyciela osoba
gwaranta nie ma znaczenia.
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FINANCIAL SURETIES AS INSTRUMENTS
OF BUSINESS SUPPORT

Summary: One of the instruments companies involved in business transactions are sureties.
Guarantor (an insurance company or bank) incurs its own commitment to a creditor. This
mechanism makes the beneficiary receives an additional security of the debt. From a company’s
point of view, it does not matter whether a bank will guarantee or an insurance company. The
company has a choice, and various factors, often a subjective issue, can decide who will be
the guarantor. That is why it is considered that bank sureties are the alternative product to the
insurance ones. Despite this, the whole process of underwriting, banking and insurance is
different from each other, resulting in some consequences, larger or smaller, against the debtor.
This is due to regulation.



