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OBCIAZENIE PODATKIEM DOCHODOWYM UMOW
LEASINGOWYCH W NIEMCZECH I WIELKIEJ BRYTANII

Rynek leasingowy w Europie jest obecnie znacznie spolaryzowany. W wigkszosci
krajow Europy Zachodniej panuje stagnacja, cho¢ dzieki dynamicznemu wzrostowi w
krajach skandynawskich i Europie Srodkowowschodniej cata branza leasingowa w Eu-
ropie osiagneta w 2004 r. 7,6% wzrost wartosci nowo zawartych uméw leasingowych.
W tym samym czasie w Polsce dynamika wzrostu przekroczyta §rednia europejska i wy-
niosta 23% [Majczyk 2004, s. 18; Okun 2005; http://www.leasing.org.pl]. Poziom finan-
sowania inwestycji z wykorzystaniem leasingu w Polsce nie osiagnat jeszcze 11%,
podczas gdy w wielu krajach Europy przekracza poziom 20% (tab. 1). Swiadezy to o
ogromnym potencjale i mozliwosciach ekspansji branzy leasingowej w Polsce. Rosnaca
konkurencja ze stronny innych firm Unii Europejskiej oznacza konieczno$é¢ dokonywa-
nia inwestycji zarowno w infrastrukture, maszyny, urzadzenia, srodki transportu, jak i
w wysoko rozwinigte technologie. Leasing moze wiec wyjs$é naprzeciw wymogom ryn-
ku, stajac si¢ atrakcyjnym instrumentem finansowania inwestycji. Jednoczesnie warto
wskazac, iz roznorakie badania prowadzone wérdd korzystajacych z leasingu w Polsce
wskazuja, iz najistotniejszym czynnikiem wyboru leasingu jako formy finansowania in-
westycji sa mozliwe do osiagnigcia korzysci podatkowe (por. rys. 1).

Celem artykutu jest wiec prezentacja regulacji podatkowych umoéw leasingowych w
zakresie podatkéw dochodowych obowigzujacych w Wielkiej Brytanii i Niemczech. Po-
nadto dokonana analiza ma na celu wskazanie, czy w zaprezentowanych regulacjach ist-
nieja rozwiazania, ktérych aplikacja mogtaby pobudzi¢ wykorzystanie leasingu w
Polsce oraz zachecié zagranicznych inwestoréw do zawierania umoéw leasingu zagra-
nicznego z polskimi firmami leasingowymi.

Wybér krajéw poddanych analizie wynika z tego, iz w 2004 r. osiagnely one jedne z
najwigkszych przyrostéw poziomu wykorzystania leasingu w Europie w stosunku do
roku 2000. Poziom wykorzystania leasingu w Niemczech bowiem wzrdst o prawie 7%
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Tabela 1. Leasing w Polsce i wybranych krajach europejskich w latach 2000-2004

Warto$¢ zawartych umoéw leasingowych Poziom Poziom
(w min euro) finansowania finansowania
Kraj inweslycji poprzez|inwestycji poprzez
2000 | 2001 2002 2003 2004 | leasing w 2000 r. | leasing w 2004 r.
(w %) (w %)
Wielka Brytania | 39 255 [ 33401 | 35479 | 32821 | 39651 15,5 24,5
Niemcy 38200 | 46300 [ 44000 | 43 650 [ 44410 10,2 17,1
Hiszpania 8449 | 9661 9671 | 11715 | 13979 6,13 8.83
Wiochy 26742 [ 32261 | 37559 [ 32155 | 38040 14,3 19,4
Polska 2050 | 2081 2093 | 2542 | 3115 7,1 10,9
Austria 4530 | 4262 | 4586 | 5058 | 6227 12.3 14,9
Belgia 3081 | 3219 | 3398 | 3451 [ 3501 7.4 88
Czechy 2497 | 2990 [ 3441 3440 | 3396 16,5 16,3
Weery 1334 | 1921 2231 2771 | 3076 13,2 219
Szwajcaria 5116 | 5691 4491 3916 | 4673 123 12,4
Rosja - 607 625 706,3 | 841,11 0,0 6,3

Zrédto: opracowanie wlasne wg danych organizacji zrzeszajacej firmy leasingowe z 26 krajow europejskich

[www leaseuropa.org].
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Rys. 1. Przyczyny korzystania z leasingu w Polsce wedtug badan z 2004 r.

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie [Raport... 2004, s. 27].

(z10,2% w 2000 r.do 17,1% w 2004 r), w Wielkiej Brytanii zas 0 9% (z 15,5% w 2000 r.
do 24,5% w 2004 r.). W Polsce poziom ten wzrdst w tym czasie jedynie 0 3,8% (z 7,1%
w 2000 r. do 10,9% w 2004 r.). Pozytywna zmiana wigzZe sig, zdaniem wielu analitykéw
rynku i przedstawicieli Zwiazku Przedsigbiorstw Leasingowych, m.in. z uregulowaniem
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umowy leasingu na gruncie cywilnym (grudzien 2000 r.) i podatkowym (pazdziernik
2001 r.).

W celu zrealizowania niniejszego zadania wykorzystane zostaly: metoda opisowa
oraz metoda analizy i krytyki regulacji podatkowej uméw leasingowych we wskazanych
dwéch krajach Unii Europejskie;j.

1. Klasyfikacja uméw leasingowych w krajach europejskich

Rozwoj i rozpowszechnienie leasingu zaleza w duzym stopniu od polityki gospodar-
czej i legislacyjnej panstwa. Niektére kraje o wysoko rozwinietej gospodarce rynkowej
bezposrednio stymuluja poprzez systemy prawne rozwdj leasingu, stosujac przede
wszystkim réznorodne preferencje w sferze podatkowej. Mozna zauwazy¢, ze uwaga
ustawodawcy w kwestii preferencji podatkowych skupia sie jednak przede wszystkim na
ustaleniu, w jakich sytuacjach przedmiot leasingu zaliczany jest do majatku korzy-
stajacego, w jakich zas do finansujacego. ,,Przypisanie” dobra wedtug wtasnosci ekono-
micznej (gdyz wlasno$¢ prawna w okresie trwania umowy leasingowej ma zawsze
leasingodawca) do majatku jednej ze stron pociaga za soba prawo dokonywania odpiséw
amortyzacyjnych, decyduje o klasyfikacji przychoddw i kosztéw uzyskania przychodu,
a niekiedy uzyskiwania specjalnych ulg inwestycyjnych.

Niektore panstwa (np. Niemcy, Holandia, a takze USA) wprowadzily kryteria okres-
lajace rozdzial pomigdzy prawem prywatnym, czyli prawna wlasnoscia rzeczy, a ekono-
miczna wiasnoscig przedmiotu leasingu (prawem do uzytkowania i1 pobierania
pozytkdw), co powoduje, ze przedmiot leasingu w zalezno$ci od umowy moze by¢ zali-
czony do majatku leasingodawcy lub leasingobiorcy. Natomiast w innych krajach taki
rozdzial nie wystepuje i rowniez w celach podatkowych leasingodawca zawsze jest
wiadcicielem przedmiotu (np. Wielka Brytania, Francja, Szwajcaria, Szwecja) [Tabol-
ska, Lamenta 1996, s. 74-78].

Generalnie mozna jednak wskazaé, ze zgodnie z ogblng tendencja, jaka ma miejsce
poszczegdlnych krajach Unii Europejskiej, przedmiot leasingu jest zaliczany do majatku
finansujacego (firmy leasingowej), jesli mamy do czynienia z umowa; leasingu opera-
cyjnego, leasingu finansowego bez opcji zakupu lub gdy okres umowy jest krotszy badz
zblizony do trwalosci uzytkowej, a takze przy umowie leasingu finansowego z opcja za-
kupu, ktéra moze zosta¢ wypowiedziana. Ponadto do majatku finansujacego w krajach
Unii Europejskiej zalicza si¢ przedmiot leasingu, gdy umowa leasingu zapewnia leasin-
gobiorcy korzystanie z przedmiotu leasingu w calym przewidywanym okresie sprawno-
sci uzytkowej. Natomiast dobro przypisuje sie do majatku leasingobiorcy w przypadku
umowy leasingu finansowego z opcja zakupu bez mozliwosci jej wypowiedzenia [Ta-
bolska, Lamenta 1996, s. 74-78; http://www.leasingverband.de].
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2. Regulacje umow leasingowych w podatku dochodowym
w Niemczech

W Niemczech kwestie podatkowe leasingu zalezg od przyznania stronie umowy
wiasnosci ekonomicznej. Koncepcja wiasnosci ekonomicznej zostata zdefiniowana w
art. 39 kodeksu podatkowego. Zgodnie z kodeksem oraz ogodlnie przyjetymi standardami
ksiegowosci, ekonomicznym wiascicielem dobra jest osoba, ktora posiada i zwykle re-
alizuje prawo do wylaczenia wihasciciela prawnego od uzytkowania tego dobra przez
okres wystarczajaco diugi, tak by wartos¢ tego dobra zmniejszyfa si¢ na tyle, by
wiasnos¢ prawna byta ekonomicznie nieistotna. Z praktyki wynika, ze leasingodawca
jest zawsze wiascicielem ekonomicznym przedmiotu leasingu, o ile ponosi ryzyko
zmniejszenia wartos$ci przedmiotu leasingu albo odnosi korzysci ze zwigkszenia jego
wartosci. Z kolei leasingobiorca jest wlascicielem ekonomicznym przedmiotu leasingu,
jesli ponosi ryzyko zmniejszenia wartosci przedmiotu leasingu oraz uzyskuje korzysci
ze zwickszenia jego wartosci [Fink 2004, s. 44-54; Litwinczuk 2003, s. 15-19;
http://www.leaseeurope.org; http://www.leasingverband.de].

Skutki podatkowe umoéw leasingu w Niemczech zalezg od zaliczenia przedmiotu le-
asingu do majatku jednej ze stron umowy leasingowej (kwestia wlasnosci ekonomicz-
nej) oraz od tego, czy w okresie trwania umowy nastapi pefna sptata (tzn. czy oplaty
leasingowe pokrywaja w peini oryginalna cene uzyskania, koszty finansowania i inne
koszty leasingodawcy) czy czesciowa splata wartosci przedmiotu leasingu (tzn. oplaty
leasingowe pokrywaja czesciowo oryginalng cene uzyskania, koszty finansowania i inne
koszty leasingodawcy).

Klasyfikacje i warunki dotyczace poszczegdlnych wariantow umow leasingowych
w Niemczech przedstawia tabela 2.

Tabela 2. Klasy(ikacja i warunki umow w Niemcezech

Typ Umowa leasingu i kwestia wiasnosci ekonomicznej w przypadku uméw o peinag splate

| | W umowach leasingowych dotyczacych majatku ruchomego leasingodawca uwazany jest za ekono-

Imicznego wlasciciela, jesli umowa jest:

- umowy leasingowq bez opcji zakupu: podstawowy okres leasingowy obejmuje 40-90% okresu
przydatnosci przedmiotu wg oficjalnych tabel amortyzacji

— umowjg z klauzula terminowa: podstawowy okres leasingowy obejmuje 40-90% okresu przydat-
nosci przedmiotu, a uzgodniona cena wykupu wynosi co najmniej nizsza z dwoch wartoscei ksig-
gowych przedmiotu, z uwzglednieniem jego amortyzacji liniowej albo godziwa warto$¢ rynkowa

—~ umowaq z klauzula odnawialnosci: podstawowy okres leasingowy obejmuje 40-90% okresu przy-
datnosci przedmiotu, a taczne oplaty leasingowe za okres widrny leasingu pokrywaja nizsza z
dwoch wartosci ksiggowych przedmiotu, z uwzglgdnieniem jego amortyzacji liniowej albo go-
dziwa warto$¢ rynkowa
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W umowach leasingowych dotyczacych gruntéw leasingodawca jest zasadniczo uwazany za ekono-
micznego whasciciela przedmiotu umowy. Ta zasada ogélna stosuje si¢ do umdw bez opcji; przy
umowach z opcjq transakgji terminowej lub z klauzula odnawialno$ci decyzja zalezy od decyzji co
do wilasnosci ekonomicznej budynkéw. Leasingodawca uwazany jest za ekonomicznego wiasciciela,

i
— umowa leasingowa bez opcji: podstawowy okres leasingowy obejmuje 40-90% standardowego
okresu uzytkowania budynku

— umowg leasingowa z opcja wykupu: podstawowy okres leasingowy obejmuje 40-90% standardo-
wego okresu uzytkowania budynku, a cena wykupu budynku i gruntu jest réwna jego wartosci
ksiegowej z uwzglednieniem amortyzacji liniowej

— umowa z klauzula odnawialnosci: podstawowy okres leasingowy obejmuje 40-90% standardowe-
go okresu uzytkowania budynku, a oplaty leasingowe za okres wtérny leasingu wynosza co naj-
mniej 75% godziwej oplaty najmu

W umowach leasingu specjalnego (gdzie przedmiot leasingu jest specylicznie dostosowany do po-
trzeb leasingobiorcy i po uptywie ustalonego okresu leasingu jest ekonomicznie uzyteczny jedynie
dla niego), leasingobiorca jest zawsze uznawany za ekonomicznego wlasciciela nieruchomosci lub
sprzetu

Umowa leasingu i kwestia whasnosci ekonomicznej w przypadku uméw o czgsciowa splate

W umowach leasingowych dotyczacych majatku ruchomego leasingodawca uwazany jest za ekono-

Imicznego wlasciciela, jesli umowa jest:

- umowa z klauzula transakcji terminowej, dajacg leasingobiorcy mozliwosé zawarcia transakcji temmi-
nowej. Nie mozna zalozy¢ wlasnosci ekonomicznej leasingobiorcy, gdyz jest on wytaczony z korzysci
wynikajacych ze wzrostu warto$ci przedmiotu umowy, jednocze$nie ponoszac ryzyko cenowe

- umowa z klauzula podzialu przychodow ze sprzedazy, gdzie przedmiot umowy zostaje sprzedany
osobie trzeciej po zakonczeniu okresu leasingu, wszelkie nadwyzki uzyskane z tej sprzedazy po-
nad niczamortyzowang warto$¢ przedmiotu mogq by¢ podzielone migdzy stronami umowy, przy
czym leasingodawca moze domagaé si¢ 25% tych nadwyzek. Gdyby przychody z takiej sprzedazy
nie pokryty w calosci niezamortyzowanej wartosci przedmiotu, leasingobiorca jest zobowiazany
wyréwnac roznicg

— umowag z klauzulg ostatniej sptaty, zgodnie z kidra leasingobiorca ma prawo do wypowiedzenia
umowy po uplynigciu 40% standardowego okresu uzytkowania przedmiotu, ale przed uplywem
90% tego okresu. Wéwcezas przedmiot umowy zoslaje sprzedany. Leasingobiorca jest uprawniony
do otrzymania ostatniej sptaly réwnej sumie kosztoéw nie pokrytych uprzednio otrzymanymi
oplatami leasingowymi. Przy obliczaniu ostatniej sptaty uwzglednia si¢ 90% przychodu ze sprze-
dazy przedmiotu. Jesli te 90% przychodu plus oplaty leasingowe uprzednio wniesione przez le-
asingobiorcg nie pokrywaja w calosci kosztéw poniesionych przez leasingodawce, to leasingo-
biorca musi pokry¢ roznicg. Nalomiast jesli przychod ze sprzedazy jest wigkszy niz roznica
miedzy kosztami leasingodawcy a suma wniesionych optat leasingowych, to leasingobiorca moze
zatrzymac nadwyzke

W umowach leasingowych dotyczacych ,gruntéw i budynkéw™ wlasnosé ekonomiczna gruntu zale-
zy od decyzji co do whasnosci ekonomicznej budynkow. Zasadniczo leasingodawca jest ckonomicz-
nym whascicielem budynkéw. Jednak leasingobiorca moze by¢ uznany za ekonomicznego wlascicie-
la budynkow, jesli umowa ma jedna z nast¢pujacych cech:

— okres leasingu: okres leasingu pierwolnego przekracza 90% standardowego okresu uzytkowania

budynku
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— opcja wykupu: okreslona z géry cena wykupu jest nizsza od wartosci ksiggowej uwzgledniajacej
amortyzacj¢ liniowa budynku na dzien uptywu okresu leasingu

— umowa z klauzula odnawialnosci: oplaty wnoszone w okresie leasingu wtérnego sa mniejsze niz
75% godziwej optaty najmu

— elementy ryzyka: leasingobiorca ponosi ryzyko przypadkowego zniszczenia leasingowanego bu-
dynku, co oznacza, ze w przypadku jego zniszczenia oplaty leasingowe nie ulegna zmianie,
leasingobiorca zas jest zobowiazany albo odbudowa¢ zniszczony budynek na zadanie leasingo-
dawcy (nawet jesli sam nie spowodowal tego zniszczenia), albo kontynuowaé wnoszenie optat le-
asingowych pomimo zniszczen. Utrata warlo$ci uzytkowych budynku nie ma wplywu na
zobowiazania leasingobiorcy, nawet jesli sam nie spowodowat tej utraty. Ponadto leasingobiorca
zabezpiecza leasingodawce przed administracyjnymi i innymi kosztami zwiazanymi z przedtermi-
nowym wymdwieniem umowy, nawet jesli wymowienie nie nastapito z winy leasingobiorcy. Le-
asingobiorca takze zabezpiecza leasingodawce od odpowiedzialnosci cywilnej w zwiazku z
leasingowanym budynkiem. Leasingobiorca jako whasciciel gruntu, na ktérym leasingodawca (w
ramach swoich odziedziczonych uprawnien) wystawil budynek, jest ekonomicznie zobowiazany
do wykupu budynku po uplywie okresu leasingu (zgodnie z warunkami umowy przyznajacej
odziedziczone prawo do wybudowania budynku). Po wygasnigciu erbaurecht, czyli obcigzenia
gruntow polegajacego na przekazywalnym i dziedzicznym prawie do zabudowania lub uzbrojenia
tercnu powyzej lub ponizej poziomu gruntu, wlasnos¢ budowli przechodzi automatycznie na
wiasciciela gruntu. Posiadacz dziedzicznego prawa do zabudowy jest uprawniony do otrzymania
rekompensaty

3 | W umowach leasingu specjalnego nie ma potrzeby okreslania dtugosci okresu leasingu i specy fikacji
opcji: leasingobiorca jest wtascicielem ekonomicznym przedmioly umowy

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawic [Tabolska, Lamenta 1996, s. 78; Poczobut 2002 , s. [14; www.le-
asingverband.de].

Tabela 3. Skutki podatkowe uméw leasingowych w Niemczech

Zaliczenie przedmiotu leasingu Zaliczenie przedmiotu leasingu

Strona umowy do majatku leasingodawcey do majatku leasingobiorcy

Leasingodawca | — dokonuje odpiséw amortyzacyjnych (sta-| — do przychodu leasingodawcy zalicza si¢
nowia one koszt podatkowy) tylko finansowa czgsé raty leasingowej

— otrzymana od leasingobiorcy rata podle-
ga w catosci opodatkowaniu

Leasingobiorca | — leasingobiorca ponosi koszty zwigzane z | — leasingobiorca dokonuje odpiséw amor-
oplatg leasingowa, ktdra w podstawo- tyzacyjnych, klore stanowia koszt podat-
wym okresie umowy (szczegodlnie przy kowy
umowach o petng splatg) znacznie prze- | — ponadio do kosztéw podatkowych zali-
wyzsza odpisy amortyzacyjne cza finansowa cz¢$é raty leasingowe;j

— wysokie raty stanowig w calosci koszt
podatkowy i zmniejszajq dochdd do opo-
datkowania, a tym samym stan zobo-
wigzaii podatkowych leasingobiorcy”

* Zauwazyé mozna nawel pewna zaleznosé migdzy dlugoscia podstawowego okresu umowy a oszczednoscia-
mi podatkowymi —im krotszy jest podstawowy okres umowy w stosunku do okresu eksploatacji, tym wieksza
jest oszczgdnosé podatkowa.

Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie [Fink 2004, s. 46: Litwinczuk 2003, s. 19; www leasingverband.de].


http://www.le-asingverband.dc
http://www.le-asingverband.dc
http://www.leasingverband.de

236

Tabela 2 wskazuje, iz prawo niemieckie bardzo szczegdotowo okreslito cechy po-
szczegbdlnych umdw leasingowych. Zakwalifikowanie umowy leasingu do okres§lonego
typu wptywa na zaliczenie przedmiotu leasingu do majatku leasingodawcy lub leasingo-
biorcy, z tego za$ wynikaja okres$lone skutki podatkowe (por. tab. 3).

Pamietac nalezy, iz istotne dla korzystajacych z leasingu sa takze zasady amortyza-
cji. Dopuszczalne w prawie systemy obliczania amortyzacji obejmuja w Niemczech me-
tod¢ liniowa, metode produkcyjng i niektére inne metody — w tym degresywne. W
przypadku majatku ruchomego i budynkéw mozna stosowaé metode liniowa i metode
degresywna. Mozna zmieni¢ metode obliczania amortyzac)i degresywnej na liniowa, ale
nie odwrotnie. Stawki amortyzacji budynkéw s prawnie okreslone i podane w oficjal-
nych tabelach (4/fa-Tabellen), z podziatem na branze. Ponadto w Niemczech stosuje si¢ do-
datkowe premie amortyzacyjne przy leasingu okreslonych skiadnikéw aktywow trwatych (np.
maszyny i automaty produkcyjne, urzadzenia ekologiczne, kompletne linie technologiczne,
niektory sprzet komputerowy), a w odniesieniu do kazdego elementu majatku zakupionego w
ciagu pierwszych 6 miesiecy roku obrotowego przyznawane s odliczenia od dochodu do opo-
datkowania w wysokosci jak za caly rok. Odliczenia te zmniejszane sg do 50%, jesli element
taki zostat zakupiony w drugiej potowie roku.

3. Regulacje umoéw leasingowych w podatku dochodowym
w Wielkiej Brytanii

W systemie brytyjskim opodatkowanie transakcji leasingowych zgodne jest z ich
ksiegowym traktowaniem, chyba ze istnieja odpowiedni przepis nadrzedny lub prawo
zwyczajowe odnoszace sie do konkretnego elementu przychodow czy rozchodéw.

W wypadku celéw podatku dochodowego dla przedsigbiorstw istotne jest rozrdznienie
umaéw leasingu traktowanych jako umowy sprzedazy ratalnej (tzw. umowy leasingu finan-
sowego bez mozliwo$ci wypowiedzenia opcji zakupu) od innych uméw leasingowych (t).
leasingu operacyjnego, gdzie przedmiot umowy wraca do leasingodawcy po zakonczeniu
umowy, i leasingu finansowego z mozliwoscia wypowiedzenia opcji zakupu).

W umowach traktowanych jako sprzedaz ratalna uzytkownik jest zasadniczo uwa-
zany za wiasciciela przedmiotu umowy, a zatem jest uprawniony do zmniejszenia pod-
stawy opodatkowania z tytulu kosztu nabycia przedmiotu umowy. Uzyskanie
zmniejszenia podstawy opodatkowania z tytutu nabycia dobr mozliwe jest po spelnieniu
nastgpujacych (okre$lonych w prawie podatkowym) kryteriow:

— osoba pragnaca uzyskaé odpis podatkowy musi prowadzi¢ dziatalnos¢ gospodarcza

(w celach podatkowych leasing uznawany jest za dziatalno$¢ gospodarczg),

— nalezy ponie$¢ wydatki kapitalowe w zwigzku z nabyciem maszyn lub urzadzen na
cele catkowicie i wylacznie zwiazane z tg dziatalnoscia,

— maszyny lub urzadzenia bedace przedmiotem leasingu muszg stanowié wlasnos¢ tej
osoby [Fink 2004, s. 114-123; http://www.fla.org.uk; http://www leaseeurope.org].
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Wynika z tego, iz w Wielkiej Brytanii tylko leasingodawca, ktéry jest prawnym
wlascicielem dobr objetych leasingiem w $wietle cech umowy leasingu, uprawniony jest
do zmniejszenia podstawy opodatkowania, tzw. capital allowances. Petna kwota optat
wniesionych przez leasingobiorce na rzecz leasingodawcy traktowana jest jako uzyska-
ny przez leasingodawce zysk z dziatalno$ci handlowej. W celach podatkowych kwota ta
obliczana jest na zasadzie kwot narostych.

Opodatkowanie tzw. umoéw leasingu operacyjnego i finansowego jest, z punktu wi-
dzenia leasingodawcy, identyczne. Dopiero z punktu widzenia leasingobiorcy widoczne
sa rozne skutki podatkowe umoéw leasingu finansowego i operacyjnego.

W przypadku leasingu operacyjnego w celach podatkowych catoé¢ zobowiazan z
tytutu oplat leasingowych odejmowana jest od dochodu leasingobiorcy do opodatkowa-
nia. Zwykle oplaty leasingowe sg alokowane w okresach rozliczeniowych na zasadzie
kwot narostych. Prawo do uwzglgdniana amortyzacji srodkéw (zmniejszania podstawy
opodatkowania) posiada leasingodawca.

Inaczej wygladaja skutki podatkowe w przypadku leasingu finansowego z opcjq za-
kupu, gdzie opcja zakupu moze zostaé wypowiedziana — skutki, okreslone w SP3/91, za-
leza od tego, czy leasingobiorca stosuje standardy rachunkowosci SSAP21. Jesli tego nie
robi, a oplaty leasingowe przypisane sa do poszczegdlnych okresédw rozliczeniowych, to
nalezy — zgodnie z zasada przyrastania — 0dja¢ od przychodéw pelng kwotg optat leasin-
gowych za dany okres. Jesli nie jest stosowana zasada przyrastania wynikajaca ze stan-
dardow SSAP21, to przyznaje sie podatnikowi obnizke podatku na tzw. bazie
przeliczenia oplat. Obnizka kwoty podatku jest przyznawana z uwzglednieniem zardw-
no optat przypisanych do danego okresu rozliczeniowego, zgodnie z SSAP21, jak i pra-
widlowo obliczonej amortyzacji przedmiotu leasingu, ktora jest uwzgledniana w
rachunku strat i zyskow za ten okres [Fink 2004, s. 121; http://www.fla.org.uk;
http://www.leaseeurope.org].

W odniesieniu do uméw leasingu finansowego z opcjq zakupu, ale bez mozliwosci wypo-
wiedzenia tej opcji, stosuje si¢ zasady analogiczne jak w przypadku umdw sprzedazy ratal-
nej. Oplaty wnoszone przez nabywce umozliwiaja mu skorzystanie z opcji nabycia
przedmiotu umowy na koniec okresu obowigzywania umowy po cenie umownej. Zatem w
umowach sprzedazy ratalnej ekonomiczna wlasno$¢ przedmiotu umowy nalezy do nabywcey
(leasingobiorcy), a nie do sprzedajacego (leasingodawcy). W prawie zwyczajowym Wiel-
kiej Brytanii od dawna obowiazuje zasada, ze w takich sytuacjach kwota rat placonych przez
leasingobiorce musi by¢ podzielona pomiedzy raty kapitatowe wnoszone w celu uzyskania
prawa wlasnosci do przedmiotu umowy (analogicznie jak w Polsce przy leasingu tinanso-
wym) oraz oplaty za uzytkowanie w okresie poprzedzajacym realizacje opcji wykupu, ktére
stanowig koszty uzyskania przychodu. Zatem leasingobiorca nabywca uzyskuje prawo do
zmniejszenia dochodu do opodatkowania, ale kwota obnizki dochodu obliczana jest od
sumy rat kapitalowych objetych umowa juz od momentu rozpoczecia uzytkowania przed-
miotu umowy w celu jego dziatalno$ci [Fink 2004, s. 123; http://www.fla.org.uk;
http://www leaseeurope.org). Oplata za nabycie konicowe przedmiotu leasingu po zakoricze-
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niu trwania umowy leasingu nie stanowi od 1 stycznia 1996 r. w Wielkiej Brytanii kosztow
uzyskania przychodu, gdyz koszt przedmiotu leasingu w peinej wysokosci podlega amorty-
zacji (zmniejszeniu podstawy opodatkowania) u leasingobiorcy.

Nalezy takze podkresli¢, iz przy leasingu odpisy amortyzacyjne uwzgledniane w ra-
chunkowosci, nie sa uwzglednianie w celach podatkowych. W celach podatkowych bowiem
przyznawane jest tzw. prawo dokonania zmniejszenia podstawy opodatkowania jako usta-
wowo okreslony procent od kwalifikowanych naktadéw na zakup maszyn i urzadzen, bu-
dynkéw przemystowych i innych dobr przewidzianych ustawq (por. tab. 4). Ustawowe
Zmniejszenie podstawy opodatkowania na ogoét jednak pokrywa si¢ z podstawowymi staw-
kami amortyzacyjnymi, tylko w przypadku débr produkcyjnych podlegajacych szybkiemu
zuzyciu sa one podwyzszane, co ma stanowic swoista zachete dla inwestorow. Wyzsze zas
stawki zmniejszen — siggajace 100% kosztu nabycia w pierwszym roku — przyznawane sa w
odniesieniu do budynkoéw znajdujacych sie na okreslonych obszarach, uznanych jako ,,strefy
ekonomiczne”, oraz w odniesieniu do naktadéw na badania naukowe i rozwdg;.

Tabcla 4. Przeglad ustawowo okreslonych stawek przyznawanych zmnicjszen dochodu do opodatkowania
w Wielkiej Brytanii w przypadku wykorzystania leasingu

Wyszczegolnienie % | Metoda

Maszyny i urzadzenia 25 SR
Maszyny i urzadzenia oddane w leasing zagraniczny 10 SR
Pojazdy silnikowe (maks. zmniejszenie — 3000 funtow rocznie) 25 SR
Inne pojazdy 25 SR
N())we budynki przemyslowe i hotele (zbudowane po 5 listopada 1962 r., z wylaczeniem grun- 4 I

tu

Inne budynki przemystowe (zbudowane przed 5 listopada 1962 r., z wylaczeniem gruntu) 2 L
Budynki rolne (z wylaczeniem gruntu) 4 L

Metoda: SR - saldo redukowane. L — liniowa

Uwaga: Przy oddaniu dobra w leasing osobie wykorzystujacej to dobro w dzialalnosci gospodarczej, prowadzo-
nej poza UK, slosowanie zmniejszen na podstawie nakladoéw kapitalowych poniesionych po 31 marca 1996 r.
jest w wigkszosci przypadkéw albo ograniczone do 10% rocznej redukgji salda, albo zabronione. Limit 10%
kosziu nabycia zasadniczo stosowany jest w przypadkach, gdy w dowolnym momencic okreslonego okresu (10
lat od pierwszego uzycia lub 4 lata, jesli dobro wykorzystywane jest w kwalifikowanym celu) dobro zoslanie od-
dane w leasing zagraniczny osobie nie posiadajacej sicdziby i nie prowadzacej dzialalnosci gospodarczej w UK
albo nie podlegajacej opodatkowaniu w UK. Dodatkowe zmniejszenie dochodu do opodatkowania jest przyzna-
wane w wysokosci jedynie 10% kosztu nabycia w odnicsieniu do débr oddanych w leasing brytyjskim oddzialom
firm zagranicznych, ktére pomimo technicznego objecia ich brytyjskim systemem podatkowym faktycznie nie sg
zobowiazane do optacania podatkow w zwiazku z umowami o unikanie podwdéjnego opodatkowania. W niekto-
rych okolicznosciach niec ma mozliwo$ci uzyskania zmnicjszenia dochodu do opodatkowania od dobr oddanych
w leasing poza UK, np. jesli okres leasingu jest dtuzszy niz 13 la, jesli leasing straci waznosé lub jesli poszcze-
golnc okresy leasingowe rozdzielone sg przerwa przekraczajaca jeden rok.

Zrédto: [Fink 2004, s. 117; http://www.fla.org.uk; http:/www.leasecurope.org].
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Analiza poréwnawcza regulacji podatkowych umoéw leasingowych na gruncie po-
datkéw dochodowych w Niemczech i Wielkiej Brytanii pozwala wskazac¢ nastgpujace
réznice i podobienstwa:

1. W obu krajach stosowane sa rézne kryteria podzialu uméw leasingowych, a co si¢
ztym wiaze — dany typ umowy ma z gory okreslone cechy. Tym samym umowa leasingu
uznana za leasing operacyjny w Wielkiej Brytanii nie musi by¢ uznana za umowe leasin-
gu operacyjnego w Niemczech, i odwrotnie.

2. Generalnie skutki podatkowe umoéw leasingu w obu krajach zaleza od zaliczenia
przedmiotu leasingu do majatku leasingodawcy badz leasingobiorcy. Konsekwencja ta-
kiego samego kryterium wyznaczenia skutkow podatkowych sprawia, iz ogdlne zasady
opodatkowania, a w szczegélnosci klasyfikacja poszczegdlnych strumieni wplywow i
wydatkow z tytutu leasingu do kosztow i przychodow, na gruncie podatku dochodowego
okazuja si¢ zblizone, cho¢ nie s jednolite.

3. W ramach umoéw leasingu operacyjnego i finansowego mozna w obu krajach mé-
wié o tzw. typach umowy leasingu operacyjnego lub finansowego; woéwczas to w odnie-
sieniu do poszczegdlnych typow umdéw zauwaza si¢ réznice w skutkach podatkowych
wynikajace z przepisow szczegélowych. Wyjatki i odrebne zasady czgsto wprowadzaja
szereg skomplikowanych zasad szczegdlnych, np. w Wielkiej Brytanii skutki podatko-
we umow leasingu finansowego roznia si¢ w zaleznosci od tego, czy istnieje mozliwosé
wypowiedzenia opcji zakupu oraz czy podatnik stosuje system rachunkowos$ci SSAP21 i
tzw. baze przeliczania oplat. Podobnie system praw do zmniejszania podstawy opodat-
kowania, ktory nie jest w Wielkiej Brytanii tozsamy z zasadami amortyzacji, oznacza, ze
leasingobiorcy muszg prowadzi¢ odrebne ewidencje rachunkowg i podatkowa.

4. Oba kraje stosujg preferencje podatkowe, ktére maja pobudzi¢ podmioty gospo-
darcze do wykorzystania leasingu dzigki mozliwosci uzyskania ,korzysci podatko-
wych”, wynikajace z obnizenia podstawy opodatkowania. W Niemczech preferencje te
przejawiajq si¢ w mozliwosci zawierania umoéw z tzw. klauzula odnawialnosci (zapew-
nia to firmie staly dostgp do maszyn i urzadzen nowoczesnej technologii) z jednoczes-
nym zachowaniem ulg podatkowych. Mozliwe jest zawieranie umow leasingowych
zardwno o petnej, jak i o czgs$ciowej splacie wartosci przedmiotu leasingu, gdzie odpo-
wiednio skalkulowane, wysokie raty leasingowe stanowig w catosci koszt podatkowy.
Podatnik, zmniejszajac dochod do opodatkowania, a tym samym stan zobowigzan po-
datkowych, moze wygenerowaé znaczne oszczgdnosci podatkowe. Ponadto stosuje sie
dodatkowe premie amortyzacyjne przy okreslonych przedmiotach uméw leasingu,
wplywajac w ten sposob na kierunek inwestycji i promujac np. inwestycje produkcyjne,
ekologiczne. Z kolei w Wielkiej Brytanii promuje si¢ wykorzystanie leasingu do finan-
sowania nabycia débr produkcyjnych podlegajacych szybkiemu zuzyciu poprzez
podwyzszenie stawek zmniejszania podstawy opodatkowania, siggajacych nawet 100%
kosztu nabycia w pierwszym roku, w odniesieniu do budynkéw znajdujacych sie w ,,stre-
fach ekonomicznych” oraz w odniesieniu do naktadéw na badania naukowe i rozwoj.
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Reasumujac, warto wskazad takze elementy regulacji podatkowych obowiazujacych
w Niemczech i Wielkiej Brytanii, ktére zdaniem autorki, mogtyby zosta¢ zaaplikowane
na grunt polskiej regulacji. Na poczatku zauwazy¢ nalezy, iz ogdlna klasyfikacja kosz-
tow i przychodow w ramach leasingu operacyjnego i finansowego w Polsce jest zblizona
do zasad obowigzujacych w Niemczech, o skutkach za$ podatkowych uméw leasingu
zarowno w Polsce, jak i w obu omawianych krajach decyduje zaliczenie przedmiotu le-
asingu do majatku leasingodawcy lub leasingobiorcy. Jednakze to, co réznicuje konku-
rencyjno$¢ leasingu w Polsce i analizowanych krajach, to cechy umowy leasingowe;j,
warunki ogélne i kryteria zaliczania uméw do leasingu operacyjnego i finansowego. Po-
nadto duza elastyczno$é oferty i organdéw podatkowych, ktore reguluja i dostosowuja
przepisy do zmieniajacej sie sytuacji gospodarczej Niemiec czy Wielkiej Brytanii, daja
im mozliwo$¢ uzyskania przewagi konkurencyjnej. Warto podkresli¢, ze w obu analizo-
wanych krajach unijnych nie ma, w odréznieniu od Polski, zadnych ograniczen odnosnie
do przedmiotu leasingu czy wielokrotnego zawierania uméw leasingu; suma oplat le-
asingowych nie musi w pelni pokrywaé ceny nabycia przedmiotu leasingu — wymienio-
ne tu elementy sprawiaja, iz konkurencyjnos$¢ leasingu w Polsce jest, zdaniem autorki,
nizsza niz w analizowanych krajach Unii Europejskie;j.

Warto byloby wiec wzorem niemieckim umozliwi¢ zawieranie umowy leasingu,
ktdrej suma rat leasingowych nie pokrywa wartosci poczatkowej przedmiotu leasingu,
tzw. umowy z cze$ciowa splata, oraz zawieranie umow z klauzula odnawialnosci, np. w
razie pojawienia si¢ nowszego typu maszyny, urzadzenia, tak by zapewnic przedsigbior-
com dostep do nowoczesnej technologii. W Polsce obowiazujacy wymog, by suma optat
leasingowych w umowach leasingowych byla co najmniej réwna wartosci nabycia
przedmiotu leasingowego, stanowi ograniczenie dla zawierania umow krétkotermino-
wych, stad po wejsciu Polski do Unii Europejskiej coraz czgéciej przedstawiciele srodo-
wiska leasingowego informujgq o zawieranych umowach leasingu zagranicznego w
niemieckich firmach leasingowych. Dodatkowa zacheta do zawierania uméw leasingu
w Niemczech jest nizsza stawka podatku VAT,

Ponadto dobrym rozwiazaniem z punktu widzenia pobudzenia inwestycji w okreslo-
ne §rodki trwate (np. maszyny i automaty produkcyjne o szybkim zuzyciu moralnym, in-
westycje ekologiczne, high technology) wydaje si¢ stosowanie zachet podatkowych,
m.in. zwigkszone (przyspieszone) odpisy amortyzacyjne. Strony transakcji powinny
mie¢ mozliwos¢ stosowania amortyzacji przyspieszonej, przy czym zdaniem autorki na-
lezy ustali¢ maksymalne wskazniki przyspieszenia amortyzacji i zréznicowac tzw. pod-
stawowe okresy umow w zaleznosci od przedmiotu umowy, aby umozliwi¢ pozytywne
proinwestycyjne oddzialywanie leasingu. Wskazujac na przedstawione rozwiazania,
warto podkreslié, iz rozwiazania te, stosowane powszechnie w krajach Unii Europej-
skiej, m.in. w Niemczech, Hiszpanii, przyniosty wzrost wykorzystania ustug leasingo-
wych. Rozwazajac ich wykorzystanie w skali makroekonomicznej, zauwazy¢ nalezy, iz
nie powoduja one radykalnego obnizenia dochodéw budzetowych ze wzgledu na zanize-
nie podstawy opodatkowania, gdyz zostanie to zrekompensowane wzrostem podatku
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dochodowego od zwigkszonego zysku u finansujacego. Ponadto korzystajacy w dal-
szym okresie trwania umowy bedzie, na skutek przyspieszonego umorzenia przedmiotu
leasingu, placit wyzsze podatki, i to zdwoch powoddw: koszty uzyskania przychodu nie
beda obejmowaé amortyzacji przedmiotu leasingu, zysk zas$ ogétem wzroénie dzieki
wykorzystaniu przedmiotu leasingu. Rozwiazanie amortyzacji przyspieszonej jest row-
niez bezpieczniejsze z punktu widzenia impulsu inflacyjnego niz np. obnizanie stopy
procentowej.

Warto wigc przy rosnacej konkurencji i wysokich potrzebach inwestycyjnych go-
spodarki polskiej stworzy¢ polskim przedsigbiorcom podobne i réwnie elastyczne wa-
runki korzystania z leasingu jak w innych krajach unijnych.
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INCOME TAX CHARGES IN GREAT BRITAIN AND GERMANY

Summary

Leasing is one of the forms of investment financing, which has not been sufficiently appreciated in Poland.
The opportunity to make use of tax benefits is one of the factors that encourage one to use leasing. The aim of
the article is to present tax regulations concerning leasing contracts in the scope of income tax applied in Great
Britain and Germany. The level of investment financing through leasing amounted in 2004 in Great Britain to
24.5 %, in Germany to 17.1%, while in Poland it only exceeded 10%. The analysis was also performed to show
whether there are such solutions in the presented regulations, the application of which could stimulate leasing
use in Poland and encourage foreign investors to conclude leasing contracts with Polish leasing companies.
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