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Ewa Minska-Struzik

Uniwersytet Ekonomiczny w Poznaniu

KONKURENCYJNOSC' POLSKIEGO EKSPORTU
PRODUKTOW WYSOKIEJ TECHNIKI

Streszczenie: Celem artykutu jest ustalenie pozycji Polski w §wiatowym i unijnym eksporcie
produktow high-tech. W pierwszej czesci opracowania, biorgc pod uwage dostepnos$é danych
zapewniajacych mozliwo$¢ dokonywania poréownan pomiedzy gospodarkami, zdefiniowano
pojecie konkurencyjnosci eksportu produktow wysokiej techniki i wskazano najwazniejsze
jej miary. Do analizy empirycznej, ktorej wyniki przedstawiono w kolejnych czgsciach arty-
kutu, wykorzystano dane z bazy COMEXT Eurostatu na pigciocyfrowym poziomie dezagre-
gacji wedtug SITC Rev. 31 4.

Stowa kluczowe: handel zagraniczny, produkty wysokiej techniki, konkurencyjnosc.

1. Wstep

Nie ulega watpliwos$ci, ze innowacyjno$¢, pojmowana jako zdolnos¢ do kreowania
1 wdrazania nowych rozwigzan technologicznych, stanowi obecnie podstawe kon-
kurencyjnosci gospodarek, branz i przedsiebiorstw. Jakkolwiek dziatalno$¢ inno-
wacyjna jako taka (mierzona m.in. wysoko$cig naktadéow na badania i rozwoj oraz
liczba patentow) skoncentrowana jest wcigz w relatywnie nielicznej grupie krajow,
to korzysci z niej ptynace, widoczne np. w zdecydowanie bardziej rownomiernym
rozkladzie statystyk produktywnos$ci, ujawniaja si¢ w skali ogdlnoswiatowej. Za-
wrotne wprost tempo dyfuzji wiedzy ponad granicami sktania do intensyfikacji ba-
dan nad kanalami jej transferu, sposrod ktorych na plan pierwszy wysuwa si¢ han-
del zagraniczny. Wyniki licznych studiow empirycznych publikowanych ostatnio
w Swiatowej literaturze przedmiotu przypisuja co najmniej potowe efektow spillover
(przenikania technologicznego) importowi wiedzy ucielesnionej w produktach'. Po

! Zobacz m.in. D. Coe, E. Helpman, International R&D Spillovers, ,,European Economic Review”
1995, vol. 39, s. 859-887; T. Bayoumi, D. Coe, E. Helpman, R&D Spillovers and Global Growth,
,.Journal of International Economics” 1999, vol. 47(2), s. 399-428; W. Keller, Are International R&D
Spillovers Trade-Related? Analyzing spillovers among randomly matched trade partners, ,,European
Economic Review” 1998, vol. 42; W. Keller, Geographic localization of international technology diffu-
sion, ,,American Economic Review” 2002, vol. 92(1), s. 120-142; J. Eaton, S. Kortum, 7rade in Capital
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stronie wywozu dowodzi si¢, ze handel zagraniczny oddzialuje na proces dyfuzji
technologii 1 stymuluje wzrosty produktywnos$ci poprzez efekty uczenia si¢ przez
eksport (learning by exporting)*.

Wobec wyraznych wskazan na waznos¢ kanatu handlowego w mi¢dzynarodo-
wym transferze technologii warto blizej przyjrze¢ si¢ uczestnictwu Polski w §wiato-
wych obrotach produktami high-tech. Celem niniejszego artykutu jest ocena miejsca
Polski w $wiatowym i unijnym eksporcie produktow wysokiej techniki, jak rowniez
charakterystyka tendencji rozwojowych w wywozie poszczegdlnych kategorii oma-
wianych wyrobow.

2. Kategorie produktow wysokiej techniki

W analizach przemystu wysokiej techniki, zgodnie z zaleceniami OECD?, stoso-
wane s3 dwa podejscia: wedhug dziedzin (metoda branzowa) lub wedlug wyrobow
(metoda produktowa). W podejs$ciu dziedzinowym branze wysokiej techniki wyod-
rebnia si¢ na podstawie intensywnosci dziatalno$ci badawczo-rozwojowej (B+R),
kalkulowanej jako stosunek naktadéw na B+R do wartosci dodanej w danej branzy*.
Wykorzystane w niniejszym artykule drugie podejscie — wedtug wyroboéw — opra-
cowano jako uzupehniajace wzglgdem metody dziedzinowej. Jest ono szczegdlnie
przydatne do analiz strumieni handlu migdzynarodowego i bazuje na klasyfikacji
wyrobow wedhug Miedzynarodowej Standardowej Klasyfikacji Handlu (SITC).
Produkty wysokiej techniki identyfikowane sa na podstawie stosunku naktadéw na
dziatalno$¢ B+R do wartosci sprzedazy oraz opinii ekspertow. W podejsciu wedtug
wyrobow wyroznia si¢ dziewie¢ grup produktow, ktorych szczegdtowy wykaz na
pieciocyfrowym poziomie dezagregacji wedtug SITC Rev.4 zawiera tabela 1.

Goods, ,,European Economic Review” 2001, vol. 45(7), s. 1195-1235. Szczegdtowy przeglad wynikow
wymienionych i innych studiow empirycznych zawiera praca E. Minska-Struzik, Handel zagranicz-
ny, [w:] Skutki zagranicznych szokow technologicznych dla polskiej gospodarki, red. T. Rynarzewski,
S. Truskolaski, PWE, Warszawa 2010. Studium dla Polski znajduje si¢ w pracy E. Minska-Struzik,
S. Truskolaski, Import-Based Technology Shocks: Evidence from Poland, International Trade and Fi-
nance Association Conference Papers. 19th International Conference Working Papers, Working Paper
10, July 2009; Virtual Proceedings at http:// services.bepress.com/itfa/19th/art10.

2 Syntetyczny przeglad wynikow roznych prac empirycznych nad efektami uczenia si¢ przez ek-
sport zawieraja prace R.A. Lopez, Trade and growth: Reconciling the macroeconomic and microeco-
nomic evidence, ,,Journal of Economic Surveys” 2005, vol. 19(4), s. 623-648, oraz J. Ciuriak, Learning
by Exporting: A Working Hypothesis (January 2012), http://dx.doi.org/10.2139/ssrn.1926811.

3 T. Hatzichronoglou, Revision of the High- Technology Sector and Product Classification, OECD
Science, Technology and Industry Working Papers 1997/02.

4+ OECD wskazuje na pigé takich dziedzin wg klasyfikacji NACE. Sg to: produkcja wyrobow far-
maceutycznych (kod 24.4), produkcja maszyn biurowych i komputeréw (kod 30), produkcja sprzetu
i urzadzen radiowych, telewizyjnych i komunikacyjnych (kod 32), produkcja instrumentéw medycz-
nych, precyzyjnych i optycznych, zegarow i zegarkow (kod 33) oraz produkcja statkow powietrznych
i kosmicznych (kod 35.3).
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Tabela 1. Kategorie produktow wysokiej techniki wg SITC Rev. 4 (od 2007 r.)

Kategoria produktow SITC Rev.4

Sprzet lotniczy 792.1+792.2+792.3 +792.4 +792.5+792.91 +792.93 + 714 (-714.89 —
714.99) +874.11

Komputery 751.94 + 751.95 + 759.97 + 752

i maszyny biurowe

Elektronika 763.8 +763.31 + 764 (=764.93 —764.99) + 772.2 + 772.61 + 773.18 +

i telekomunikacja 776.25+776.27 +776.3 + 776.4 + 776.8 + 898.44 + 898.46

Srodki 5413 +541.5+541.6 + 542.1 + 542.2

farmaceutyczne

Aparatura naukowo- | 774 + 871 + 872.11 + 874 (—874.11 — 8§74.2) + 881.11 + 881.21 + 884.11 +

-badawcza 884.19 + 899.6 (—899.65 — 899.69)

Maszyny elektryczne | 778.7 + 778.84 + 778.6 (—778.61 — 778.66 — 778.69)

Chemikalia 522.22 +522.23 +522.29 + 522.69 + 525 + 531 + 574.33 + 591

Maszyny 714.89 +714.99 + 718.7 +728.47 + 731.1 + 731.31 + 731.35 + 731.42 +

nieelektryczne 731.44 +731.51 +731.53 + 731.61 + 731.63 + 731.65 + 733.12 + 733.14 +
733.16 +735.9 +737.33 + 737.35

Uzbrojenie 891

Zrédto: opracowanie wilasne na podstawie ‘High-technology’aggregation based on SITC Rev. 4, http:/
epp.eurostat.ec.europa.eu/statistics_explained/index/php/Hihg-tech_statistics.

Praktycznym problemem w zastosowaniu podej$cia produktowego do analiz
z wykorzystaniem dtuzszych szeregéw czasowych jest dokonana niedawno zmiana
klasyfikacji SITC. Dane dotyczace wartosci strumieni eksportu i importu do roku
2006 publikowane byty zgodnie z klasyfikacja SITC Rev. 3, a od roku 2007 podaje
si¢ je wedlug klasyfikacji SITC Rev. 4. Réznice migdzy klasyfikacjami sg szcze-
g6lnie wyrazne w odniesieniu do komputeréw i maszyn biurowych oraz elektroniki
i telekomunikacji. Poniewaz obie grupy produktow tacznie stanowia 2/3 swiatowego
handlu w obszarze produktow high-tech, pordbwnania wartosci strumieni handlu wy-
robami wysokiej techniki sprzed i po 2007 r. nalezy traktowac z pewna ostroznoscia.

3. Pojecie i miary konkurencyjnosci eksportu wysokiej techniki

Pojecie konkurencyjnosci nie ma jednej uniwersalnej definicji. Mnogos¢ réznych
uje¢ wynika przede wszystkim stad, ze analiz¢ i oceng konkurencyjnosci prowa-
dzi si¢ na réznych poziomach gospodarki (mikro, mezo, makro i mega) i na kaz-
dym z nich dekompozycja omawianego poj¢cia przebiega inaczej. Zrdznicowane
podejscie zar6wno do definiowania, jak i metodologii analiz wynika takze z nurtu
teoretycznego, w ramach ktorego operuja poszczeg6lni badacze’. Peten przeglad al-

5 Konkurencyjno$¢ wywodzi si¢ z co najmniej trzech grup teorii ekonomicznych — teorii handlu
migdzynarodowego, teorii wzrostu gospodarczego oraz tzw. business school.
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ternatywnych koncepcji nie jest w tym miejscu ani mozliwy, ani zasadny. W dalsze;j

czescei artykutu uwaga zostanie skupiona na makrokonkurencyjnosci, w ktorej defi-

niowaniu wigkszo$¢ badaczy odwotuje si¢ do wynikdéw handlu zagranicznego.

W pracach empirycznych podstawowymi miarami oceny konkurencyjnosci od-
noszacej si¢ do handlu z zagranica sa wskazniki sytuacji w handlu (m.in. warto$¢ ob-
rotow i ich saldo, udzial w $wiatowym eksporcie i imporcie), wskazniki specjalizacji
oraz relacje cenowo-kosztowe®. W niniejszym opracowaniu do oceny konkurencyj-
nosci eksportu produktow wysokiej techniki, kierujac si¢ dostepnoscia danych oraz
jakos$cia poszczegolnych wskaznikdw, wykorzystano takie miary, jak:

e udzial procentowy w $Swiatowym eksporcie i imporcie produktow wysokiej
techniki (udziat eksportu/importu kraju k£ w §wiatowym eksporcie/imporcie pro-
duktow wysokiej techniki ogdtem oraz w ramach poszczegolnych grup towaro-
wych),

* saldo w handlu high-tech,

» wskaznik pokrycia importu eksportem (wyrazona w postaci indeksu relacja war-
tosci eksportu do wartosci importu),

* udziat handlu high-tech w catkowitych obrotach handlowych kraju,

* dynamika eksportu high-tech w relacji do dynamiki importu high-tech,

* dynamika eksportu high-tech w relacji do tempa wzrostu §wiatowego importu
produktow wysokiej techniki,

» skorygowany indeks ujawnionej przewagi komparatywnej (réznica migdzy
udziatem grupy towarowej i w eksporcie i jej udziatem w imporcie)’.

Przyjeto, ze handel w obszarze wyrobow wysokiej techniki mozna uzna¢ za
konkurencyjny, jesli jego udzial w catkowitych obrotach handlowych z zagranica
ro$nie, dynamika wywozu jest dodatnia i wyzsza od tempa wzrostu §wiatowego im-
portu, a w przekroju poszczegdlnych grup produktéw ujawniona zostaje przewaga
komparatywna. Biorac pod uwage role importu wyrobow high-tech w budowaniu
potencjatu konkurencyjnego gospodarki, w ocenie konkurencyjnosci handlu pro-
duktami wysokiej techniki wicksze znaczenie od absolutnej wysokosci salda ma
wzrost pokrycia importu eksportem.

Do pomiaru wykorzystano dane z bazy COMEXT Eurostatu. Analizy dotyczace
udziatow Polski i innych eksporterow w swiatowym wywozie produktéw wysokiej

¢ A. Wziatek-Kubiak, Miedzynarodowa specjalizacja a konkurencyjnosé, ,,Ekonomista” 2001,
nr 4, oraz A. Zielinska-Glebocka, Potencjal konkurencyjnosci przemystu w warunkach integracji —
przeglgd problemow, [w:] Potencjal konkurencyjny polskiego przemystu w warunkach integracji euro-
pejskie], red. A. Zielinska-Glebocka, Wyd. Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 2005, s. 13-26.

7 Wskaznik ten zostal zaproponowany przez Nevena jako alternatywa dla wskaznika ujawnionej
przewagi komparatywnej (RCA) Balassy. Zob. D. Neven, Trade Liberalisation with Easter Nations:
How sensitive?, CEEPR Discussion Paper, no. 1000, London 1995. Krytyke klasycznego wskaznika
RCA w polskim pismiennictwie zawiera praca M. Olczyk, Konkurencyjnos¢: Teoria i praktyka na przy-
kladzie polskiego eksportu artykutow przemystowych na unijny rynek w latach 1995-2006, CeDeWu,
Warszawa 2008, s. 62.
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techniki oraz ksztaltowania si¢ dynamiki obrotow na tle ogélnoswiatowych tenden-
cji konczag si¢ na roku 2009, gdyz na dzien zamknigcia niniejszego opracowania
bardziej aktualne dane na poziomie globalnym nie byty dostepne. Analizy dotyczace
eksportu w przekroju produktow oraz poréwnan wylgcznie z partnerami z UE prze-
prowadzono, wykorzystujac dane z uwzglednieniem roku 2010.

4. Miejsce Polski w Swiatowym
i unijnym eksporcie wysokiej techniki

W Scistej czotdwce rankingu najbardziej znaczacych eksporterow produktow high-
-tech znajduja si¢ doktadnie te same panstwa, ktdre konstytuujg czotdwke rankin-
gu najwickszych eksporteréw dobr przemystowych na §wiecie, a wigc Chiny, USA
i Niemcy. Przodujaca pozycja Chin w zestawieniu nie dziwi, jednak warto dodac,
ze liderem w eksporcie produktow wysokiej techniki Panstwo Srodka stato sie juz
w roku 2006, podczas gdy czotowa lokate w rankingu najwigkszych eksporterow
na $wiecie osiagneto dopiero w roku 2010, co wskazuje, ze dynamika chinskiego
wywozu high-tech jest jeszcze bardziej imponujgca od tempa wzrostu catkowitego
eksportu.
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Rys. 1. Ranking 30 najwigkszych eksporterow produktéw wysokiej techniki (% $wiatowego eksportu
high-tech, 2009 1.)

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych z bazy COMEXT Eurostatu.

Polski eksport wysokiej techniki, wart w 2009 r. niespetna 5,6 mld EUR, stano-
wit 0,4% $wiatowego eksportu omawianych produktow — ponad potowe mniej niz
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udziat naszego kraju w $wiatowym eksporcie dobr przemystowych. Daje nam to
trzydzieste miejsce w rankingu eksporterow high-tech, w ktorym sposrod nowych
panstw cztonkowskich UE wyprzedzajg nas Wegry (0,94% 1 miejsce 21 w rankingu)
oraz Czechy (0,87% 1 miejsce 22). Wymienione gospodarki odznaczaja si¢ takze
znacznie wyzszym udziatem eksportu produktow wysokiej techniki w catkowitym
eksporcie. Na Wegrzech przekracza on 22%, a w Czechach 15%, podczas gdy w Pol-
sce nie sigga nawet 6%. Jest to wskaznik o potowe nizszy niz $rednia dla wszystkich
nowych cztonkéw UE.

Pozytywnie mozna oceni¢ dynamike wywozu omawianych wyrobow. Od po-
czatku ubieglej dekady srednie roczne tempo wzrostu eksportu high-tech ksztaltuje
si¢ na poziomie okolo 27%. Polska utrzymuje nieprzerwanie dodatnie przyrosty eks-
portu produktow wysokiej techniki, ktore udato si¢ zachowac nawet w kryzysowym
2009 r., gdy wartos¢ catkowitego wywozu gwaltownie si¢ skurczyta. W UE podobne
wskazniki tempa wzrostu obrotow high-tech w 2009 r. odnotowano jeszcze w Rumu-
nii, a w skali $wiata w krajach Azji Potudniowo-Wschodniej. Niestety mimo impo-
nujacej dynamiki obrotow eksportowych produktami high-tech wyraznie nizsze war-
tosci wywozu nie gwarantuja Polsce mozliwosci szybkiego dogonienia liderow UE.

W rankingu importeréw produktow high-tech Polska zajmuje 25 miejsce z udzia-
fem w §wiatowym imporcie na poziomie 0,9%. Wyraznie wyzsze wartosci przywozu
decyduja o znaczacym deficycie w handlu omawianymi produktami. Deficyt dla
Polski jest najwigkszy sposrod wszystkich nowych panstw cztonkowskich Unii
Europejskiej — UE12 (ponad 7 mld EUR w 2009 r.), a w catej Unii pod wzglgdem
deficytu wyprzedzaja nas jedynie Hiszpania i Wlochy.

Jakkolwiek ksztattowanie si¢ salda w obrotach handlowych daje podstawy do
wstepnego okreslenia pozycji konkurencyjnej gospodarki, to bardziej no$nym in-
formacyjnie narzedziem oceny konkurencyjnosci jest wskaznik pokrycia importu
eksportem (tab. 2). Przyjmuje on wartosci wigksze od 100 wowczas, gdy saldo jest
dodatnie, a mniejsze, gdy bilans handlowy w okreslonej grupie produktowej zamyka
si¢ deficytem. Stosujac wskaznik pokrycia, obok prostej analizy ksztattowania si¢
sald, otrzymujemy dodatkowg informacj¢ o relatywnej réznicy pomiedzy ekspor-
tem 1 importem, co w sytuacji duzych rozbieznosci w warto$ciach handlu pomigdzy
krajami jest cenniejsze niz absolutna wysoko$¢ deficytu lub nadwyzki. Wskaznik
pokrycia importu eksportem dla Polski ksztaltuje si¢ na poziomie nieco ponad 44%.
Wazne jest jednak, ze w calej ubieglej dekadzie systematycznie rdst, poprawiajac
si¢ 0 30 punktow procentowych. Mozna na tej podstawie wnioskowaé o poprawie
konkurencyjnosci Polski w handlu produktami wysokiej techniki, pomimo znaczg-
cego ujemnego salda®. Daleko nam jednak jeszcze do Czech, dla ktorych wskaznik

8 Deficyty w obrotach produktami wysokiej techniki Portugalii i Grecji sg w ujgciu warto$ciowym
o potowe mniejsze niz dla Polski, jednak wskazniki pokrycia importu eksportem w tych krajach sa
daleko nizsze. Potwierdza to konieczno$¢ relatywnego ujmowania deficytu w obrotach handlowych
w ocenie konkurencyjnosci eksportu.
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pokrycia importu eksportem przekracza 90%, czy Wegier, ktore dzigki nadwyzce
w obrotach omawianymi wyrobami maja wskaznik pokrycia na poziomie 120%.

Tabela 2. Wskazniki pokrycia importu eksportem — Polska na tle panstw UE12

Kraj 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009
Bulgaria 172 | 13,9 | 254 | 262 | 239 | 245 | 30,6 | 32,6 | 345 | 438
Czechy 50,6 | 559 | 73,77| 756 | 814 | 857 | 89,1 94,6 | 96,7 | 94,4
Cypr 3,8 4,2 2,6 39| 27,7 | 54,1 | 409 | 333 | 44,0 | 44,7
Estonia 112,9 | 107,6 | 47,5 | 522 | 543 | 52,6 | 574 | 67,6 | 734 | 725
Litwa 25,8 | 25,7 | 203 | 274 | 255 | 30,0 | 489 | 76,4 | 98,5 | 957
Lotwa 15,2 15,1 15,1 18,0 | 244 | 265 | 298 | 354 | 412 | 587
Malta 101,3 | 111,9 | 121,1 | 106,8 | 118,3 | 104,8 | 102,9 | 114,9 | 103,8 | 92,4
Polska 14,5 16,6 16,7 | 20,9 | 224 | 272 | 294 | 27,7 | 353 | 443
Rumunia 283 | 33,9 | 229 | 251 | 228 | 23,0 | 262 | 239 | 36,7 | 57,0
Stowenia 43,5 | 52,1 549 | 643 | 56,6 | 568 | 63,7 | 623 | 673 | 725
Stowacja 32,5 | 31,0 | 258 | 355 | 42,8 | 50,8 | 404 | 46,7 | 509 | 558
Wegry 101,1 | 90,7 | 959 | 100,2 | 97,0 | 92,8 | 112,5 | 111,9 | 117,5 | 119,7
UEI12 55,1 53,6 | 57,7 | 61,6 | 63,1 622 | 674 | 708 | 73,6 | 783
UE15 96,7 | 101,4 | 103,5 | 100,0 | 97,9 | 101,7 | 1053 | 97,0 | 99,4 | 101,3
UE27 94,6 | 98,7 | 100,5 | 97,3 | 952 | 984 | 101,8 | 943 | 96,5 | 98,7

Zrédto: obliczenia i opracowanie whasne na podstawie danych z bazy COMEXT Eurostatu.

Inng zastosowang miarg byto porownanie dynamiki wywozu (w danym roku
wzgledem roku poprzedniego) z dynamika Swiatowego importu Aigh-tech. Obliczo-
ne w ten sposob wskazniki ujawniajg systematyczng poprawe w odniesieniu do wie-
lu nowych cztonkow UE (tab. 3). Ocena Polski przy wykorzystaniu tej miary wy-
pada bardzo korzystnie. W calym badanym okresie wskaznik przyjmowatl wartosci
wigksze od jednosci, co oznacza, ze polski wywdz produktéw wysokiej techniki rost
szybciej niz Swiatowe zakupy tego typu wyrobow. Takg samg tendencje zaobserwo-
wano jedynie dla Chin i Hongkongu. Caty badany okres mozna uzna¢ za bardzo uda-
ny pod wzgledem generowania przyrostow eksportu produktow high-tech w relacji
do dynamiki $wiatowych zakupéw omawianych wyrobow. Ocena jest tym bardziej
pozytywna, jesli dokona si¢ poréwnania z wyzej rozwinigtymi partnerami UE15,
USA i Japonig, dla ktorych przez wigkszos¢ badanego okresu dynamika eksportu
high-trade byta nizsza od dynamiki §wiatowych zakupoéw tych produktow.

Analizujac kierunki strumieni handlu high-tech dla poszczegodlnych panstw
cztonkowskich UE, nalezy odnotowac silne cigzenie gospodarek ku sobie — 65%
eksportu odbywa si¢ w ramach wewnatrzunijnych dostaw towaréw. Nie jest ono
zaskakujace, gdyz wynika z bliskos$ci geograficznej i cztonkostwa w ugrupowaniu,
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Tabela 3. Indeksy dynamiki eksportu Aigh-tech wzgledem dynamiki §wiatowego importu
tych produktéw — Polska na tle panstw UE12

Kraj 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009
Bulgaria 0,966 | 1,239 | 1,610 | 1,316 | 0,943 | 1,213 | 1,324 | 1,252 | 1,170 | 1,050
Czechy 0,899 | 1,457 | 1,550 | 1,117 | 1,287 | 0,884 | 1,191 | 1,365 | 1,137 | 0,933
Cypr 0,603 | 1,550 | 0,836 | 1,201 | 6,186 | 2,808 | 0,553 | 0,684 | 1,447 | 0,912
Estonia 2,700 | 0,770 | 0,593 | 1,101 | 1,155 | 1,219 | 0,877 | 1,059 | 1,033 | 0,753
Litwa 1,327 | 1,495 | 1,013 | 1,450 | 0,990 | 1,364 | 1,563 | 1,825 | 1,161 | 0,702
Lotwa 0,866 | 1,164 | 1,144 | 1,352 | 1,329 | 1,177 | 1,402 | 1,414 | 1,159 | 0,984
Malta 1,187 | 0,729 | 1,073 | 0,959 | 0,910 | 0,765 | 1,167 | 0,934 | 0,858 | 0,829
Polska 1,206 | 1,174 | 1,024 | 1,270 | 1,159 | 1,276 | 1,083 | 1,177 | 1,620 | 1,205
Rumunia 1,669 | 1,276 | 0,751 | 1,198 | 1,020 | 1,086 | 1,303 | 1,084 | 1,787 | 1,403
Stowenia 1,010 | 1,244 | 1,116 | 1,290 | 0,946 | 0,882 | 1,185 | 1,225 | 1,207 | 0,916
Stowacja 0,789 | 1,275 | 0,942 | 1,739 | 1,425 | 1,437 | 1,072 | 1,144 | 1,199 | 1,000
Wegry 1,108 | 1,047 | 1,170 | 1,143 | 1,041 | 0,931 | 1,108 | 1,270 | 1,021 | 0,947
UEI12 1,116 | 1,095 | 1,188 | 1,154 | 1,127 | 0,980 | 1,133 | 1,265 | 1,147 | 0,984
UE15 0,928 | 1,077 | 0,960 | 0,967 | 0,958 | 0,973 | 0,979 | 0,961 | 1,000 | 0,984
UE27 0,932 | 1,078 | 0,967 | 0,975 | 0,966 | 0,973 | 0,988 | 0,980 | 1,012 | 0,984

Zr6dto: obliczenia i opracowanie wiasne na podstawie danych z bazy COMEXT Eurostatu.

a widoczne jest zarowno w catkowitym handlu, jak i w przekrojach poszczegolnych
grup produktowych. Co wazne, w odniesieniu do wyrobow wysokiej techniki cigze-
nie, jakkolwiek takze wystepuje, to jest wyraznie stabsze niz w catkowitym handlu
produktami przemystowymi (58%). Zaobserwowana prawidtowos¢ odnosi si¢ za-
rowno do poziomu UE27, jak i w przekroju grup UE15 wobec UE12. Dla nowych
krajow cztonkowskich handel z unijnymi partnerami pozostaje jednak relatywnie
wazniejszy niz dla ,,starej pietnastki”. Rowniez polski handel w obszarze produk-
tow high-tech dokonuje sie przede wszystkim z unijnymi partnerami (71% eksportu
1 60% importu).

5. Polski eksport wysokiej techniki w przekroju grup produktow

Wiodaca grupe produktowa w polskim eksporcie wysokiej techniki stanowig kom-
putery i maszyny biurowe. Jest to wazna grupa produktowa dla kilku nowych panstw
cztonkowskich, jednak w wiekszosci z nich dominuje eksport w obszarze elektroniki
i telekomunikacji. Dla Polski ,,elektronika i telekomunikacja” to najwazniejsza gru-
pa produktowa po stronie importu, co jest charakterystyczne dla wszystkich (poza
Cyprem) nowych cztonkow.
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Tabela 4. Skorygowane indeksy ujawnionej przewagi komparatywnej — Polska na tle panstw UE12
(2010t

Kraj l:tl; rlchzty Komputery | Elektronika | Farmaceutyki Al; e::jlt:ra hﬁzi{:y Chemikalia r:eslze }123, Uzbrojenie
Bulgaria | 22 8,4 29 4,1 16,2 0.8 -6,6 0,9 0,0
Czechy -0,7 16,6 -10,1 2,7 -3,5 1,1 -2,0 0,8 0,3
Cypr 22,5 -89 25,1 16,9 9,0 0,8 ~1,4 -5,1 ~12,4
Estonia ~14 -5,7 15,5 45 1,7 2,1 -0,2 0,1 3.4
Litwa 2,7 -11,7 20,1 -6,5 —0,7 0,1 23 0,9 0,3
Lotwa 7,5 4,1 0,7 0,3 7,6 0,2 -3,5 0,5 ~1,4
Malta -16,9 33 26,1 2,0 -3,1 -0,6 0,5 0.4 0,1
Polska 8,2 20,3 -8,5 4,7 -12,5 -1,0 2,6 0,3 0,5
Rumunia 1,0 6,7 21,9 7,5 2.4 -0,2 -5,0 -1,1 -0,1
Stowenia 28,9 ~11,4 —~15,5 7,0 2,7 -0,9 -1,9 -2,0 -1,7
Stowacja 0,9 59 16,5 4,5 -15,3 -1,5 -0,9 -1,9 0,7
Wegry -0,1 5,1 -1,5 2,7 52 2,8 -1,5 -1,9 0,0

Zrédto: obliczenia i opracowanie wiasne na podstawie danych z bazy COMEXT Eurostatu.

Przewage komparatywng mierzong przez roznice pomie¢dzy udziatami danej
grupy produktowej w eksporcie i imporcie poszczegdlne nowe kraje cztonkowskie
wykazuja przecietnie w odniesieniu do trzech grup produktowych (tab. 4). Srednia
dla cztonkow UE15 ksztaltuje si¢ na poziomie 4,5, co potwierdza nizsza konkuren-
cyjnos¢ w handlu produktami high-tech nowych cztonkéw UE. Na ich tle ocena Pol-
ski wypada korzystnie. Skorygowane indeksy przewagi konkurencyjnej w 2010 r.
okazaly si¢ pozytywne w czterech grupach produktowych, jakimi sg: sprzet lotniczy,
komputery i maszyny biurowe, maszyny nieelektryczne oraz uzbrojenie.

6. Podsumowanie

Przedstawiona analiza obrotoéw z zagranicg produktami wysokiej techniki ujawnia
wciaz relatywnie niskg konkurencyjnos¢ polskiej gospodarki zaréwno wzgledem
unijnych partnerow, jak i wobec pozostatych swiatowych liderow. Pozytywnie moz-
na oceni¢ wysoka dynamike wzrostu wywozu oraz rosngcy wskaznik pokrycia im-
portu eksportem, dajace nadzieje na wzrost potencjatu konkurencyjnego naszej go-
spodarki w przysztosci, jednak w ujgciu wartosciowym polskie obroty produktami
wysokiej techniki sa wciaz skromne. Inng niekorzystng ich cecha jest silne cigzenie
do wnetrza ugrupowania, charakterystyczne skadinad dla wszystkich nowych czton-
kéw UE. Tymczasem rozwoj handlu z krajami pozaeuropejskimi, w szczegdlnosci
z obszaru Azji Poludniowej i Potudniowowschodniej, pozostajacymi najaktywniej-
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szymi ,,graczami” na §wiatowych rynkach produktow high-tech, dawaltby szanse na
jeszcze wigksza dynamizacje wywozu.

Na tle partnerow z UE12 nasz kraj wyrdznit si¢, biorgc pod uwage rosnace
w catym badanym okresie udzialy w $wiatowym eksporcie produktow wysokiej
techniki oraz pozytywne tempo wzrostu wywozu nieprzerwanie od 2003 r., wlacznie
z kryzysowym 2009 r. Powyzsze osiagni¢cia staty si¢ mozliwe dzigki utrzymaniu
dynamiki eksportu high-tech na poziomie wyraznie przekraczajacym tempo wzro-
stu $wiatowego importu w zakresie omawianych wyrobow. Niestety nasze obroty
zamykaja si¢ deficytem, najwigkszym sposrod wszystkich skalkulowanych dla po-
szczegolnych gospodarek UE12. Jakkolwiek wskaznik pokrycia importu eksportem
systematycznie ro$nie, to wcigz jest niemal potowe nizszy od analogicznej miary
obliczonej dla calej UE12. Biorgc pod uwage liczbg grup produktowych, w ktorych
ujawnita si¢ przewaga komparatywna, konkurencyjnos$¢ polskiego wywozu high-
-tech przedstawia si¢ nieco lepiej niz $rednia dla UE12, jednak w poréwnaniach
czynionych z wyzej rozwinigtymi partnerami unijnymi ocena wypada raczej stabo.
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COMPETITIVENESS OF POLAND’S HIGH-TECH EXPORTS

Summary: The aim of the article is to determine the position of Poland in the global and
European exports of high-trade products. In the first part of the study, taking into account the
availability of data providing the possibility of comparisons between countries, the author
develops the concept of export competitiveness and highlights its most important measures.
Empirical analysis, which results are presented in the next sections, base on information from
Eurostat COMEXT database on a five-digit level of disaggregation according to SITC Rev.
3 and 4.

Keywords: foreign trade, high-tech products, competitiveness.





