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RELACJE HANDLOWE POLSKI 
Z WYBRANYMI KRAJAMI UNII EUROPEJSKIEJ 
W OKRESIE NIESTABILNOŚCI GOSPODARCZEJ

Streszczenie: Rok 2008 zapoczątkował okres kryzysu i niestabilności w gospodarce świato-
wej. Kraje Unii Europejskiej również doświadczyły destabilizacji swoich gospodarek. W ar-
tykule przeanalizowano rozwój wymiany towarowej między Polską i Unią Europejską oraz 
wybranymi krajami tego ugrupowania w  latach 2008-2010, dla porównania uwzględniono 
także dane dla roku 2007. Analizą objęto wielkość i saldo obrotów, ich strukturę towarową 
oraz dynamikę. Zbadano przewagę komparatywną uzyskiwaną przez polskie towary na jed-
nolitym rynku europejskim oraz na rynkach wybranych krajów Unii Europejskiej, a w szcze-
gólności na rynku niemieckim, francuskim, brytyjskim oraz włoskim.

Słowa kluczowe: wymiana towarowa, Polska, Unia Europejska, przewaga komparatywna.

1. Wstęp

Od początku lat 90. XX wieku Unia Europejska stanowi najważniejszy rynek zby-
tu dla polskich towarów, jest także głównym źródłem towarów importowanych 
do Polski. Dzięki akcesji do Unii Europejskiej handel z pozostałymi krajami tego 
ugrupowania odbywa się bez barier celnych, ilościowych oraz jakościowych, a więc 
de facto bez kontroli na granicach wewnętrznych1. Największa zmiana wynikająca 
z przystąpienia do struktur UE dotyczy artykułów rolnych, które wcześniej napoty-
kały różnorakie utrudnienia w dostępie do jednolitego rynku europejskiego zwią-
zane ze Wspólną Polityką Rolną i  instrumentami ochrony rynku wewnętrznego2. 

1  Na mocy postanowień III części Układu Europejskiego zawartego między Polską a Wspólno-
tami Europejskimi i ich Państwami Członkowskimi 19 grudnia 1991 r., od 2002 r. handel w relacjach 
Polska – Wspólnoty Europejskie artykułami przemysłowymi oraz surowcami nierolnymi odbywał się 
na zasadzie strefy wolnego handlu. 

2  Na temat znaczenia handlu zagranicznego, a w szczególności wymiany z UE w kontekście in-
tegracji, czytaj: B. Jeliński, Polski handel zagraniczny w perspektywie globalizacji gospodarki, [w:] 
Handel międzynarodowy a rozwój gospodarczy, red. K. Kaszuba, S. Wydymus, Wyd. Akademia Eko-
nomiczna w  Krakowie i Wyższa Szkoła Zarządzania w  Rzeszowie, Kraków-Rzeszów 2006, s. 116 
i nast. 
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W latach 2007-2010 udział UE w polskim eksporcie utrzymywał się na poziomie 
79%. W tym samym okresie udział importu z UE zmniejszył się z 64,2 do 59,5%3.

2. Wielkość i dynamika oraz struktura handlu Polski 
z Unią Europejską 

W tabeli 1 przedstawiono wielkość i dynamikę oraz saldo obrotów Polski z Unią 
Europejską w latach 2007-2010. Jak wynika z zaprezentowanych danych, w 2009 r. 
spowolnienie w gospodarce światowej odbiło się negatywnie na wielkości oraz dy-
namice polskiego handlu towarowego z Unią Europejską4. O ile w latach 2007-2008 
polski eksport do UE zwiększył się z 80 mld EUR do 90,5 mld EUR, to rok 2009 
przyniósł ograniczenie sprzedaży do UE do 78 mld EUR. Trzeba jednak zaznaczyć, 
że już w 2010 r. tendencja ta odwróciła się – wówczas eksport do UE osiągnął war-
tość 95,3 mld EUR. Podobne tendencje zaobserwowano po stronie importu. Import 
z UE zwiększył się z 77 mld EUR w 2007 r. do 88,2 mld EUR w 2008 r., by w 2009 
spaść do 66,5 mld EUR. W roku 2010 wprawdzie zaobserwowano pewną poprawę, 
jednak import z UE nie osiągnął wówczas poziomu z 2008 r. (było to tylko 79,9 mld 
EUR). W analizowanym okresie zdecydowanie poprawiło się saldo obrotów z UE: 
nadwyżka zwiększyła się o 3 mld EUR do ponad 15,5 mld EUR.

Tabela 1. Handel towarowy między Polską i UE w latach 2007-2010 (mln EUR)

Wyszczególnienie 2007 2008 2009 2010
Eksport (mln EUR) 80 316 90 457 78 231 95 286
Import (mln EUR) 77 240 88 171 66 531 79 849
Saldo (mln EUR) +3 040 +2 286 +11 699 +15 437
Dynamika eksportu 
(rok poprzedni = 100) 109,9 106,4 94,5 112,9
Dynamika importu
(rok poprzedni = 100) 114,2 107,6 84,4 113,9

Źródło: Rocznik statystyczny handlu zagranicznego 2008, GUS, Warszawa 2008; Rocznik statystyczny 
handlu zagranicznego 2009, GUS, Warszawa 2009; Rocznik statystyczny handlu zagraniczne-
go 2010, GUS, Warszawa 2010, oraz Rocznik statystyczny handlu zagranicznego 2011, GUS, 
Warszawa 2011.

3  Rocznik statystyczny handlu zagranicznego 2011, GUS, Warszawa 2011. 
4  Na temat szerszych powiązań handlowych Polski w latach 2006-2010 czytaj: I. Pawlas, Rozwój 

wymiany towarowej Polski z zagranicą w warunkach niestabilności gospodarczej, [w:] Przedsiębior-
stwo w otoczeniu globalnym. Rozwój w warunkach niestabilności gospodarczej, red. A. Oniszczuk-
-Jastrząbek, Fundacja Rozwoju Uniwersytetu Gdańskiego, Gdańsk 2011, s. 149 i  nast. Zob. także:  
I. Pawlas, Ewolucja relacji handlowych Polski w I dekadzie XXI wieku, [w:] Procesy otwierania pol-
skiej gospodarki na początku XXI wieku, red. T. Sporek, Wyd. Akademii Ekonomicznej w Katowicach, 
Katowice 2009, s. 39 i nast. 
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W tabeli 2 przedstawiono strukturę geograficzną wymiany z UE, uwzględniając 
piętnaście najważniejszych krajów partnerskich spośród członków tego ugrupowa-
nia. Jak wynika z przedstawionych danych, w całym badanym okresie Niemcy były 
najważniejszym partnerem Polski – ich udział w polskim eksporcie do UE oscylo-
wał w granicach 32-33%, natomiast udział Niemiec w imporcie Polski z UE zmniej-
szył się z 37,5 do 36,8%. Kolejne miejsca wśród unijnych partnerów handlowych 
Polski w eksporcie zajmowały: Francja, Wielka Brytania oraz Włochy, natomiast po 
stronie importu były to: Włochy, Francja oraz Niderlandy i Czechy. Udział Włoch 
w polskim eksporcie do UE zmniejszył się z 8,5% w 2007 r. do 7,5% w 2010. W tym 
samym czasie udział Włoch w imporcie Polski zmniejszył się z 10,7 do 9,6%. W ba-
danym okresie udział Francji w polskim eksporcie do UE wzrósł z 7,7 do 8,6%, 
natomiast udział tego kraju w imporcie Polski zmniejszył się z 8 do 7,3%. Wielka 
Brytania jest zdecydowanie ważniejszym rynkiem zbytu polskich towarów niż ryn-
kiem zakupu dla polskich importerów (udział tego kraju w polskim eksporcie do UE 
zwiększył się z 7,5 do 8%, natomiast udział tego podmiotu w imporcie Polski sta-

Tabela 2. Najważniejsi partnerzy handlowi Polski wśród krajów UE w latach 2007-2010 (%)

Kraj
Import Eksport

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Austria 2,6 2,8 2,8 2,8 2,4 2,5 2,4 2,4

Belgia 3,9 3,8 3,8 4,0 3,4 3,3 3,0 3,0

Dania 2,0 2,0 2,2 2,1 2,4 2,5 2,3 2,4

Finlandia 2,0 2,4 2,1 1,7 0,9 1,1 1,0 0,9

Francja 8,0 7,6 7,4 7,3 7,7 8,0 8,7 8,6

Hiszpania 3,3 3,5 3,6 3,4 3,7 3,2 3,3 3,4

Litwa 0,9 0,9 0,9 1,0 2,1 2,1 1,5 1,5

Niderlandy 5,3 5,6 5,9 6,2 4,9 5,2 5,3 5,5

Niemcy 37,5 37,1 36,2 36,8 32,8 32,2 32,8 33,0

Czechy 5,4 5,8 5,8 6,4 7,0 7,3 7,3 7,6

Słowacja 2,8 3,1 3,3 3,5 2,8 3,2 2,9 3,4

Szwecja 3,4 3,3 3,0 3,2 4,1 4,1 3,4 3,7

Węgry 3,3 2,9 3,0 2,9 3,7 3,6 3,4 3,6

Wielka Brytania 4,8 4,6 4,8 4,6 7,5 7,4 8,0 7,9

Włochy 10,7 10,5 11,0 9,6 8,4 7,7 8,6 7,5

Razem najważniejsi partnerzy 
z UE 95,9 95,9 95,8 95,5 93,8 93,4 93,9 94,4

Pozostałe kraje UE 4,1 4,1 4,2 4,5 6,2 6,6 6,1 5,6

Źródło: jak w tab. 1.
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nowił ok. 4,5-4,8%). Około 6% importu z UE i 5% eksportu do UE stanowią obroty 
z Niderlandami. Na rynek Czech trafia ok. 7% polskiej sprzedaży na rynek unijny; 
z tego kraju pochodzi 5-6% zakupów dokonywanych na rynku UE. 

Analizując saldo obrotów z  wybranymi unijnymi partnerami, zaobserwowa-
no wyraźną poprawę. W  latach 2007-2008 odnotowano deficyt w  handlu Polski 
z Niemcami (–2,6 mld EUR i –3,6 mld EUR) oraz Włochami (–1,5 mld EUR i –2,3 
mld EUR); w  tym samym czasie handel z Wielką Brytanią i Włochami zamknął 
się nadwyżką na poziomie, odpowiednio, 2,3-2,6 mld EUR i   50-500 mln EUR). 
Natomiast w latach 2009-2010 Polska wypracowała nadwyżkę w handlu z trzema 
spośród czterech analizowanych partnerów: z Niemcami (1,6-2,1 mld EUR), Francją 
(1,9-2,4 mld EUR) oraz Wielką Brytanią (3,1-3,9 mld EUR) Deficyt wystąpił jedy-
nie w relacjach z Włochami (ok. –0,5-0,6 mld EUR).

Kolejnym etapem analizy była struktura towarowa handlu z Unią Europejską 
oraz z czterema wybranymi partnerami Polski spośród 27 krajów UE. Analizę pro-
wadzono w dziesięciu sekcjach SITC. W polskim eksporcie do UE dominują maszy-
ny, urządzenia i sprzęt transportowy. Udział tej sekcji wynosi ok. 41%. Na drugim 
miejscu po stronie eksportu do UE znajdują się towary przemysłowe sklasyfikowa-
ne według surowca (udział tej sekcji zmniejszył się z ok. 23% w 2007 r. do 20% 
w 2010 r.). Kolejne pozycje w polskim eksporcie do UE zajmują różne wyroby prze-
mysłowe (ok. 13,5% w całym badanym okresie), żywność i zwierzęta żywe (udział 
tej sekcji zwiększył się z ok. 8,5 do 9,2%) oraz chemikalia i produkty pokrewne 
(udział tej sekcji zwiększył się z 6,3 do 7,6%). Pierwsze miejsce w polskim imporcie 
z UE należy również do maszyn, urządzeń i sprzętu transportowego, jednak udział 
tej sekcji stopniowo maleje (w 2007 r. – ponad 37%, w 2010 r. – ok. 34%). Towary 
przemysłowe sklasyfikowane według surowca stanowiły 25,5% polskiego importu 
z UE w 2007 r. i 23,5% w 2010. W badanym okresie zwiększyło się znaczenie im-
portu chemikaliów i produktów pokrewnych (z 16 do 19,5%) oraz żywności i zwie-
rząt żywych (z  5,5 do 7,5%). Import różnych wyrobów przemysłowych stanowił 
7,2-8,0% zakupów na unijnym rynku. Wymienione sekcje towarowe odpowiadają 
za około 90% całego polskiego eksportu do UE oraz importu z UE.

W polskim eksporcie do Niemiec aż 38% stanowią maszyny, urządzenia, sprzęt 
transportowy. Na kolejnym miejscu znalazły się towary przemysłowe sklasyfiko-
wane według surowca, jednak ich udział stopniowo spada (z 25,6 do 21,8%). Około  
15-17% polskiego eksporotu do Niemiec stanowią różne towary przemysłowe. Waż-
ne miejsce zajmują jeszcze sekcje: Żywność i zwierzęta żywe (ok. 8%) oraz Che-
mikalia i  produkty pokrewne (ok. 5-7%). Po stronie importu z  Niemiec również 
dominują maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy (widoczny jest jednak spadek 
udziału tej sekcji z 39,5 do 35,4%). Ważne są także następujące sekcje: Towary prze-
mysłowe sklasyfikowane według surowca (ok. 25%) oraz Chemikalia i produkty po-
krewne (zaobserwowano wzrost udziału z 15 do 18%). Udział żywności i zwierząt 
żywych w polskim imporcie z Niemiec zwiększył się z 4 do 6-7%, natomiast udział 
różnych wyrobów przemysłowych wzrósł z 6,8 do 7,5%.
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Tabela 3. Struktura towarowa polskiego handlu z UE w latach 2007-2010 (%)

Sekcja SITC
Eksport do UE Import z UE

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Żywność i zwierzęta żywe 8,65 8,92 9,69 9,16 5,53 6,45 7,82 7,49

Napoje i tytoń 0,78 0,91 1,49 1,40 0,58 0,59 0,62 0,65

Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 2,60 2,44 2,00 2,47 2,24 2,35 2,51 2,62

Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 4,29 4,60 3,28 4,48 4,13 4,56 3,83 3,45

Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 0,24 0,23 0,22 0,22 0,33 0,44 0,42 0,42

Chemikalia i produkty pokrewne 6,33 6,99 6,72 7,62 16,66 17,23 18,93 19,54

Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 22,83 21,60 19,01 20,23 25,54 23,46 22,44 23,58

Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 40,73 40,73 43,71 40,87 37,44 37,17 34,97 34,17

Różne wyroby przemysłowe 13,51 13,54 13,87 13,51 7,21 7,39 8,00 7,69

Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 0,03 0,03 0,02 0,06 0,33 0,37 0,46 0,39

Źródło: jak w tab. 1.

Tabela 4. Struktura towarowa polskiego handlu z Niemcami w latach 2007-2010 (%)

Sekcja SITC
Eksport do Niemiec Import z Niemiec

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Żywność i zwierzęta żywe 8,13 8,44 8,79 8,15 4,24 5,53 7,15 6,53

Napoje i tytoń 0,22 0,31 0,34 0,34 0,24 0,28 0,29 0,35

Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 3,65 3,43 2,73 3,64 1,80 1,92 2,09 2,20

Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 3,23 3,61 2,14 3,32 4,19 4,31 4,09 3,50

Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 0,54 0,41 0,23 0,38 0,32 0,49 0,44 0,50

Chemikalia i produkty pokrewne 5,43 6,17 5,38 6,76 15,42 16,21 17,77 18,08

Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 25,62 23,48 20,62 21,78 26,53 24,47 24,03 25,04

Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 37,32 38,30 42,09 38,39 39,53 38,95 35,38 35,39

Różne wyroby przemysłowe 15,81 15,77 17,63 17,19 6,88 6,87 7,50 7,40

Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 0,05 0,08 0,05 0,06 0,86 0,95 1,26 1,01

Źródło: obliczenia własne.

Analizując strukturę sprzedaży polskich towarów na rynku francuskim, pod-
kreślić trzeba jeszcze większą dominację maszyn, urządzeń, sprzętu transportowe-
go; udział tej sekcji stanowił 47% w 2007 r. i wykazywał tendencję wzrostową, by 
osiągnąć 52-54% w latach 2009-2010. Zaobserwowano także spadek udziału towa-
rów przemysłowych sklasyfikowanych według surowca z prawie 24% do ok. 17% 
oraz różnych wyrobów przemysłowych z niemal 15% do ok. 11%. Udział żywności 
i zwierząt żywych zwiększył się z 5,5% do ok. 6%, natomiast udział chemikaliów 
i  produktów pokrewnych wzrósł z 5 do 6,5%. W  tym samym okresie w polskim 
imporcie z Francji największe znaczenie miały także maszyny, urządzenia i sprzęt 
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transportowy, jednak udział tej sekcji stopniowo malał (z 41,5 do 32,5%). Zauwa-
żono ponadto wyraźny wzrost znaczenia chemikaliów i  produktów pokrewnych 
(z 24% do ponad 31%). Udział towarów przemysłowych skalsyfikowanych według 
surowca w polskim imporcie z Francji oscylował w granicach 19-20%. Znaczący 
był też import różnych wyrobów przemysłowych (ok. 7%) oraz żywności i zwierząt 
żywych (tu nastąpił wzrost z 4 do 5,5%).

Tabela 5. Struktura towarowa polskiego handlu z Francją w latach 2007-2010 (%)

Sekcja SITC
Eksport do Francji Import z Francji

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Żywność i zwierzęta żywe 5,48 5,48 5,36 5,94 4,02 4,74 5,76 5,31

Napoje i tytoń 0,99 0,69 3,03 3,76 0,81 0,90 1,02 1,32

Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 1,76 1,80 1,54 1,72 1,48 1,41 1,62 1,51

Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 1,27 1,59 1,54 1,67 0,55 0,77 1,14 0,76

Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 0,00 0,01 0,02 0,03 0,04 0,06 0,07 0,06

Chemikalia i produkty pokrewne 5,02 6,05 5,47 6,43 24,69 27,03 30,64 31,36

Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 23,88 21,56 16,75 16,83 20,08 18,68 19,60 19,65

Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 46,82 49,27 54,18 52,34 41,54 39,20 32,55 32,71

Różne wyroby przemysłowe 14,77 13,55 12,10 11,29 6,79 7,22 7,60 7,32

Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Źródło: obliczenia własne.

Tabela 6. Struktura towarowa polskiego handlu z Wielką Brytanią w latach 2007-2010 (%)

Sekcja SITC
Eksport do W.Brytanii Import z W.Brytanii

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Żywność i zwierzęta żywe 11,26 11,27 11,57 11,70 3,66 4,98 6,41 6,82

Napoje i tytoń 0,95 0,91 0,81 0,58 0,65 1,03 1,12 1,29

Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 0,89 0,89 0,68 0,93 3,34 3,08 3,97 3,66

Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 2,05 1,52 1,16 2,23 9,53 4,67 3,05 0,52

Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 0,02 0,03 0,20 0,09 0,06 0,09 0,11 0,11

Chemikalia i produkty pokrewne 5,59 7,84 6,98 8,02 23,31 26,59 30,60 32,19

Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 17,02 17,34 17,01 18,45 15,02 13,28 11,36 12,74

Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 48,98 48,64 51,10 46,59 36,84 37,55 33,30 32,28

Różne wyroby przemysłowe 13,24 11,55 10,48 11,40 7,58 8,73 10,07 10,38

Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Źródło: obliczenia własne.
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Tabela 7. Struktura towarowa polskiego handlu z Włochami w latach 2007-2010 (%)

Sekcja SITC
Eksport do Włoch Import z Włoch

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Żywność i zwierzęta żywe 6,54 7,14 7,41 7,89 3,78 3,95 4,45 5,10

Napoje i tytoń 0,94 0,64 2,42 2,68 0,67 0,74 0,67 0,79

Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 1,66 1,46 1,28 2,07 1,15 0,99 0,87 0,95

Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 0,31 0,14 0,34 0,16 0,42 0,46 0,31 0,32

Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 0,02 0,02 0,03 0,05 0,32 0,27 0,27 0,32

Chemikalia i produkty pokrewne 4,48 4,79 5,11 6,97 10,38 11,03 11,05 12,58

Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 16,69 14,95 12,70 15,21 25,27 23,21 21,33 24,33

Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 62,75 62,82 63,59 57,55 47,35 47,69 48,90 44,52

Różne wyroby przemysłowe 6,61 8,01 7,10 7,42 10,64 11,65 12,15 11,07

Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 0,00 0,03 0,02 0,00 0,00 0,01 0,00 0,00

Źródło: obliczenia własne.

Analiza struktury eksportu polskich towarów na rynek brytyjski również wy-
kazała największe znaczenie maszyn, urządzeń i sprzętu transportowego (udział tej 
sekcji wahał się od 47 do 51%). Eksport towarów przemysłowych sklasyfikowa-
nych według surowca stanowił ok. 17-18%. Ważne były także sekcje: Różne wyroby 
przemysłowe (11-13%) oraz Żywność i zwierzęta żywe (około 11-12%, czyli naj-
więcej spośród wszystkich największych rynków zbytu w UE). Zaobserwowano po-
nadto wzrost znaczenia chemikaliów i produktów pokrewnych w polskim eksporcie 
na rynek Wielkiej Brytanii (z 5,5 do 8%). W imporcie z Wielkiej Brytanii zaznaczył 
się wyraźny wzrost znaczenia chemikaliów i produktów pokrewnych (z 23 do 32%) 
i jednoczesny spadek udziału maszyn, urządzeń, sprzętu transportowego (z prawie 
37 do 32%). Efektem było zrównanie udziałów obu tych sekcji towarowych w roku 
2010. Ważny był jeszcze import różnych wyrobów przemysłowych (wzrost udziału 
z 7,5% do ponad 10%) oraz towarów przemysłowych sklasyfikowanych według su-
rowca (w tym wypadku nastąpił spadek udziału z 15% do ok. 12%).

W  polskim eksporcie na rynek włoski przewaga sekcji Maszyny, urządzenia, 
sprzęt transportowy była największa spośród wszystkich czterech analizowanych 
rynków zbytu; udział tej sekcji utrzymywał się na poziomie 63% od 2007 do 2009 r., 
natomiast w 2010 r. zmniejszył się do 57,5%. Udział eksportu towarów przemysło-
wych sklasyfikowanych według surowca utrzymywał się na poziomie 15% (jedynie 
w 2009 r. był nieco niższy – 12,7%). W badanym okresie rosło znaczenie eksportu 
towarów trzech sekcji: Żywność i zwierzęta żywe, Chemikalia i produkty pokrew-
ne oraz Różne wyroby przemysłowe; udział każdej z nich zwiększył się do ok. 7% 
w 2010 r. Z kolei w polskich zakupach na rynku włoskim największy udział mia-
ły maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy, jednak tu zaobserwowano tendencję 
malejącą (spadek udziału tej sekcji z 47 do 44%). Udział towarów przemysłowych 
sklasyfikowanych według surowca w polskim imporcie z Włoch utrzymywał się na 
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poziomie 24-25% (tylko w 2009 r. zmniejszył się do 21%). Import towarów kolej-
nych dwóch sekcji towarowych, a mianowicie chemikaliów i produktów pokrew-
nych oraz różnych wyrobów przemysłowych, wynosił ok. 11%, natomiast import 
żywności i zwierząt żywych zwiększył się w badanym okresie z 3,8 do 5,1%.   

3. Ujawniona przewaga komparatywna w polskim handlu 
z Unią Europejską i wybranymi krajami partnerskimi

Zastosowanie wskaźnika ujawnionej przewagi komparatywnej umożliwia identy-
fikację sektorów, w których kraj zyskuje przewagę względną. W literaturze przed-
miotu można spotkać kilka wersji wskaźnika RCA. Do przeprowadzenia analizy 
zastosowano następującą formułę5:

Im
Im

iy

iy
iy

iy

iy

Ex
Ex

RCA = ∑

∑

,

gdzie: i – grupa towarowa, y – grupa krajów, Ex – eksport, Im – import.

Jeżeli wskaźnik RCA przybiera wartości większe od jedności, przyjmuje się, 
że analizowany kraj posiada przewagę komparatywną w  handlu grupą towaro-
wą i z daną grupą krajów partnerskich. 

Wyniki obliczeń dla relacji handlowych między Polską i UE przedstawiono w ta-
beli 86. Jak wynika z zaprezentowanych danych, w całym badanym okresie Polska 
wypracowała przewagę komparatywną w handlu z UE w przypadku sekcji: Żyw-
ność i zwierzęta żywe (RCA na poziomie 1,22-1,56), Napoje i tytoń (w latach 2009- 
-2010 RCA na poziomie 2,13-2,39), Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 
(w 2010 r. RCA równe 1,30), Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy (RCA – ok. 
1,20) oraz Różne wyroby przemysłowe (RCA od 1,73 do 1,87)7.

Analogiczną analizę przeprowadzono dla każdego z czterech najważniejszych 
unijnych partnerów handlowych Polski (wyniki zestawiono w tab. 9 i 10).

5  K. Budzowski, S. Wydymus (red.), Handel zagraniczny: metody, problemy, tendencje, Wyd. 
Akademii Ekonomicznej w Krakowie, Kraków 1999, część I, s. 10.

6  Na temat konkurencyjności polskiego eksportu na rynku unijnym czytaj: I. Pawlas, Export com-
petitiveness of Polish goods on the EU market in the years 2004-2006, [w:] Meeting Global Challenges, 
Working Papers Institute of International Business University of Gdańsk no. 25, Sopot 2009, s. 63 
i nast.

7  Badania przewag komparatywnych w handlu z UE prowadzi E.M. Pluciński. Zob. np. E.M. Plu-
ciński, Handel globalny i regionalny a innowacyjne wyzwania dla Polski, [w:] Problemy regionalizmu, 
red. J. Rymarczyk, M. Domiter, W. Michalczyk, Prace Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we 
Wrocławiu nr 150, Wydawnictwo UE, Wrocław 2010, s. 276 i nast.
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Tabela 8. Przewaga komparatywna w handlu Polski z UE w latach 2007-2010 (RCA)

Sekcja SITC
RCA

2007 2008 2009 2010
Żywność i zwierzęta żywe 1,56 1,38 1,24 1,22
Napoje i tytoń 1,34 1,55 2,39 2,13
Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 1,16 1,04 0,80 0,94
Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 1,04 1,01 0,85 1,30
Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 0,74 0,53 0,53 0,54
Chemikalia i produkty pokrewne 0,38 0,41 0,35 0,39
Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 0,89 0,92 0,85 0,86
Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 1,09 1,10 1,25 1,20
Różne wyroby przemysłowe 1,87 1,83 1,73 1,76
Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 0,08 0,08 0,04 0,15

Źródło: obliczenia własne.

Tabela 9. Przewaga komparatywna w handlu Polski z Niemcami oraz Francją w  latach 2007-2010 
(RCA)

Sekcja SITC
RCA w handlu z Niemcami RCA w handlu z Francją

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Żywność i zwierzęta żywe 1,917 1,526 1,229 1,248 1,36 1,16 0,93 1,12

Napoje i tytoń 0,917 1,117 1,158 0,978 1,21 0,77 2,98 2,85

Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 2,027 1,780 1,301 1,654 1,19 1,28 0,95 1,14

Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 0,771 0,838 0,524 0,947 2,29 2,08 1,35 2,18

Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 1,704 0,830 0,530 0,751 0,14 0,14 0,22 0,44

Chemikalia i produkty pokrewne 0,352 0,380 0,303 0,374 0,20 0,22 0,18 0,20

Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 0,966 0,959 0,858 0,870 1,19 1,15 0,85 0,86

Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 0,944 0,983 1,190 1,085 1,13 1,26 1,66 1,60

Różne wyroby przemysłowe 2,298 2,296 2,352 2,325 2,18 1,88 1,59 1,54

Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 0,060 0,089 0,039 0,054

Źródło: obliczenia własne.

W przypadku relacji z Niemcami w całym badanym okresie Polska wypracowa-
ła przewagę komparatywną w handlu: żywnością i zwierzętami żywymi (RCA od 
1,23 do 1,92), surowcami niejadalnymi z wyjątkiem paliw (RCA od 1,30 do 2,02) 
oraz różnymi wyrobami przemysłowymi (RCA na poziomie 2,3). Ponadto w latach 
2009-2010 pojawiła się przewaga komparatywna Polski w sekcji: Maszyny, urzą-
dzenia, sprzęt transportowy (RCA równe ok. 1,20).

Analiza handlu Polski z Francją wykazała przewagę komparatywną Polski aż 
w sześciu sekcjach SITC: Żywność i zwierzęta żywe (RCA od 1,1 do 1,36), Napoje 
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Tabela 10. Przewaga komparatywna w handlu Polski z Wielką Brytanią oraz Włochami 
w latach 2007-2010 (RCA)

Sekcja SITC
RCA w handlu z W.Brytanią RCA w handlu z Włochami

2007 2008 2009 2010 2007 2008 2009 2010

Żywność i zwierzęta żywe 3,08 2,26 1,80 1,72 1,73 1,81 1,67 1,55

Napoje i tytoń 1,45 0,88 0,72 0,45 1,41 0,87 3,59 3,38

Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw 0,26 0,29 0,17 0,25 1,44 1,47 1,48 2,18

Paliwa mineralne, smary i materiały pochodne 0,21 0,33 0,38 4,26 0,73 0,30 1,10 0,49

Oleje, tłuszcze, woski zwierzęce i roślinne 0,28 0,29 1,77 0,79 0,06 0,09 0,12 0,15

Chemikalia i produkty pokrewne 0,24 0,29 0,23 0,25 0,43 0,43 0,46 0,55

Towary przemysłowe sklasyfikowane wg surowca 1,13 1,31 1,50 1,45 0,66 0,64 0,60 0,63

Maszyny, urządzenia, sprzęt transportowy 1,33 1,30 1,53 1,44 1,33 1,32 1,30 1,29

Różne wyroby przemysłowe 1,75 1,32 1,04 1,10 0,62 0,69 0,58 0,67

Towary i transakcje niesklasyfikowane w SITC 2,40 4,20

Źródło: obliczenia własne.

i tytoń (RCA wyraźnie wzrosło w badanym okresie do ok. 2,85-2,98 w latach 2009- 
-2010), Surowce niejadalne z wyjątkiem paliw (RCA na poziomie 1,1-1,2), Paliwa 
mineralne, smary i materiały pochodne (RCA od 1,35 do 2,29), Maszyny, urządze-
nia, sprzęt transportowy (RCA stopniowo rosło do ok. 1,6 w  latach 2009-2010), 
Różne wyroby przemysłowe (RCA od 1,5 do 2,2).

Jak wynika z przeprowadzonych badań, w całym badanym okresie występowała 
przewaga komparatywna Polski w handlu z Wielką Brytanią w czterech sekcjach 
towarowych: Żywność i zwierzęta żywe (RCA od 1,7 do 3,0), Towary przemysłowe 
sklasyfikowane według surowca (RCA od 1,1 do 1,5), Maszyny, urządzenia, sprzęt 
transportowy (RCA od 1,3 do 1,5) oraz Różne wyroby przemysłowe (RCA od 1,1 
do 1,7). W roku 2010 dodatkowo pojawiła się przewaga komparatywna w handlu 
paliwami mineralnymi (RCA było równe 4,26).

W przypadku wymiany towarowej z Włochami badania potwierdziły przewagę 
komparatywną Polski w czterech sekcjach SITC: Żywność i zwierzęta żywe (RCA 
od 1,5 do 1,8), Napoje i tytoń (w latach 2009-2010 RCA na poziomie 3,4-3,6), Su-
rowce niejadalne z  wyjątkiem paliw (RCA wzrosło z  1,4 do 2,2) oraz Maszyny, 
urządzenia, sprzęt transportowy (RCA równe 1,3).

4. Podsumowanie

Unia Europejska to najważniejszy partner handlowy Polski. Prawie 80% ekspor-
towanych przez Polskę towarów trafia na rynki pozostałych krajów UE, ok. 60% 
towarów importowanych przez Polskę stanowią zakupy na jednolitym rynku euro-
pejskim. Do najważniejszych partnerów handlowych Polski w  grupie krajów UE 
należą: Niemcy, Francja, Włochy oraz Wielka Brytania. Wymiana z Niemcami sta-
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nowi jedną trzecią obrotów towarowych z  UE. Łącznie wymienione cztery kraje 
partnerskie mają około 60% udział w polskim handlu towarowym z UE.

W roku 2009 nastąpiło wyraźne zmniejszenie skali obrotów z UE oraz z analizo-
wanymi krajami partnerskimi zarówno po stronie eksportu, jak i importu, jednak już 
2010 r. przyniósł znaczący wzrost handlu.

Badania struktury wymiany towarowej między Polską a  pozostałymi krajami 
Unii Europejskiej, jak również jej relacji handlowych z wybranymi czterema kraja-
mi partnerskimi wykazały dominację sekcji Maszyny, urządzenia, sprzęt transporto-
wy. Ważne miejsce zajmuje także wymiana towarami przemysłowymi, surowcami 
niejadalnymi z wyjątkiem paliw oraz żywnością i zwierzętami żywymi. Chemikalia 
i produkty pochodne są ważniejszą pozycją po stronie importu. 

Przewaga komparatywna Polski na rynku UE jest obserwowana głównie w przy-
padku towarów charakteryzujących się niskim stopniem przetworzenia oraz wysoką 
intensywnością zaangażowania zasobów naturalnych, a także średnio wyszkolonej 
siły roboczej (żywność i zwierzęta żywe, napoje i  tytoń, paliwa mineralne, smary 
i materiały pochodne), ale odnotowano ją również w przypadku maszyn, urządzeń, 
sprzętu transportowego i różnych wyrobów przemysłowych. W relacjach z poszcze-
gólnymi krajami partnerskimi występują pewne różnice (w handlu z Francją prze-
waga dotyczy aż sześciu sekcji SITC, natomiast w handlu z pozostałymi krajami 
objętymi badaniem – w trzech lub czterech). 
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TRADE RELATIONS BETWEEN POLAND 
AND CHOSEN EU MEMBER ECONOMIES 
AT THE TIME OF ECONOMIC INSTABILITY

Summary: The year 2008 initiated economic crisis and instability in the world economy. 
Most EU economies were also hit by the crisis. The development of Poland’s trade with the 
European Union as well as with the chosen EU trade partners has been studied in the article. 
The value of trade, trade balance and commodity pattern of exports and imports have been 
considered. In order to determine the character of advantages achieved by Poland on Single 
European Market and on the markets of Germany, France, Italy and Great Britain B. Balassa’s 
revealed comparative advantage indicator (RCA) has been adopted. The analysis has been 
undertaken for the years 2007-2010. Data published by Central Statistical Office have been 
used for the analysis.

Keywords: trade in commodities, Poland, European Union, comparative advantage.
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