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Streszczenie: Prowadzona we wspotczesnych gospodarkach polityka ekonomiczna opiera
si¢ na ustaleniach szkoét i kierunkéw zaliczanych do gtéwnego nurtu ekonomii. Wywodzace
sie z nich modele oddziatywania polityki ekonomicznej na gospodarke uwzgledniaja liczne
zalozenia dotyczace zachowania sie rynkow i podmiotéw decyzyjnych. Jednak wiele z tych
zatozen nie znajduje potwierdzenia w rzeczywistosci. Proby rozjasnienia rzeczywistych za-
chowan podmiotéw i badania podstaw podejmowanych przez nie decyzji, wykorzystujace w
tym celu réznego rodzaju eksperymenty, podejmowane sa w ramach ekonomii eksperymen-
talnej oraz neuroekonomii. Celem opracowania jest przedstawienie obu rozwijajacych sig
dziedzin i stosowanej przez nie metody badawczej oraz odniesienie wnioskéw wynikajacych
z przeprowadzonych w ich ramach badan do wspétczesnej polityki ekonomicznej.
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1. Wstep

Druga potowa XX wieku moze by¢ oceniana jako szczegdlnie dobry okres dla eko-
nomii gtdwnego nurtu, ktora stata si¢ dominujaca nauka wsrdd nauk spotecznych.
Jednoczesnie jednak wiasnie w tym okresie nasility si¢ gtosy szczegdlnej krytyki ze
strony przedstawicieli innych nauk spotecznych oraz licznych ekonomistéw, zwlasz-
cza z nurtdw ekonomii heterodoksyjnej. Powszechnie znane zarzuty stawiane eko-
nomii gtéwnego nurtu dotycza przede wszystkim nierealistycznych zatozen przyj-
mowanych w obowiazujacych w jej ramach modelach oraz stosowanej metody ba-
dawczej, ktdre nie stwarzaja moznosci wyjasniania, przewidywania oraz kontrolo-
wania istotnych zjawisk wystepujacych w rzeczywistosci gospodarczej?.

1 Zob. M. Brzezifiski, M. Gorynia, Z. Hockuba, Ekonomia a inne nauki spofeczne na poczgtku
XXI w. Miedzy imperializmem a kooperacjq, ,,Ekonomista” 2008, nr 2.
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Czes¢ krytykdw ekonomii gtéwnego nurtu podkresla, ze podstawowym prob-
lemem jest odwotywanie sie w niej do przestarzatych schematéw psychologicz-
nych, na ktérych byty budowane mikropodstawy makroekonomicznych modeli i
teorii funkcjonowania gospodarki. Stad tez ttumaczone na ich podstawie zachowa-
nia uczestnikdw proceséw decyzyjnych w ujeciu modelowym dalekie sa od tych,
ktdre mozna zaobserwowac w rzeczywistosci. Proby rozjasnienia tej rzeczywisto-
éci, na podstawie badania zachowan podmiotow i podstaw dokonywanych przez
nie decyzji, podejmowane sa obecnie m.in. w ramach ekonomii eksperymentalnej
oraz neuroekonomii, ktdre sa efektem kooperacji ekonomii z innymi naukami.
Gltéwnym instrumentem badan przeprowadzanych w tych dziedzinach ekonomii sa
eksperymenty majace ekonomiczny charakter. Na podstawie wynikéw tych ekspe-
rymentow testowane sa modele i teorie ekonomiczne, a takze tworzone sa nowe.

Przedstawienie obu wymienionych, a dynamicznie rozwijajacych si¢ dziedzin
ekonomii i stosowanej przez nie metody badawczej oraz odniesienie wnioskdw,
wynikajacych z przeprowadzonych w ich ramach badan, do wspo6tczesnej polityki
ekonomicznej jest podstawowym celem tego opracowania.

2. Glowny nurt ekonomii jako podstawa polityki ekonomicznej

Ekonomia jest dziedzina nauki zajmujaca si¢ kwestia podejmowania decyzji doty-
czacych wyboréw odnoszacych si¢ do wykorzystania ograniczonych zasobéw.
Wedtug podejscia utylistycznego (aplikacyjnego) do rozwoju nauk ekonomicznych
ekonomia jako nauka powinna przede wszystkim poszukiwa¢ instrumentéw i me-
tod, ktére pozwalaja skuteczniej niz dotychczas sterowac¢, zwilaszcza na poziomie
makroekonomicznym, przebiegiem proceséw gospodarczych, tak aby maksymali-
zowac¢ szeroko rozumiany dobrobyt spoteczny oraz dawac¢ mozliwosé lepszej pre-
dykcji zjawisk i procesdw gospodarczych?.

Zbiorem instrumentow, ktdére panstwo moze wykorzysta¢ do sterowania proce-
sami gospodarczymi, jest natomiast polityka ekonomiczna. Majac do dyspozycji
wiele srodkow wptywania na gospodarke, nalezy wybra¢, w ramach polityki eko-
nomicznej, te z nich, ktére w panujacych warunkach sa oceniane jako najbardziej
adekwatne i skuteczne. Narzgdzia te powinny by¢ w peini swiadomie dobierane i
wykorzystane do wptywania przez panstwo na procesy gospodarcze. Jednak spo-
sob ich dziatania oraz rzeczywiste skutki zastosowania, uzaleznione od istniejacych
uwarunkowan, moga si¢ rézni¢ od zatozonych.

Wspotczesnie w rozwinigtych gospodarkach rynkowych realizowana polityka
ekonomiczna, zwtaszcza makroekonomiczna, znajduje oparcie w istniejacych w gtow-
nym nurcie ekonomii pogladach teoretycznych oraz w dtugookresowych doswiadcze-
niach w jej prowadzeniu. Wywodzace si¢ z gtownego nurtu ekonomii modele oddzia-

2 Zob. B. Fiedor, Nauki ekonomiczne wobec wyzwar: wspoiczesnosci — wprowadzenie, [w:] Nauki
ekonomiczne wobec wyzwari wspo/czesnosci, red. Z. Hockuba, B. Fiedor, PTE, Warszawa 2009, s. 11.
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lywania polityki ekonomicznej na gospodarke budowane sa w oparciu 0 synteze neo-
klasyczna, u podstaw ktorej leza Keynesowska teoria zagregowanego popytu oraz kla-
syczna mikroekonomia. Modele te konstruowane sa na podstawie licznych zatozen do-
tyczacych zachowania sie rynkdw i pojedynczych podmiotéw decyzyjnych.

Podstawowymi zatozeniami w ramach paradygmatu ekonomii gtdwnego nurtu
jest to, ze na efektywnych rynkach, ktére wczesniej czy pdzniej sa w stanie osiag-
na¢ réwnowage, dziataja racjonalne podmioty (wiasciwie racjonalne jednostki,
tzw. homo oeconomicus), ktére dysponujac petna informacja o dostepnych alterna-
tywach, kieruja sie przy podejmowaniu decyzji jedynie swoimi statymi, egoistycz-
nymi preferencjami i dokonuja wyboréw zapewniajacych im maksymalizacje uzy-
tecznosci. Tworzone na tych podstawach modele normatywne konfrontowane sa z
rzeczywistymi zachowaniami ludzi w sytuacjach wymagajacych podejmowania
decyzji. Wyniki tej konfrontacji wskazuja, ze proste wybory bywaja zgodne z mo-
delami racjonalnego dziatania, ale ztozone decyzje, ktre przewazaja ilosciowo we
wspbtczesnych gospodarkach, sa z reguty dalekie od optymalnosci. Im bardziej
wzrasta stopien trudnos¢ i ztozonos¢ faktycznie podejmowanych decyzji, w tym
mniejszym stopniu jednostki sa podobne do modelowego homo oeconomicus i tym
trudniej przewidywac skutki oraz efekty prowadzonej polityki ekonomicznejs.

Obserwacja rzeczywistosci jest w ramach tradycyjnej ekonomii gtdbwnym na-
rzedziem badania gospodarki. Jej celem jest analiza przesztych proceséw oraz ich
prognozowanie na przysztos¢. Metoda ta okazuje sie jednak niedoskonata, ponie-
waz ztozonos¢ gospodarki i odbywajacych sie w niej proceséw uniemozliwia
uwzglednienie wszystkich elementdw je tworzacych. Stad tez prognozowanie na
podstawie wyodrebnionych z catosciowego kontekstu, wybranych czynnikéw o
charakterze ekonomicznym nie daje mozliwosci dobrego przewidywania zmian go-
spodarczych. Nietrafione prognozy i brak uzasadnienia teoretycznego dla zacho-
dzacych zjawisk powodowaty stopniowa Krytyke i deprecjonowanie obowiazuja-
cego w gtéwnym nurcie ekonomii paradygmatu, budujacego koncepcje makroeko-
nomiczne na bazie klasycznej analizy mikroekonomicznej i zbiorze metodologicz-
nych zatozen.

Wszystko to oznacza, ze z pewna doza ostroznosci nalezy podchodzi¢ do moz-
liwosci oddziatywania na gospodarke w ramach polityki ekonomicznej, ktéra suge-
ruje teoria ekonomii gtéwnego nurtu. A jak wskazuja niektorzy — nawet sami eko-
nomisci sa raczej sceptyczni wobec efektywnosci takiej polityki, ktéra moze przy-
nies¢ nieoczekiwane skutki z tego powodu, ze zaprojektowana jest na podstawie
ograniczonej wiedzy o gospodarce i moze by¢ zmieniana podczas politycznej im-
plementacji*.

3 Szerzej na temat sposob6éw oceny polityki gospodarczej zob. J. Kaja, Polityka gospodarcza.
Wstep do teorii, SGH, Warszawa 2007, s. 20-24.

4 7ob. J.B. Davis, The Change in and State of Recent Economics, “The Long Term View”, Spe-
cial Issue “How Economics is Changing”, Massachusetts School of Law, vol. 7 (1), Spring 2008, s. 8.
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3. Ekonomia eksperymentalna

Obecnie, gdy coraz czesciej ekonomia tradycyjna przestaje sie sprawdza¢, takze
jako idealna podstawa modelowania polityki ekonomicznej, znajduja zastosowanie
inne, nieortodoksyjne podejscia do badania zjawisk ekonomicznych. Nalezy do
nich ekonomia eksperymentalna, zaliczana do ekonomii behawioralnej, bedacej
powiazaniem klasycznej wiedzy ekonomicznej z deskryptywnymi (opisowymi)
modelami psychologicznymi, w ktorej ramach probuje si¢ wyjasnia¢ wiele decyzji
ekonomicznych dotyczacych np. oszczedzania, inwestowania, podejmowania ry-
zyka czy negocjowania®. Ekonomia behawioralna z kolei wiaczana jest do tzw.
ekonomii ztozonosci, na ktdra coraz szerzej otwiera sie ekonomia gtéwnego nurtus.

Ekonomia eksperymentalna to nurt ekonomii postugujacy si¢ eksperymentem
jako gtéwnym narzedziem do prowadzenia badan zachowan ludzkich w warunkach
kontrolowanych. Eksperyment przeprowadzany jest na grupie 0séb znajacych wa-
runki gry. Osoby te maja reagowaé na dana sytuacje zachecane do tego odpowied-
nia nagroda. Dzieki uzyciu eksperymentéw mozliwe jest eliminowanie niekorzyst-
nych i nieefektywnych rozwiazan oraz unikniecie duzych strat i zachwiania gospo-
darki. Kazdy eksperyment moze by¢ wielokrotnie powtarzalny, dzigki czemu moz-
na odkry¢é mechanizmy reakcji ludzi i gospodarki na zmiang ,,zasad gry” — przepi-
sow, regulacji, instytucji.

W ramach eksperymentéw tworzone sa warunki, w ktorych hipotezy i modele
dotyczace ekonomicznych zachowan ludzkich poddawane sa testowaniu. Wyniki
tych eksperymentéw sa wykorzystywane do tworzenia teorii ekonomicznych oraz
sprawdzenia ich poprawnosci.

Eksperymenty jako narzedzie badawcze zaczgly byé stosowane stosunkowo
niedawno, w drugiej potowie XX wieku. W ramach ekonomii eksperymentalnej
wyrozni¢ mozna trzy dziedziny badan wykorzystujace eksperymenty do testowa-
nia: hipotez teorii uzytecznosci i teorii gier, a takze dotyczacych réznych form or-
ganizacji i struktury rynku’. Szczeg6lnie dwie pierwsze z wymienionych dziedzin
badan ekonomii eksperymentalnej dostarczaja wnioskw pozwalajacych na mody-
fikacje zatozen koncepcji homo oeconomicus.

Dynamiczny rozwdj ekonomii eksperymentalnej spowodowat zastanowienie
sie nad adekwatnoscia podstawowych zatozen, na ktoérych opiera sie tradycyjna
ekonomia, zwlaszcza zatozenia o racjonalnosci dziatania i egoizmie jednostek

5Zob. T. Tyszka, Decyzje. Perspektywa psychologiczna i ekonomiczna, Scholar, Warszawa
2010, s. 9.

6 Zob. A. Wojtyna, Wsp6iczesna ekonomia — kontynuacja czy poszukiwanie nowego paradygma-
tu, [w:] Nauki ekonomiczne..., s. 20.

7'S. Kalinowski, Geneza i znaczenie metod eksperymentalnych w ekonomii, [w:] Teoretyczne
podstawy polityki gospodarczej, red. M. Ratajczak, Zeszyty Naukowe AE w Poznaniu nr 77, Wyd.
AE w Poznaniu, Poznan 2006, s. 89.
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(egoistycznych preferencjach). Dzieki niej tworzone sa blizsze rzeczywistosci mo-
dele zachowania jednostek w sytuacjach, ktére mozna opisa¢ jako grys. Tradycyjna
teoria gier, wiaczona w obszar badawczy ekonomii gtéwnego nurtu, opiera sie na
tych samych co ona zatozeniach dotyczacych racjonalnosci jednostki. Ekonomia
eksperymentalna wykorzystuje natomiast liczne eksperymenty ekonomiczne, do-
wodzace, ze:

— uczestnicy gier nie sa racjonalni w sensie okreslanym przez ekonomie gtéwne-
go nurtu?;

— znaczna czes¢ 0s6b dba nie tylko o swoje wiasne materialne korzysci, ale takze
o sprawiedliwos¢ podziatu, czyli posiada nieegoistyczne preferencje (preferen-
cje zorientowane spotecznie);

— ludzie sktonni sa do ponoszenia pewnych kosztéw, aby poprawi¢ ich zdaniem
niesprawiedliwy podzial oraz nagradza¢ osoby wykazujace che¢ kooperacji, a
karac te, ktore nie wyrazaja checi wspotpracy?9;

— ludzie pozytywnie reaguja na przyjazne intencje innych ludzi, a negatywnie na
intencje nieprzyjazne (teoria sprawiedliwosci wzajemnej);

— ludzie w kazdych warunkach odrzucaja niesprawiedliwe podziaty, nawet gdy
sa one skutkiem przypadku (teorie awersji wobec niesprawiedliwosci)L,
Eksperymenty ekonomiczne uzywane sa obecnie do analizy wielu zjawisk i

probleméw ekonomicznych, np. popytu i podazy na danym rynku, do symulowania

aukcji oraz przetargéw i kalkulacji przychoddéw z nich wynikajacych. W ramach
eksperymentéw badane sa tez decyzje, z ktdrymi zwiazany jest konflikt, koniecz-
nos¢ jego rozstrzygniecia czy rozwiazywania dylematéw moralnych, jak np. me-

chanizmy gtosowania, interakcje strategiczne pomiedzy kilkoma graczami (m.in. w

procesach negocjacji), spekulacja, arbitraz, a takze inne decyzje podejmowane w

warunkach niepewnosci i ryzyka. Ekonomia eksperymentalna stwarza zatem moz-

liwos¢ zbadania, jak otoczenie instytucjonalne, czynniki kulturowe i spoteczne
wptywaja na funkcjonowanie gospodarki, rozszerza wiec pole badawcze ekonomii.

4. Neuroekonomia

Uzupetniane dzigki ekonomii eksperymentalnej i wiedzy psychologicznej norma-
tywne modele zachowan ekonomicznych czesto nie pozwalaja na $cista interpretacje
tych zachowan, poniewaz nie uwzgledniaja emocji, ktérymi Kieruja sie jednostki, a

8 Zob. A. Kosior, Model nieegoistycznych preferencji: wprowadzenie i najnowsze badania, ,,De-
cyzje” 2008, nr 9, s. 5.

9 Zob. M. Malawski, J. Roy, Gry przetargu ultymatywnego, ,,Decyzje” 2005, nr 3, s. 79-102,
oraz T. Zaleskiewicz, Czy nieracjonalnos¢ moze by¢ racjonalna? Klasyczne i alternatywne modele
wyboru i zachowania w n-osobowych grach ekonomicznych, [w:] Czowiek wobec wyzwaz i dylema-
tow wspbiczesnosci, red. E. Aranowska, M. Goszczynska, Scholar, Warszawa 2006.

10 A Kosior, wyd. cyt., s. 7.

11T, Zaleskiewicz, Neuroekonomia, ,,Decyzje” 2008, nr 9, s. 50.



Dylematy polityki ekonomicznej w $wietle ustalen ekonomii eksperymentalnej i neuroekonomii 499

ktoére bardzo czesto nie sa nawet przez nie uswiadomione. Odczytywaniem i
uwzglednianiem emocji w wyjasnianiu proceséw decyzyjnych majacych charakter
ekonomiczny zajmuje si¢ neuroekonomia, ktorej poczatki datowane sa na lata 90.
XX wieku. Jest ona zatem stosunkowo nowa interdyscyplinarna dziedzina, funkcjo-
nujaca na pograniczu neurobiologii, psychologii i ekonomii, zaliczana do neuronauki
badajacej mozgowe podstawy proceséw psychicznych i zachowan!2. Koncentrujac
si¢ na przebiegu procesow mdzgowych, neuronauka umozliwia rozwiazywanie pro-
bleméw teoretycznych, ktérych nie udato sie rozwiaza¢ za pomoca tradycyjnych me-
tod diagnostycznychl3, Neuroekonomia jest dziedzina wiedzy, ktéra wykorzystujac
odkrycia neuronauki, postuguje si¢ technikami badania neuronalnych podstaw decy-
zji ekonomicznych?4, Stosuje ona wiedze 0 mechanizmach dziatania mézgu w anali-
zowaniu zachowan ekonomicznych oraz do wyjasnhiania teorii ekonomicznych?s,

Neuroekonomia, wykorzystujac nowoczesne metody obrazowania mozgu
(elektroencefalogram, pozytonowa tomografic emisyjna, funkcjonalny rezonans
magnetyczny), bada, jak zmienia sie aktywnos¢ okreslonych jego czesci podczas
wykonywania przez jednostke réznych zadan o charakterze ekonomicznym, czyli
w warunkach eksperymentalnych, a wyniki te poréwnuje do pomiaréw aktywnosci
mozgu uzyskanych w warunkach spoczynku. Dzieki eksperymentom neurologicz-
nym neuroekonomia bada na poziomie mechanizméw neurofizjologicznych (mo-
zgowych) proces przemiany wstepnych informacji w koncowe wybory ekonomicz-
ne, wiazace si¢ zarowno z konsekwencjami materialnymi, np. finansowymi, jak i
niematerialnymi, np. moralnymi i spotecznymi.

W ramach znacznej czesci eksperymentéw neuroekonomicznych testowana jest ro-
la, jaka w mysleniu ekonomicznym i zachowaniach ekonomicznych odgrywaja dwa sys-
temy przetwarzania informacji: emocjonalno-doznaniowy oraz racjonalno-analityczny.
Decyzje podejmowane sa w sposéb racjonalny (na ,,chtodno”), gdy system analityczny
dominuje nad emocjami, lub emocjonalny (na ,,goraco”), gdy sa one determinowane
przede wszystkim przez emocje przy nieznacznym udziale analizy racjonalnejte.

Dzicki badaniom przeprowadzanym przez neuroekonomieg odczytywany jest obraz
mdbzgu w trakcie dokonywania wyboréw ekonomicznych: podejmowanych w warun-
kach ryzyka i niepewnosci, zawierajacych aspekty moralne lub kontekst spoteczny
oraz tych, ktorych skutki sa odroczone w czasie. Przeprowadzane eksperymenty po-
zwalaja na doktadne wskazanie osrodkéw mozgowych uaktywniajacych sie nie tylko
przy ocenianiu i podejmowaniu decyzji, ale takze w czasie oczekiwania na jej wynik.

12, Zweig, Twoj mozg, twoje pienigdze, MT Biznes, Warszawa 2008, s. 12.

13 T, Zaleskiewicz, Neuroekonomia..., s. 32.

14 C.F. Camerer, G. Loewenstein, D. Prelec, Neuroeconomics: How Neuroscience Can Inform
Economics, “Journal of Economic Literature” 2005, XLIII.

15 C.F. Camerer, G. Loewenstein, D. Prelec, Why Economics Need Brains, “Journal of Econom-
ics”, No. 106 (3), 2004.

16 Szerszy opis stosowanych eksperymentow i ich wynikéw znajduje sie w: T. Zaleskiewicz,
wyd. cyt., s. 29-56.



500 Danuta Mitaszewicz

Prowadzone przez neuroekonomie¢ w kazdym z wymienionych powyzej obsza-
row wyboréw ekonomicznych badania eksperymentalne dostarczaja wnioskow,
ktore trudno pogodzi¢ z tradycyjna wiedza ekonomiczna na temat procesow decy-
zyjnych jednostek, a ktdre przedstawiaja sie nastepujaco:

— w podejmowaniu decyzji finansowych wazna rolg odgrywaja wyniki pienigzne,
a pieniadze nie rd6znia si¢ od innych wzmocnien wywotujacych uczucie przy-
jemnosci, ktore jest wieksze, gdy ludzie oczekuja na pozytywny wynik, niz gdy
go osiagaja;

— ryzykowne wybory zaleza od kontekstu zyskoéw lub stratl?; zysk lub strata fi-
nansowa nie sa jedynie skutkiem proceséw finansowych czy psychologicz-
nych, ale takze biologicznych;

— ludzie wykazuja bardzo wyrazna preferencj¢ dla wariantw, dla ktdrych sa ilo-
sciowo okreslone prawdopodobienstwa, a awersje do niepewnosci; unikaja opcji
niepewnych, gdyz wzbudzaja one nieprzyjemne, negatywne emocje; racjonalne
podejmowanie decyzji wydaje sie polega¢ nie tylko na uwzglednieniu podstawo-
wych parametrow ryzyka (wynikéw i prawdopodobienstwa), ale takze na prze-
zwycigzeniu pierwotnego konfliktu z afektem, czyli zapanowaniu nad emocjami;

— w przypadku decyzji ekonomicznych, z ktdrymi wiaza si¢ wyniki niematerialne
(moralne lub spoteczne), o tym, jakiego ludzie dokonaja wyboru, rozstrzygaja
doznawane przez nich emocje, a w zdecydowanie mniejszym stopniu zaleza
one od poznawczej analizy sytuacji;

— w przypadku dziatan i wyboréw ekonomicznych (podejmowanych przez kon-
sumentow, przedsigbiorstwa czy panstwo) zawierajacych elementy konfliktu
migdzy natychmiastowymi a odroczonymi korzysciami, zrezygnowanie z na-
tychmiastowych korzysci na rzecz otrzymania wigkszych w przysztosci mozli-
we jest wowczas, gdy silniej uaktywniaja sie struktury mozgu odpowiedzialne
za racjonalne myslenie; poniewaz emocje ograniczaja nasza gotowos¢ do odra-
czania korzysci, sktaniajac do odrzucenia ekonomicznie korzystniejszych roz-
wiazan; podziat zasobdw pienieznych na cze$¢ wydawana i 0szczedzana moze
by¢ wyjasniony przyjemnoscia odczuwana przy natychmiastowym dokonaniu
zakupu produktéw i stopniem awersji do pozbywania si¢ pieniedzy;

— w przypadku podejmowania decyzji ekonomicznych w kontekscie spotecznym
(ktérymi zajmuje sie neuroekonomia spoteczna) wazna role odgrywaja negatywne

17 Efekt zaleznosci wyboréw od kontekstu zyskow versus kontekstu strat zostat sformutowany
(na przetomie lat 70. i 80.) w ramach psychologicznej teorii perspektywy opracowanej przez Kehne-
mana i Tvesky’ego. Nazwany przez nich efektem odbicia, wyjasnia, ze w kontekscie zyskéw ludzie
sktaniaja sig ku ostroznosci (preferuja mniejszy pewny zysk zamiast zysku wigkszego i niepewnego),
a w kontekscie strat wola ryzyko (preferuja wieksza i niepewna strate od pewnej i mniejszej). Wedtug
nich jest to przejaw nieracjonalnosci decyzji. Zob. A.M. Zawadzka, I. von Buuren, Wybory inwesty-
cyjne w sytuacji sukcesu i porazki — pordwnanie miedzykulturowe na przykZadzie grupy polskiej i ho-
lenderskiej, [w:] Psychologiczne uwarunkowania zachowar ekonomicznych. Przedsigbiorczosé — pie-
nigdze — konsumpcja, red. M. Goszczynska, M. Gornik-Durose, Difin, Warszawa 2010, s. 155.
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emocje pojawiajace sie w warunkach niesprawiedliwego podziatu, dokonywanego

przez innych uczestnikéw eksperymentow; jest to zatem reakcja na niesprawiedli-

we w wymiarze ekonomicznym potraktowanie przez drugiego cztowieka;

— podejmowanie dziatan finansowych w kontekscie spotecznym rézni sie od po-
dejmowania ryzyka finansowego; prospoteczne i kooperacyjne zachowania
ekonomiczne sprawiaja nam przyjemnos¢, a obserwacja zachowan nadmiernie
rywalizacyjnych wywotuje w nas gniew i dazenie do wymierzania kary; wspot-
praca z innymi ludzmi sprawia nam przyjemnos¢ i w ten sposéb pomaga oprze¢
sie pokusie osiagania krotkoterminowych zyskéw z oszustw i rywalizacji;

— nie tylko dziatania kooperacyjne zapewniaja nam pozytywne emocje, przyjem-
nos¢ sprawia takze mozliwosci ukarania oszustéw; ludzie sa gotowi ponosi¢
straty finansowe, aby mie¢ mozliwos¢ ukarania graczy, ktorzy nie chca wspot-
pracowa¢ z innymi osobami i probuja czerpaé¢ korzysci z dobra wspolnego; ka-
ranie innych, ktorzy nie chca podejmowac¢ wspotpracy, sprawia nam przyjem-
nos¢, a mdzg reaguje w ten sam sposob wtedy, gdy wspotpracujemy, i wtedy,
gdy wymierzamy kary nieuczciwym partnerom.

Obecne dokonania neuroekonomii spotykaja sie zaréwno z bardzo pozytyw-
nym, jak i krytycznym przyjeciem ze strony ekonomistow. Kierunki jej dalszego
rozwoju i sposoby wykorzystania wnioskow z badan powinny w najblizszych la-
tach przyczyni¢ sie do pogtebionej jej oceny.

5. Podsumowanie

Zdajac sobie sprawe z wybiodrczego i subiektywnego charakteru doboru prezentowa-
nych w tym opracowaniu aspektow i wnioskdw wynikajacych z badan ekonomii eks-
perymentalnej i neuroekonomii, nalezy podkresli¢c pewna ich zgodnos¢ w kontekscie
falsyfikowania zatozen modeli i teorii wywodzacych si¢ z ekonomii gtdwnego nurtu.

Pojawienie sig, takze tych, nowych kierunkéw w ekonomii oznacza, obok kry-
tyki obowiazujacej ortodoksji, mozliwosé przyswajania przez nia i wiaczenia do
niej tych wnioskow i idei, ktore pozwola na dalszy jej rozwdj. Dzieki takim zabie-
gom mozliwe bedzie patrzenie rowniez na rolg panstwa w gospodarce z perspek-
tywy nie jednego kierunku teoretycznego, a stosowanie podejscia wielokierunko-
wego (eklektycznego), ktére wydaje sie najwilasciwsze do tworzenia najlepszych
modeli polityki ekonomicznej.

Potaczenie zaprezentowanych w tym opracowaniu wynikéw badan dwdéch
odtamoéw wspdiczesnej ekonomii, ktore mogtoby sie odby¢ w ramach swoistej syn-
tezy z ekonomia ortodoksyjna, mogtoby takze przyczyni¢ si¢ do zwigkszenia jej
»efektywnosci predykcyjnej” (trafnosci prognoz), co z kolei moze przetozy si¢ na
wigksza skutecznosé polityki ekonomicznejie.

18 7ob. B. Fiedor, Kryzys gospodarczy a kryzys ekonomii jako nauki, ,,Ekonomista” 2010, nr 4.
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ECONOMIC POLICY DILEMMAS FROM THE VIEWPOINT
OF EXPERIMENTAL ECONOMICS AND NEUROECONOMICS

Summary: Contemporary economic policies derive from mainstream economics. The mod-
els which describe the effects of economic policy on the economy are based on those main-
stream assumptions concerning the behaviours of markets, individuals and decision makers
in general. A number of those assumptions, however, do not prove correct in reality. At-
tempts to explain the real market behaviours and explore the motives behind individual enti-
ties” decisions have been recently made by means of experiments carried out within experi-
mental economics and neuroeconomics. The aim of the paper is to present the two develop-
ing fields of economics, their research methods and the applicability of their findings to the
contemporary economic policy.



