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WPLYW WSPOLNEJ POLITYKI HANDLOWEJ
NA KONKURENCYJNOSC POLSKIEGO HANDLU

Streszczenie: Polska, wstepujac do Unii Europejskiej, przyjeta jej caty dorobek prawny, w
tym réwniez reguly i zasady Wspolnej Polityki Handlowej. Polityka ta wywarta dos¢ istotny
wpltyw na strumienie i kierunek obrotow towarowych. Poréwnanie wielkosci eksportu i im-
portu z okresu poakcesyjnego do lat przed okresem cztonkowskim wyraznie pokazuje
wzrost obrotow oraz niestety pogorszenie bilansu handlowego, ktéry w 2008 roku wyni6st —
26,06 mld euro. Poprawa salda nastapita w 2009 roku, deficyt wyniést wéwczas 9,28 mld
euro. Najkorzystniejsza sytuacja uksztattowata sie w zakresie obrotow artykutami rolno-spo-
zywczymi. Ta grupa produktéw charakteryzowata sie najwigksza konkurencyjnoscia na rynkach
krajow trzecich w pordwnaniu z produktami pochodzacymi od pozostatych cztonkéw Unii Euro-
pejskiej, co zostato potwierdzone wskaznikiem przewag komparatywnych — RCA.

Stowa kluczowe: obroty i saldo wymiany handlowej, przewaga komparatywna, konkurencyjnosc.

1. Wstep

Polska, wstgpujac do Unii Europejskiej, stata si¢ cztonkiem zintegrowanego ugru-
powania, ktore rzadzi sie swoimi prawami. W przypadku wymiany towarowej ta-
czyto sie to z przyjeciem Wspélnej Polityki Handlowej i przekazaniem kompeten-
cji narodowych na szczebel wspolnotowy. Przyjecie wspdlnej taryfy celnej zmieni-
to warunki handlu z krajami trzecimi, a produkty z innych krajéw Unii Europej-
skiej staty sie konkurentami na wielu rynkach $wiatowych. Jednakowe reguty
wymiany doprowadzity do sytuacji, kiedy to walke konkurencyjna wygrywa bar-
dziej efektywny producent. Spowodowato to istotne zmiany w polskiej wymianie
towarowej, ktére starano sie wskaza¢ w niniejszym opracowaniu. Przede wszyst-
kim zaobserwowano znaczny wzrost obrotéw handlowych, zwitaszcza w handlu ar-
tykutami rolno-spozywczymi. Zatem prawa i zasady handlu obowiazujace na rynku
europejskim okazaty sie w pewnych grupach produktow korzystne dla polskich
przedsiebiorcéw, ktdrzy znalezli rynki zbytu dla swoich towaréw, oraz mniej ko-
rzystne w innych grupach towarowych. Warto nadmieni¢, ze oprdcz Wspdblnej Po-
lityki Handlowej duze znaczenie miato przyjecie zasad Wspolnej Polityki Rolnej,
ktora wptywa na wielkos¢ obrotow rolno-spozywczych.
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Handel z krajami Unii Europejskiej zostat objety regutami jednolitego rynku
europejskiego, co oznacza swobodny przeptyw towardw. Trzeba podkresli¢, ze za-
sady te istotnie przyczynity sie do poprawy wymiany w ramach grupy towarowej
zywnosc i artykuty rolne, poniewaz handel artykutami przemystowymi byt prawie
w catosci zliberalizowany na koniec lat dziewiecdziesiatych. Handel z krajami
trzecimi zas wiazat si¢ z przyjeciem wspdlnej taryfy celnej i og6lna redukcja sta-
wek celnych na przewazajaca cze$¢ towaréw (produkty rolne z 33,8 do 16,2%, to-
wary przemystowe z 9,9 do 3,6%). Duza redukcja stawek celnych na produkty
zywnosciowe zostata zrekompensowana Wspolna Polityka Rolna.

Kluczowym zadaniem jest wiec analiza og6lnych obrotéw handlowych z kra-
jami trzecimi, gdyz te ksztattowane sa przez Wspdlna Polityke Handlowa (WPH),
oraz analiza konkurencyjnosci.

2. Cel i metody badawcze

Ogoélnym celem pracy byto pokazanie wptywu Wspdélnej Polityki Handlowej na
wielkos¢ obrotow handlowych, ktére w istotny sposéb wptywaja na konkurencyj-
nos¢. Realizujac cel podstawowy, postawiono dwa cele czastkowe. Pierwszy to
okreslenie zmian w og6lInych obrotach handlowych Polski z krajami nienalezacymi
do Unii Europejskiej, drugi to pokazanie, jak zmiany te wptynety na konkurencyj-
nos¢ poszczegolnych grup towarowych. Handel w ramach Unii Europejskiej objety
jest zasadami jednolitego rynku europejskiego i nie byt brany pod uwage w rozwa-
zaniach. Realizowano cel w dwdch etapach: pierwszy etap polegat na przeanalizo-
waniu wielkosci i dynamiki ogélnych obrotéw handlowych; drugi za$ dotyczyt
analizy wskaznikoéw konkurencyjnosci dla poszczegélnych grup towarowych na
rynku $wiatowym. Realizacja celu nastapita za pomoca analizy obrotéw handlo-
wych w latach 2000-2009. Dobdr okresu jest celowy, by pokazaé¢ sytuacje przed
przystapieniem do UE i po akcesji. Realizacje celu przeprowadzono za pomoca ha-
stepujacych metod: metody opisowo-poréwnawczej, metody tabelarycznej i gra-
ficznej prezentacji danych, prostych metod statystycznych i wskaznikowych. Mie-
dzy innymi liczone byty indeksy dynamiki oraz wskaznik przewag komparatyw-
nych. Do okreslenia konkurencyjnosci postuzono si¢ bilansem handlowym i meto-
da przewag komparatywnych wedtug B. Balassy. Obliczono wskaznik RCA —
wskaznik komparatywnej przewagi eksportu — na rynkach wybranych krajow re-
prezentujacych rozne grupy lub uktady integracyjne, z ktérymi Unia Europejska
miata zawarte umowy handlowe. Polska po wstapieniu do UE przyjeta warunki
zawarte w tych umowach, ktére wczesniej nie obowiazywaty, np. umowa o unii
celnej z Turcja. Wptyneto to na wielkosé¢ eksportu, a tym samym na konkurencyj-
nos¢ poszczegolnych grup towarowych.

1 E. Kaliszuk, Wspélna polityka handlowa a interesy gospodarcze Polski, [w:] Gospodarka Pol-
ski w Unii Europejskiej w latach 2004-2006, red. H. Bak, G. Wojtkowska-ELodej, Wydawnictwo
SGH, Warszawa 2007, s. 323-369.
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Wskaznik RCA zostat obliczony wedtug nastgpujacej formuty?:

RCA = Xose , Nonve

XP XUE
gdzie: Xgrp — eksport grupy towarowej z Polski,
Xerue — eksport grupy towarowej z UE,
Xp — catkowity eksport towaréw z Polski,
Xue — catkowity eksport towaréw z UE.

3. Wspolna Polityka Handlowa

Wspélna polityka handlowa (WPH) jest jedna z kluczowych polityk Unii Europejskiej.

W art. 133 TWE zapisane sa gtowne zasady WPH, sprecyzowane jeszcze w koncu lat

50. i do dzis funkcjonujace. WPH opiera si¢ na jednolitych zasadach w zakresie:

— zmian taryf celnych,

— zawierania uktadow celnych i handlowych,

— ujednolicania instrumentéw liberalizacji,

— polityki eksportowej,

— $rodkow ochronnych w handlu, takich jakie musza by¢ podejmowane w przy-
padku dumpingu, subsydiéw czy barier w handlu.

Za przestrzeganie i wdrazanie tych zasad jest odpowiedzialna Komisja Euro-
pejska, ktéra przygotowuje propozycje decyzji, rekomenduje Radzie negocjowanie
porozumien z panstwami trzecimi oraz organizacjami mi¢dzynarodowymi i prowa-
dzi negocjacje.

Zarowno Polska, jak i inne kraje, przystgpujac do UE, przekazaty swoje kom-
petencje w dziedzinie polityki handlowej Unii Europejskiej, ktora rozwija relacje z
reszta swiata w imieniu panstw cztonkowskich. Relacje te podzieli¢ mozna na dwie
grupy: — w ramach Swiatowej Organizacji Handlu, gdzie Unia stosuje zasady klau-
zuli najwiekszego uprzywilejowania; — oraz relacje uksztattowane w wyniku nego-
cjacji wlasnych w ramach dwustronnych porozumien. Poréwnanie warunkow
handlowych obu grup tworzy tzw. hierarchig preferencji handlowych udzielanych
przez Unig Europejska krajom trzecim. Najwyzszy poziom preferencji stanowia w
kolejnosci: unia celna, strefa wolnego handlu, preferencje handlowe, relacje z pan-
stwami trzecimi bez preferencji, ale z zagwarantowanym przestrzeganiem klauzuli
najwyzszego uprzywilejowania. Najnizej w hierarchii znajduja sie umowy, w ra-

2 Zob. m.in. B. Balassa, Comparative advantage, trade policy and economic development, New
York University Press, New York 1989, s. 30-80. B. Balassa podaje nieco inny zapis formuty
RCA=(Xij/Xi)/(Xj/X), gdzie X oznacza wartos¢ globalnego eksportu swiatowego, Xi wartos¢ ekspor-
tu swiatowego grupy towarowej, a Xj wartos¢ eksportu z kraju j; B. Balassa, Trade Liberalization and
Revealed Comparative Advantage, The Manchester School of Economic and Social Studies, Man-
chester 1965, s. 106.
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mach ktorych kraje trzecie sa dyskryminowane, czyli traktowane w stosunkach
handlowych gorzej od innych partneréw wspolnotys3.

Po raz pierwszy unia celna miedzy Unia Europejska a krajem trzecim zostata
zawarta z Turcja. Uktad o stowarzyszeniu podpisano w 1963 roku, ale przepisy o
bezctowym przeptywie towaréw przemystowych i przetworzonych artykutéw rol-
nych zaczety funkcjonowaé dopiero od 1996 roku.

Uktad o Europejskim Obszarze Gospodarczym zostat ustanowiony 1 stycznia
1994 roku z wysoko rozwinietymi krajami, ktore nalezaty do Europejskiego Sto-
warzyszenia Wolnego Handlu (EFTA). Uktad ten ustanawiat wspélny rynek,
obejmujacy swobodny handel artykutami nierolniczymi oraz swobode przeptywu
kapitatu, ustug i 0s6b. Nie wprowadzono natomiast jednolitej polityki handlowej
wobec krajow trzecich.

W polityce handlowej Unii Europejskiej bardzo duze znaczenie maja takze kraje
basenu Morza Srddziemnego (Algieria, Tunezja, Maroko, Egipt, Autonomia Pale-
stynska, Syria, Liban i Turcja), ktore podpisaty w 1995 roku Deklaracje Barcelonska.
Na prawach obserwatora przystapita do niej w 1999 roku Libia. Deklaracja miata na
celu utworzenie do 2010 roku Eurosrodziemnomorskiego Partnerstwa w dziedzinie
finanséw, polityki i w sferze spoteczno-kulturalnej oraz utworzenie stref wolnego
handlu migdzy panstwami $rédziemnomorskimi oraz migdzy Unia a tymi krajami.
Dziatania podjete do tej pory, majace spowodowac stabilizacje ekonomiczna i spo-
feczna tego regionu, niestety nie doprowadzity do realizacji Deklaracji Barcelonskie;j.

EWG, chcac umocni¢ swoja pozycje na Bliskim Wschodzie i wiaczy¢ sie w
proces pokojowy, podpisata w 1975 roku umoweg z Izraelem. Celem tej umowy by-
to utworzenie strefy wolnego handlu produktami przemystowymi, ktdra to zaczgta
funkcjonowa¢ od 1989 roku.

Kolejna grupa krajow, z ktérymi Wspolnota podpisata porozumienia o wspot-
pracy, byly kraje Afryki, Karaibéw i Pacyfiku (AKP). Konwencje z Lomé przewi-
dywaty m.in. bezctowy dostep towaréw krajow AKP, poza objetymi wsp6lna poli-
tyka rolna artykutami rolno-spozywczymi. Mimo ze jednostronne preferencje byty
znaczne, udziat panstw AKP w handlu Unii spadt z 6,7% w 1976 roku do 4,8% w
20034, Pierwszego kwietnia 2003 roku zaczeta obowiazywac umowa o partnerstwie
miedzy krajami AKP a Wspolnota Europejska podpisana w Cotonou w 2000 roku,
w wyniku ktdrej przewiduje sie utworzenie strefy wolnego handlu artykutami
przemystowymi i selektywna liberalizacje handlu rolnego, natomiast petna liberali-
zacja przewidziana jest na rok 2020.

Nastepna grupa, z ktdra wspotpraca zostata okreslona na warunkach bilateral-
nych, to kraje Wspdélnoty Niepodlegtych Panstw (WNP). Pierwsze uktady zostaty

3 Zob. B. Bidzinska-Jakubowska, Unia Europejska. Instytucje, porzqdek prawny, polityki wspol-
ne, integracja Polski z UE, Wyd. Uniwersytetu Opolskiego, Opole 2000, s. 74.

4 E. Matuszynska, B. Gruchman (red.), Kompendium wiedzy o Unii Europejskiej, PWN, War-
szawa 2006, s. 217.
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podpisane w 1994 roku z Rosja i Ukraina, a potem kolejne z Motdawia, Kazach-
stanem, Kirgistanem, Armenia, Azerbejdzanem, Gruzja, Uzbekistanem, Turkmeni-
stanem, Biatorusia i Tadzykistanem. W ramach tych postanowien strony przyznaty
sobie wzajemnie klauzule najwyzszego uprzywilejowania i zadeklarowaty niestoso-
wanie ograniczen ilosciowych w handlu artykutami przemystowymi. Jednak w wielu
przypadkach panstwa WNP uzyskaty mozliwos¢ okresowego zastosowania ograniczen
w handlu i tatwiejszy dostep do unijnego rynku dla towarow wrazliwych. W 2004 roku
dotyczyty one dwaéch grup towaréw: widkienniczo-odziezowych w imporcie z Biato-
rusi i wyrobdw metalowych w imporcie z Ukrainy, Kazachstanu i Rosji®.

Kolejnym obszarem oddziatywania polityki handlowej Unii Europejskiej sa re-
lacje gospodarcze z Chinami oparte na umowie z 2000 roku. Chiny otworzyty swoj
rynek dla europejskich dostawcéw towardw i ustug, a wiele wyrobéw pochodza-
cych z tego kraju korzysta z preferencji w ramach GSP.

Kraje wysoko rozwinigte opieraja swoja wymiane handlowa z UE na klauzuli
najwiekszego uprzywilejowania, nie dajac sobie nawzajem zadnych preferencji. Do
tej grupy krajow naleza np. Stany Zjednoczone, Kanada czy Australia.

4. Handel og6lny z krajami trzecimi

Obroty handlowe Polski rosna wiasciwie od okresu transformacji rynkowej, jednak
szczegblny wzrost obserwowany jest po przystapieniu do Unii Europejskiej (rys. 1).
Od 2004 jest to silny wzrost, ktdry zostat zahamowany w 2009 roku kryzysem swiato-
wym; a i tak poréwnujac rok 2009 z 2000, obserwuije sie wzrost o blisko 185 punktow
procentowych po stronie eksportu i 102 punkty procentowe po stronie importu (tab. 1).
W 2009 roku eksport wyniost blisko 98 mld euro, a import 107 mid euro.

150
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Rys. 1. Wielkos¢ eksportu i import Polski w latach 2000-2009 (w mid euro)

Zrédio: opracowanie wiasne na podstawie danych z Eurostatu, marzec 2011.

5 Tamze, s. 219.
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W celu pokazania zmiany tempa wzrostdw obrotéw handlowych poréwnano
dynamike z trzech lat okresu przedakcesyjnego i trzech lat po akcesji (tab. 1).

Tabela 1. Zmiany obrotéw handlowych Polski ogétem,
z UE i pozostatymi krajami nienalezacymi do UE w latach 2000-2009 (w %)

(w pierwszej kolumnie 2000 = 100%, w drugiej 2003 = 100%, w trzeciej 2000 = 100%)

2003/2000 2006/2003 2009/2000
Eksport do UE 139,48 178,96 279,18
Eksport do reszty $wiata 132,97 215,95 308,82
EKSPORT og6tem 138,26 185,64 284,75
Import z UE 114,78 175,74 212,43
Import z reszty $wiata 111,29 148,91 178,40
IMPORT ogdtem 113,70 167,59 201,87

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie danych z Eurostatu, marzec 2011.
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Rys. 2. Saldo wymiany towarowej ogétem Polski w latach 2000-2009 (w mld euro)

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych z Eurostatu, marzec 2011.

Dynamika wzrostu przed wstapieniem do UE (lata 2000-2003) byta znacznie
mniejsza, eksport do reszty swiata wzrost o 33 punkty procentowe, podczas gdy w
latach 2003-2006 blisko 0 116 punktéw procentowych. Po stronie importu rowniez
wystepuja roznice w tych dwoch badanych okresach, jednak nie sa juz tak spekta-
kularne: w okresie przedcztonkowskim zaobserwowano wzrost o 11 punktoéw pro-
centowych, po 2004 roku zas o 49 punktéw procentowych. Warto podkresli¢, ze
dynamika eksportu byla wieksza do krajow nienalezacych do Unii Europejskiej,

natomiast import rést szybciej od partneréw handlowych z UE.

Polska ma ujemne saldo wymiany towarowej, ktére w 2009 roku wyniosto po-

nad 9 miliardéw euro.
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Kryzys zahamowat rosnacy od 2005 roku deficyt handlowy, ktory — jak poka-
zano na rysunku drugim — zmniejszat si¢ w okresie przedcztonkowskim. Deficyt z
reszta Swiata jest wiekszy niz z krajami Unii Europejskiej, z wyjatkiem 2005 roku.
Trajektorie bilansu handlowego obu grup przebiegaja wiasciwie podobnie — maja
tendencje wzrostowa do 2005 roku, po tej dacie trend wzrostowy zamieniony zo-
staje na trend malejacy. Wskazuja zatem na utratg globalnej konkurencyjnosci w
okresie poakcesyjnym.

Kontynuujac rozwazania na temat handlu z krajami trzecimi, wobec ktérych
realizowana jest wspdlna polityka handlowa (reszta swiata), dokonano podziatu
struktury towarowej na zywnos¢, surowce i wyroby przemystowe. Z trzech wy-
mienionych grup tylko grupa zywnosc¢ charakteryzuje si¢ dodatnim bilansem hand-
lowym$. Saldo wymiany pozostatymi produktami jest ujemne, przy czym warto-
sciowo wiekszy deficyt odnotowywany jest dla wyrobéw przemystowych. Warto
zauwazy¢, ze maleje — co jest niepokojace — przewaga eksportu nad importem dla
artykutéw rolno-zywnosciowych (SITC 0+1+4), linie deficytu dla pozostatych
grup charakteryzuja sie trendem ogdélnym, co jest zrozumiate, bo to one stanowia
okoto 90% obrotéw towarowych.
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Rys. 3. Bilans wymiany towarowej wedtug grup produktow w latach 2000-2009 (w min z1)

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych GUS.
5. Przewaga komparatywna wg B. Balassy dla wybranych krajow
Dokonano analizy ex post stopnia konkurencyjnosci produktéw rolno-spozyw-

czych, surowcow i wyrobow przemystowych pochodzacych z Polski w zesta-
wieniu z tymi samymi produktami z UE, a trafiajacymi na rynek wybranych kra-

6 Zob. A. Rytko, Zmiany konkurencyjnosci polskich produktéw zywnosciowych w latach 2000-2007,
ZN SGGW, Problemy Rolnictwa Swiatowego, t. 5(XX), Warszawa 2008, s. 153-161.
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jow w latach 2000-2009. Wskaznik przewagi komparatywnej pokazuje nam rela-
tywna przewage, badz brak tej przewagi, danej grupy towarowej w stosunku do tej
grup towaréw pochodzacych z krajow cztonkowskich UE. Interpretacja tego
wskaznika jest nastepujaca: powyzej 1 wskazuje na przewage komparatywna, po-
nizej — na brak tej przewagi. Trzeba réwniez podkresli¢, ze dobor krajow, do ktd-
rych trafiaja produkty z Polski i Unii Europejskiej, jest celowy. Sa to reprezentanci
poszczegolnych grup przedstawionych powyzej w piramidzie preferencji, a mia-
nowicie Rosja, USA, Chiny, Turcja, Izrael, Norwegia.

W obliczeniach wielkos¢ handlu zagranicznego (eksport i import ogdtem oraz
eksport i import poszczeg6lnych grup) Polski odnoszono do takich samych pozycji
w handlu Unii Europejskiej. W latach 2000-2003 do analizy przyjeto dane o handlu
zagranicznym 15 krajoéw cztonkowskich Unii Europejskiej, dla lat 2004-2006 dane
dotyczace 25 krajéw cztonkowskich, a 2007-2009 — 27 krajow UE. Réwniez Pol-
ska byta ujmowana w unijnym handlu, co oznacza, ze np. w eksporcie dla UE27
jest ujety eksport z Polski. Wykorzystano dane ze statystyki europejskiej prezen-
towane na stronach internetowych Eurostatu.

Zestawienie wynikow zaprezentowano na rysunku czwartym, piatym i szostym.

Zywnoséé pochodzaca z Polski to grupa, ktéra wykazywata przewage kompara-
tywna we wszystkich wybranych krajach z wyjatkiem Norwegii. Na tym rynku
przewage posiadaty produkty pochodzace z krajéw UE (rys. 4). Niestety, z wyjat-
kiem Turcji (odwrocenie trendu spadkowego po przystapieniu do UE), przewaga ta
wykazuje tendencje malejaca od poczatku badanego okresu. Warto zaznaczyé, ze
nadal jest to dos¢ duza przewaga, gdyz wskaznik RCA jest powyzej 2.
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Rys. 4. Konkurencyjnos¢ artykutéw rolno-spozywczych pochodzacych z Polski
w odniesieniu do tych produktéw z UE w wybranych krajach w latach 2000-2009

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie danych z Eurostatu, marzec 2011.

Zupehie inaczej przedstawia sie konkurencyjnosé¢ surowcdw trafiajacych na rynki
wybranych krajow (rys. 5). W tej grupie produktéw Polska nie ma przewagi konkuren-
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cyjnej, wygrywaja ja kraje Unii Europejskiej. Wskaznik RCA utrzymuije sig ponizej
jednosci. Zaobserwowano zmiang trendu na rynku chinskim. Po przystapieniu do UE
wskaznik ten zaczat wzrastaé, by w 2009 roku osiagna¢ poziom 1,15.
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Rys. 5. Konkurencyjnos¢ surowcow (SITC 2+3) pochodzacych z Polski
w odniesieniu do tych produktéw z UE w wybranych krajach w latach 2000-2009

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych z Eurostatu, marzec 2011.
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Rys. 6. Konkurencyjnos$¢ wyrobow przemystowych (SITC 5+6+7+8) pochodzacych z Polski
w odniesieniu do tych produktéw z UE w wybranych krajach w latach 2000-2009

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych z Eurostatu, marzec 2011.

Zupetnie inaczej przedstawia sie konkurencyjnos¢ wyrobéw przemystowych.
Tutaj konkurencyjnos¢ wzrasta i w duzej mierze sa to wzrosty po okresie integracji
Polski z UE (rys. 6). W 2009 roku nie jestesmy konkurencyjni jedynie w lIzraelu i
Rosji. W pozostatych krajach wskaznik RCA oscyluje pomigdzy 1 a 1,15. Ewi-
dentna poprawa konkurencyjnosci widoczna jest na rynku USA, Rosji, mniejsza w
Turcji i Norwegii. Uogolniajac, mozna stwierdzi¢, ze mamy duza przewage konku-
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rencyjna w przypadku artykutéw rolno-spozywczych, brak konkurencyjnosci dla
surowcow i niewielka przewage dla wyrobdw przemystowych.

6. Podsumowanie

Konstruujac wnioski og6lne, warto zauwazy¢, iz obroty handlowe Polski nieustan-
nie wzrastaja do 2008 roku, cho¢ niewatpliwie szczeg6lnie duza dynamika jest wi-
doczna w momencie, kiedy Polska staje si¢ cztonkiem Unii Europejskiej. Mozemy
tu zauwazy¢ pewna zaleznos¢ miedzy przyjeciem Wspdlnej Polityki Handlowej,
odnoszacej sie do stosowania jednakowych regut wobec partneréw spoza ugrupo-
wania, a konkurencyjnoscia towaréw handlowych z Polski. Dotyczy to zwlaszcza
obrotéw przemystowych, ktoérych konkurencyjnos¢ poprawia sie po okresie czton-
kostwa na rynkach zagranicznych, jednak produkty z tych krajow znajduja miejsce
na rynku polskim w jeszcze wigkszym stopniu, na co wskazuje bilans wymiany
towarowej wyrobami przemystowymi.

Przystapienie do Unii Europejskiej wywotato efekt kreacji handlu nie tylko z kra-
jami nalezacymi do ugrupowania, ale rdwniez z krajami trzecimi. Pordwnujac okres
poakcesyjny z przedakcesyjnym: dynamika eksportu wynosita odpowiednio 116 punk-
tow procentowych i 33 punkty procentowe, dynamika importu 49 i 11 punktdéw pro-
centowych. Jednak niskie wartosci eksportu i ponad 2,5 razy wieksze wartosci importu
w okresie poczatkowym daja obecnie ujemne saldo wymiany handlowe;j.

Saldo obrotow handlu zagranicznego Polski pozostaje niezmiennie ujemne i
wyniosto —9,28 mld euro w 2009 roku. Jest ono ksztattowane przez ujemne obroty
z UE i krajami trzecimi. Linia salda wymiany towarowej z UE przebiega podobnie
jak linia salda z krajami trzecimi. Saldo z krajami trzecimi po krotkiej poprawie w
2004 i 2005 roku przyjeto charakter funkcji malejacej. Sytuacja poprawita sig¢ w
dwoch ostatnich badanych latach. W handlu z UE po raz pierwszy od wielu lat od-
notowano dodatni bilans handlowy, ktéry w 2009 roku wyniést 0,17 mld euro.

Polska ma duza przewage konkurencyjna w przypadku artykutéw rolno-
-spozywczych, niewielka przewage dla wyroboéw przemystowych oraz widoczny
jest brak konkurencyjnosci dla surowcow. Najkorzystniejsza sytuacja dotyczaca
eksportu zauwazalna jest w handlu z Turcja, z ktéra UE ma podpisana umowe 0
unii celnej.

Reasumujac przeprowadzona analize, mozna postawi¢ dwa wnioski ogolne.
Pierwszy moéwi, ze zmiana warunkéw handlowych wywotana cztonkostwem w
Unii Europejskiej pogorszyta konkurencyjnos¢ polskiej wymiany towarowej, na-
tomiast drugi dotyczy struktury towarowej i wskazuje, ze tylko artykuty rolno-
-zywnosciowe wykazuja duza konkurencyjnos¢ na rynkach krajow trzecich.

Po zestawieniu wskaznikow RCA mowiacych o konkurencyjnosci eksportu i
salda wymiany towarowej z Krajami trzecimi wida¢, ze pierwszy wniosek zostat
potwierdzony ujemnym i pogarszajacym si¢ saldem handlowym oraz brakiem lub
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niewielka przewaga konkurencyjna produktow, ktore sa eksportowane z Polski.
Drugi wniosek zostat potwierdzony dodatnim saldem handlowym dla tej grupy
produktéw oraz duzymi wartosciami wskaznika RCA. Produkty zywnosciowe wy-
grywaja walke konkurencyjna nie tylko w badanych krajach, ale réwniez i na ro-
dzimym rynku, co globalnie daje Polsce przewage konkurencyjna.
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THE IMPACT OF COMMON TRADE POLICY
ON THE COMPETITIVENESS OF POLISH TRADE

Summary: Joining the European Union Poland adopted its entire acquis, including the rules
and principles of the common trade policy. This policy has had a significant impact on trade
flows and the direction of rotation. Comparing the size of export and import of the post-
accession period to years prior to the membership, there is a visible increase in turnover and
unfortunately the deterioration of the trade balance, which in 2008 was —26.06 billion euro.
The improvement of balance was in 2009, the deficit was —9,28 billion euro then. The most
advantageous situation was in the scope of agri-food articles turnover. This group of prod-
ucts was characterized by the highest competitiveness on the markets of third countries in
relation to products coming from other members of the European Union. It was confirmed
by the rate of comparative advantages — RCA.



